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‘Amacimiz
kendi
kurumsal
kimligi olan
bir TSB
yaratmak.”

“'Bugiin, bugiinii yasa’
diyerek miisterilerimizin
an’'da kalabilmelerini
hedefliyoruz”

agirladik. QNB Sigorta’nin marka doniisiimiinden, sosyal so-

rumluluk projelerine kadar bircok konu bashginin konusul-
dugu bu keyifli soyleside Pmar Kuris'in belki de hi¢c duymadiginiz
yonlerini de okuma sansina sahip olacaksiniz. Sigorta Postas1 Ge-
nel Yaym Yonetmeni Serhat Bingol'iin sorularim yanitlayan Pmar
Kuris, sigortacihgim sadece rakamlardan olusmadigini da samimi
bir sekilde okuyucularimizla paylasti.

Sigorla Postasi'nda QNB Sigorta Genel Miidiirii Pmar Kuris’i

Ray Sigorta Tiirkiye'nin En
Degerli Markalari Arasinda

SiGoORTA PoOSTASI

SIGORTACILIGIN YENII

Quick Hayat
Sigorta SEDDK'dan

Faaliyet Ruhsatini
Ald:

ayat sigorta sektoriiniin yeni oyuncusu Quick Hayat Sigor-

ta, 5 Temmuz 2023 tarihinde hayat sigortaciligi bransla-

rinda hizmet vermek iizere SEDDK’dan faaliyet ruhsatini
aldu.

Quick Hayat Sigorta sigortacilik mevzuatimin gerektirdigi sartlar
yerine getirerek Hayal (irat 6demesi haric), Evlilik/ Dogum Si-
gortasi, Yatirrm Fonlu Sigortalar, Sermaye itfa Sigortasi, Fonlarin
Yonetim islemi ve Kaza Sigorta branslarinda faaliyet gostermek
iizere faaliyet ruhsati aldi.

on zamanlarda yakaladig
Siwne ile sektorde admdan

sikca so0z ettiren Magdebur-
ger Sigorta, devreye aldigi yeni
robotik siirec otomasyonu uy-
gulamasi ile acente acihislarmda
tiim belgeleri ve bilgileri otomatik
olarak isleyerck zamandan ve ma-
liyetten tasarruf saghyor.

Magdeburger Sigorta’dan Yapay
Zeka Destekli Kolay Acente Acilis!

Robotik uygulamalarm yani sira ya-
pay zeka teknolojilerinin sigorta sii-
reclerine entegrasyonu kapsamin-
da hasar yonetimi, risk yonetimi,
fiyatlama ve miisteri hizmetleri gibi
bircok farkh alanda da yatirnmlar
yapan Magdeburger Sigorta, acen-
te acihislarimm optimize ederek bu
alanda sektorden olumlu anlamda
ayrismayi siirdiiriiyor.

HALI

TEMMUZ

Aylik Sigorta ve Finans Gazetesi

AXA Turkiyeis

siirecglerinde fark
yaratmak icin AXAGPT'yi
devreye alacak

XA Tiirkiye, dijital doniisiim ve

miisteri memnuniyeti alanindaki

iderligini bir adim ileriye tasiya-
rak, sigortacilik is, siirec ve deneyimini
siirekli 6grenen AXAGPTyi calisanlari-
nin kullammmina sunmaya hazirlaniyor.
Sirket, sektorde ilk olacak uygulama ile
yapay zeka teknolojisini is siireclerinde
kullanmaya bashyor.

i§ Yeriniz Tiirk Nippon
Sigortaile Giivence Altinda

igortacihk sektoriinde
S 65 yili agkin deneyimiyle

miisterilerine o6zel c¢o-
ziimler sunan Ray Sigorta,
uluslararas1 marka degerlen-
dirme kurulusu Brand Finan-
ce tarafindan yiiriitiilen aras-
tirmada Tiirkiye’nin en degerli
125 sirketi arasinda gosterildi.
Ray Sigorta, ‘Tiirkiye 125 -
Tiirkiye’nin En Degerli Mar-
kalarr’ listesinde iiciincii kez
yer alarak sektoriinde onemli
bir basartya imza atti.

SiGORTA POSTASI

Uluslararas1 marka degerlen-
dirme kurulusu Brand Finan-
ce tarafindan 2007 yilindan bu
vana hazirlanan Tiirkiye'nin
En Degerli Markalar1 arastir-
masinin 2024 listesi aciklandi.
Sermaye piyasasina dahil mar-
kalardaki artis sebebiyle liste-
deki marka sayis1 100’den 125°e
yiikseldi. 25 yeni markanin da-
hil oldugu listedeki sirketlerin
toplam degeri 14,7 milyar dola-
ra ulasti.

Burgan Bank,
HDI Fibaemeklilik
ve Fibasigorta
[ ] (X} (] [ ]
ile Giiglerini
Birlestirdi
iisterilerinin ihtiyaclarma yonelik
M 0zel ve izl ¢oziimler sunan Bur-
gan Bank, HDI FibaemekKlilik ve
Fibasigorta ile is birligine imza att1. Banka,

bu is birlikleri ile miisterilerine, hayat, fer-
di kaza ve hayat dis1 branslarinda sigorta

iiriinleri sunuyor olacak.

FIYATI: 100 TL

C Tlirkiye
3 S/gorta Birligi

lirkiye Sigorta Birligi;
'Sigorta girketlerinin
prim liretimi 320 milyar
TL' klagt1.
ye yaklasti <02

www.sigortapostasi.net

AXAGPT; salis, acente, is siirecleri, tek-
nik degerlendirmeler, iiriin bilgilen-
dirme, miisteri yolculugu gibi bircok
konuda analizleriyle calisanlara destek
olacak. AXA Tiirkiyenin sigortalilaria
daha hizh, etkili ve Kkisisellestirilmis bir
miisteri deneyimi sunma taahhiidiiniin
bir parcasi olan AXAGPT, yilin son cey-
reginde hayata gececek.

Tiirk Nippon Sigorta Kobi Paket iiriinii ile kiiciik ve orta olcekli is-
letmeler icin giivence sagliyor. Faaliyet gruplar: 6zelinde belirlenen
iiriin icerikleriyle ihtiyact maksimum derecede karsilayacak Tiirk
Nippon Sigorta Kobi Paket iiriinii KOBI'ler icin yeni klozlarla zen-
ginlestirilmis paket bir iiriin. Uriin ile ilgili actklamalarda bulunan
Tiirk Nippon Sigorta Genel Miidiirii Dr. E. Baturalp Pamukcu; “Islet-
meler sigorta ile oncelikli olarak maddi varhklarimni sigortalanabilir
risklerle kars1 korumaktadir. Risklerin gerceklesmesi durumunda
meydana gelen zararm siddetine bagh olarak isletmelerin eski du-
rumuna gelecegi siirecte giiniimiiz ekonomik kosullar1 da g6z onii-
ne alindigimda hem maddi olarak hem de miisteri ile siirdiiriilebilir
iliskilerinin zarar gérmemesi icin yillarca emek vererek, edinilen
varliklar: koruma altina almak ¢ok 6nemli hale gelmistir.

Tiurkiye Sigorta
Brokerlariyla
Bulustu
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email: iletisim@sigortapostasi.net
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“Amacimiz kendi kurumsal kimligi olan bir
TSB yaratmak.”

zenlenen secimli olagan genel ku-

rulda Aksigorta Genel Miidiirii Ugur
Giilen, oylarm cogunlugunu alarak yeniden
baskanhk gorevine secildi. Katilimin yiiksek
oldugu genel kurulda oylarm 56’sm1 mevcut
bagkan Ugur Giilen alirken, secimin diger
aday1 Adnan Siiphanoglu da 11 oy aldi. Si-
gorta Life ekibi olarak, secimde yasananlari
ve tiim taraflarm Sigorta Life mikrofonlarina
o0zel aciklamalarim sizler icin derledik...

Tiirkiyc Sigorta Birligi tarafindan dii-

Ugur Giilen: Tiim delegelerimize tesekkiir
ediyorum

Ustiiste ikinci kez Tiirkiye Sigorta Birligi'nin
baskanhgma secilen Aksigorta Genel Miidii-
rii Ugur Giilen, secim sonrasi ilk degerlen-
dirmeleri Sigorta Life mikrofonlarina yapti.

Secimde oy kullanan tiim delegelere tesek-
kiir eden Ugur Giilen, “Eyliil 2023’te olaga-
niistii genel kurulda baskan olarak secil-
mistim. 8 aylik bu gorevin ardindan olagan
genel kurulda da bagkanlhk icin aday olmaya
karar verdim ve genel kurul delegelerinin
oylariyla yeniden bu goreve layik goriildiim.
Sagolsunlar benim baskanhk gorevimi 2 yil
daha devam ettirmemi istediler. O yiizden
hepsine sizin aracihgmizla da tesekkiir edi-
yorum. Bu benim icin de ¢cok mutluluk veri-
ci oldu. Sigortacilik sektorii, cok degerli ve
ayn zamanda cok biiyiik bir sektor. Benim
acimdan da bu sektoriin birliginde baskan-
Iik yapiyor olmak, bu sektoriin biiyiimesine
ve gelismesine katki saglayacak politikalar
olusturmak, kariyerimin en 6nemli donem-
lerinden birisi oldu” dedi.

“Birligimiz bir elmas gibi sektoriin yolunu
aydmlatmalh”

Birligin, her zaman sigortacilik sektoriiniin
yolunu aydmlatmasini hedeflediklerini be-
lirten Giilen, “Yeni donemdekibirnumarala-
r1hedefimiz, kendi amaci, kendi hedefi, ken-
di stratejileri ve belki de hepsinden 6nemlisi
kendi kurumsal kimligi olan yeni bir Tiirkiye
Sigorta Birligi kurumu yaratmak. Bu kurum,

bagka kurumlarin talimatlartyla calismayan,
sadece sigorta sektoriiniin mesajlarm ilet-
mek icin de calismayan, aym zamanda kendi
kurumsal kimligi ve hedefleri olan Tiirkiye
Sigorta Birligi yaratmak en temel amacim
olacak. Ben yeni donemi soyle 6rneklendiri-
yorum; birligimiz bir elmas gibi. Su anda da
bu elmas 1sik veriyor ancak bundan sonrabu
19181 artirp, ekosistemdeki tiim paydaslari-
na 181k sacan ve yolunu aydmlatan Tiirkiye
Sigorta Birligi hedefliyoruz. Bunu da insal-
lah yonetim kurulumuz ve komitelerimizle
beraber cahsarak hayata gecirecegiz” diye
konustu.

Adnan Siiphanoglu: Sigorta sektoriiniin
gittigi yeri ve gidecegiz yeri ongoriiyoruz
Secimde aday olan Arex Sigorta Yonetim
Kurulu Bagkani Adnan Siiphanoglu da Si-
gorta Life’a 6zel aciklamalarda bulunurken,
“Tiirkiye Sigorta Birligi, sigorta sektoriiniin
lokomotifi olan bir kurulus. Biz gectigimiz
secimde de aday olmustuk ve bunlarr da
yine orada anlatmistik. Sigorta sektoriiniin
gittigi yeri ve gidecegi yeri ongoriiyoruz.
Bu secimde de aday olacagimmzi en bastan
aciklamistik. Secime bir heyecan katmak is-
tiyoruz. Birebir goriistiigiimiiz biitiin sektor
paydaslariyla, sektoriin sorunlarim konu-
suyoruz. Boyle bir ortamda da bu sorunlar:
dile getirmekten cekinmiyoruz. Ashnda bu
sorunlar1 haykiriyoruz. Coziim noktasinda
herkesten bir dilek ve talepte bulunuyoruz.
insallah bu secimlerin sonuclar1 da iilkemiz
ve sigortacihik sektorii icin hayirli olur” ifa-
delerini kullandi.

SEDDK Baskani Davut Mentes: Genel
olarak sektor paydaslarindan olumlu
doniis ahyoruz

TSB Secimleri sonrasmda Sigorta Life’a kisa
bir secim degerlendirmesi yapan SEDDK
Baskam Davut Mentes, “2023 yil, iilkemiz-
de yasanan dogal afetler disinda sigortacilik
sektorii icin son derece olumlu sekilde ta-
mamlandi. 2024 yihlnda da ben bu olumlu
havanin devam edecegini diisiiniiyorum.
Genel olarak sektor paydaslarmdan olum-
Iu doniisler aliyoruz. Bu genel kurulda da
acikcasi bunu bir kez daha gérme firsatimiz
oldu. Hem buradaki sohbetlerden hem de
g0z temaslarmmizdan olumlu mesajlari gor-
diim diyebilirim. Yaptigimz sunuma olan
ilgi de bunu kanitlar nitelikteydi. Otoritenin
en temel amaci giiven ve tarafsizliktir. Biz de
bunu sergilemeye calistyoruz. Burada tek bir
rehberimiz var o da mevzuatimiz. Tiirkiye
Sigorta Birligimin genel kurulunun da sek-
toriive iilke ekonomisine hayirl olmasini te-
menni ediyoruz” aciklamalarmda bulundu.

TOBB SAIK Baskam Levent Korkut: Uyum-
lu cahsmamiz devam edecek

Tiirkiye Sigorta Birligi ile uyumlu bir cahsma
halinde olduklarmin altin cizen TOBB SAIK
Baskani Levent Korkut, “Oncelikle secimle-
rin tiim sigortacihik sektoriine ve iilkemize
hayirl olmasim diliyorum. Biz de Tiirkiye
Odalar Birligi olarak TSB ile uyumlu cahs-
mamuz siirdiirecegiz. Tekrar masaya otu-
racaglz ve ajandamzi giincelleyecegiz. En
biiyiik sorunumuz olan trafik sigortasini da
coOziime kavusturacagiz. Sektordeki tiim ta-
raflar denetlenerek, haksiz rekabetin 6niine
gecilmeli. Bu adimlar1 beraber atip, olum-
suzluklarm tamamim birlikte yok etmeli-
yiz. Sigortacihg1 gercekten ehil insanlarm
ve aracilarin yapacag bir hale getirmeliyiz.
Sigortacihig giivenilir bir sektor haline ge-
tirmek icin hepimiz elimizden gelen gayreti,
tiim paydaslarmmizla beraber géstermek zo-
rundayiz diye diistiniiyorum” diye konustu.

S

Tarkiye Sigorta Birligi;
‘Sigorta sirketlerinin prim
liretimi 320 milyar TL'ye

yaklasti.

Sigorta sirketlerinin 2024 y1li Mayis sonu itibariyle toplam prim iiretimi
gecenyllin ayn1 donemine goreyiizde 87,5 artarak 319 milyar 4906,9 milyon

TL olarak gerceklesti.

Tiirkiye Sigorta Birligi’nin (TSB) aktardig: verilere gore,
2024 yili Ocak-Mayis doneminde sirketlerin prim iire-
timi 319 milyar 496,9 milyon TL olarak gerceklesirken,
sigorta sirketlerinin toplam prim iiretimi gecen yilin
ayn1 donemine gore yiizde 87,5 artti. 2023 yilinda aym
donem icerisinde prim iiretimi 172 milyar 45,9 milyon
TL seviyesindeydi.

Prim iiretiminin 283,8 milyar TL olan boliimii hayat dis1
olurken, 35,69 milyar TL olan boliimii ise hayat sigortala-
rindan geldi. Pazar paylar1 hayat dis1 sigortalarda yiizde
88,8, hayat sigortasinda ise yiizde 11,2 olarak gerceklesti.
G2023 yilinda aym donem icerisinde hayat dis1 sigor-
talarin pay1 yiizde 88, hayat sigortalarimin pay1 yiizde
12 seviyesindeydi. Hayat dis1 sigorta iiretim biiyiikliigii
villik yiizde 87,4 artarken hayat sigortasinda artis yiizde
73,2 oldu.

Turkiye
Sigorta Birligi

Reel degisim oranlar1 hayat disinda yiizde 6,8 artarken
hayatta yiizde 1,3 geriledi ve toplamda yiizde 5,8 artis
oldu. Mayis sonu itibarryla katihm sigortacilig toplam
prim iiretimi ise gecen yiln ayn1 donemine gore yiizde
01,1 artisla 18 milyar 170 milyon TL'ye ulasti.

MAG Servislerde tamir
imkani sunan, fiyat
avantajl kasko

sigortasi

/

Magdeburger
Sigorta
Garantisi

Magdeburger'in
avantajh
dunyasindan
haberdar ol!
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www.magdeburger.com.tr
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renmares GUNCEL

Sigorta,
gelecegi
giivence
altina
almanin
en saglam
yoludur.

Dr. Ercan Deger
B KOSE YAZISI

da bizi koruyan ve finansal giivenli-

gimizi saglamlastiran, gelecege dair
endiselerimizi hafifleten kritik bir aractir.
Bu, hem bireyler hem de toplumlar icin
siirdiiriilebilir bir gelecek insa etmenin
temel taslarmdan biridir.

S igorta, beklenmedik olaylar karsism-

Sigorta sektorii, siirekli degisen diinya
sartlarina ayak uydurarak, toplumun ih-
tiyaclarim karsilamak ve gelecegi giivence
altina almak icin yenilik¢i ¢oziimler sun-
mahdir. Bu baglamda, teknolojik ilerle-
meleri takip etmek, miisteri deneyimini
iyilestirmek ve siirdiiriilebilirlik ilkelerini
benimsemek, sektoriin oncelikli alanla-
r1 arasinda yer almahdir. Boylece, iddial
misyonumuzun hakkim vererek, hem bi-
reylerin hem de toplumun refahim artira-
cak adimlar atabiliriz.

Sigorta Sektoriinde Gelisim icin
Oncelikli Alanlar

Sigorta sektorii, siirekli degisen ekonomik
kosullar ve miisteri beklentileri nedeniyle
dinamik bir doniisiim icindedir. Bu donii-
siim siirecinde, sektoriin gelismesi icin
odaklanilmasi gereken bazi kritik alanlar
bulunmaktadir.

Gelisim icin oncelikli olarak bashica
alanlar ise ; Miisteri Odakhilik ve
Deneyimi

Miisteri memnuniyeti, sigorta sirketle-
rinin basarismin temel taslarmdan bi-
ridir. Miisteriler, islemlerinin sorunsuz
ilerlemesini, kisiye ozel ve kolay anlasilir
iiriinler ile zli ve kolay hasar tazminat
siireclerini talep etmektedir1. Bu neden-
le, miisteri deneyimini iyilestirmek ve
miisteri ihtiyaclarim1 daha iyi anlamak
icin teknolojik yeniliklerden yararlanmak
onemlidir.

Teknolojik Yenilikler ve Dijital Doniisiim
Sigorta sirketleri, operasyonel verimliligi
artirmak ve miisteri deneyimini gelistir-
mek icin dijital doniisiimii benimsemeli-
dir. Bulut bilisim, yapay zeka, biiyiik veri
analitigi ve blockchain gibi teknolojiler,
sektordeki is siireclerini yeniden sekil-
lendirebilir.
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Risk Yonetimi ve Yeni Risk Tiirleri

iklim degisikligi ve siber giivenlik gibi yeni
risk tiirleri, sigorta iirtinlerinin ve hizmet-
lerinin evrimini tetiklemektedir. Sigorta
sirketleri, bu yeni risk tiirlerini kapsaya-
cak sekilde police teminatlarim giincelle-
meli ve proaktif risk yonetimi stratejileri
gelistirmelidir.

Pazarlama ve Teknoloji Entegrasyonu
Sigorta sirketlerinin pazarlama ve tekno-
loji direktorleri, sigorta diizenlemelerini
ve ortaklik ekosistemini iceren giiclii bir
ag1 yoneterek, miisterilerin ihtiyaclarmi
karsilamak icin calismahdiri. Bu enteg-
rasyon, miisteriye daha fazla odaklanarak
organizasyonlarin doniisiimiinii destekle-
yecektir.

Sektorel Regiilasyonlar ve Mevzuat

Sektoriin gelisimi, mevzuatve regiilasyon-
larla yakindan iliskilidir. Sigorta sirketleri,
mevzuata iliskin yapisal zorluklarr asmak
ve sektoriin sigorta penetrasyonunu artir-
mak icin stratejik planlamalar yapmahdir.

Siirdiiriilebilirlik ve Toplumsal Katki
Sigorta sektorii, toplumsal refah ve eko-
nomik biiyiimeye katkida bulunmalidir.
Siirdiiriilebilirlik ve toplumsal sorumlu-
luk projeleri, sektoriin itibarmi ve marka
baghihgm giiclendirecektir

Sigorta sektorii, hem global ekonomide
hem de bireylerin hayatlarinda kritik bir
role sahiptir. Bu sektoriin siirekli gelisimi,
toplumun genel refahi icin biiyiik 6nem
tasimaktadir. Miisteri odakhlik ve dene-
yimi, teknolojik yenilikler, risk yonetimi,
pazarlama stratejileri, mevzuat uyumu ve
siirdiiriilebilirlik, sigorta sektoriiniin ge-
lecekteki basarisini belirleyecek anahtar
faktorlerdir.

Bu makalede tartisilan oncelikli alanlar,
sigorta sirketlerinin dikkate almasi gere-
ken ve iizerinde calismasi gereken temel
konulardir. Miisteri beklentilerini karsila-
mak, teknolojik gelismelere ayak uydur-
mak ve sektoriin siirdiiriilebilir bir sekil-
de biiyiimesini saglamak icin bu alanlarda
siirekli iyilestirmeler yapilmalidir.

Sigorta sektoriiniin gelecegi, bu gelisim
alanlarma yapilan yatirnmlarla sekille-
necektir. Sirketler, bu alanlarda gostere-
cekleri basari ile hem kendi biiyiimelerini
hem de miisterilerine sunduklar1 degeri
artiracaktir. Sonuc olarak, sigorta sek-
toriiniin gelisimi, daha giivenli ve daha
istikrarh bir toplumun insasmna katkida
bulunacaktir.

SiGoRrTA PoOSTASI

IGORTACILIGIN YENI HALTI
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sigortapostasi

gide yazan makalelerdeki
fikirler yazarlarma aittir. Yayn-
lanan ilanlarin sorumlulugu ilan
sahiplerine aittir. Yaymlanan yazi
ve gorseller kismen ya da tamamen
kaynak gosterilmeden kullanla-
maz. Sigorta Postasi, basin meslek
ilkelerine uymayi taahhiit eder.
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Ceyhan Hancioglu, Sigorta Sektoriinde
Kariyer Yapma Hedefindeki Ogrencilere
Deneyimlerini Aktard:

igorta sektoriiniin 6nde gelen firmalarindan Magdebur-
ger Sigorta'nin Genel Miidiirii Ceyhan Hancioglu, sigor-
tacihik alaninda kariyer yapmay hedefleyen Dogus Uni-

versitesi 0grencileri ile bir araya geldi.

Dogus Universitesi Banka ve Sigortacihk Programi é8retim
iiyelerinin de katldig1 bulusmada; sektoriin genel durumu,
kariyer firsatlari, rekabette olumlu anlamda ayrismak icin ne-
ler yapabilecegi konulari iizerinde duran Hancioglu, 37 yilhik
sigortacihik kariyerinde edindigi deneyimleri ogrenciler ile

paylasti.

Hancioglu, 6grencilere hitaben yaptig1 konusmada sigortacili-
g temelinde iletisim ve giiven duygusu oldugunun altini ¢i-
zerek “Sigorta sayesinde insanlarmmiz ailesiyle, isiyle gelecege

daha giivenle bakabilir, hedeflerini gerceklestirme yolunda
daha emin adimlarla yiiriiyebilir. Dolayisiyla biz ashinda kagit

maktadir” dedi.

formunda giiven temin ediyoruz. Arka planda maddi riskleri
yonetmekle ilgili biiyiik bir operasyon doniiyor tabii ancak te-
melde sigortacihgin odaginda gerek is ortaklarmmzla gerekse
sigortalilarimiz ile giivene dayali giiclii bir iletisim kurmak yat-

Bulusma sonrast Dogus Universitesi Rektorii Prof. Dr. Tur-
gut Ozkan, Ceyhan Hancioglu'nu makaminda agirladi. Rektor
Prof. Dr. Ozkan’a, Magdeburger Sigorta’nin cati sirketi olan Bor
Holding istiraki Sixt firmasiin sponsoru oldugu Galatasaray
Futbol Takimi'nin formasi da hediye edildi.

Ray Sigorta Tiirkiye'nin En
Degerli Markalari Arasinda

igortacilik sektoriinde 65 yili askin de-

neyimiyle miisterilerine 6zel coziimler

sunan Ray Sigorta, uluslararas1 marka
degerlendirme kurulusu Brand Finance ta-
rafindan yiiriitiilen arastirmada Tiirkiye’nin
en degerli 125 sirketi arasinda gosterildi. Ray
Sigorta, ‘Tiirkiye 125 - Tiirkiye’nin En Degerli
Markalarr’ listesinde iiciincii kez yer alarak
sektoriinde onemli bir basariya imza att.

Uluslararas1 marka degerlendirme kurulusu Brand
Finance tarafindan 2007 yilindan bu yana hazrla-
nan Tiirkiye'nin En Degerli Markalar1 arastirmasi-
nin 2024 listesi aciklandi. Sermaye piyasasima dahil
markalardaki artis sebebiyle listedeki marka sayisi
100°den 125’e yiikseldi. 25 yeni markanin dahil oldugu
listedeki sirketlerin toplam degeri 14,7 milyar dolara
ulasti.

Tiirkiye'nin en degerli markalar1 arasinda yer al-
maktan biiyiik bir gurur duyduklarm belirten Ray
Sigorta CEO’su Koray Erdogan, sektoriin iizerindeki
biiyiime oranlariyla 2024’te giiclii bir performans
gosteren Ray Sigortamm basarisinin uluslararasi
kuruluslar tarafindan da tescillendigini belirtti. Er-
dogan, “Siirdiiriilebilir karhilik ve saghkli biiyiime

hedefiyle is stratejilerimizi yeni-
den yapilandirirken, 2023’te orta-
ya koydugumuz basaril sonuclari
2024 yilina da istikrarh bir sekilde
tasidik. Miisterilerimiz, is ortak-
larmz ve cahisanlarmmz icin en
iyi sigorta sirketi olarak hayat dis1
branslarda ilk 6 sirket icinde yer
almak adina kararh ve emin adim-
larla ilerliyoruz” dedi.

Basarmzin sirr1 miisteri odak-
hihik

Giiniimiizde hizla degisen miisteri
beklentilerine karsi ortaya koy-
duklar iiriin cesitliligi sayesinde
sektorde ayristuklarm ifade eden
Erdogan, miisteri ve is ortaklarim
merkeze alarak yaptklar: cahs-
malarm basarili sonuclarmi ulus-
lararas1 arastirmalarda da teyit
ettiklerini soyledi. Ray Sigorta ola-
rak yenilikci coziimlerle miisteri
memnuniyetini daha da ileri tasi-
may1 hedeflediklerini dile getiren
Erdogan, “Farkhlasan yasam don-

giisii icerisinde ihtiyaci karsilayan
dogru iiriin ve markaya duyulan
giiven, sigortacilikta basariy1 ge-
tiriyor. Bununla birlikte rekabetin
iist diizeyde oldugu sigorta sekto-
riinde, miisterilerimiz kendilerine
iyi ve kotii zamanlarinda yaninda
olacak bir yol arkadas1 artyor. Bu
dogrultuda aldigimiz hizh ak-
siyonlar ve verdigimiz hizmetle
miisterilerimizin beklentilerini en
iyi sekilde karsilamaya gayret edi-
yoruz. Basarmmizin sirri olan miis-
teri odakli yaklasimimiz rehber-
liginde miisteri memnuniyetinde
citay1 daha da yukar1 cikaracagiz.
Tiirkiye'nin en degerli markalar:
arasinda yer almamizi saglayan
basta sigortalilarmmiz olmak iizere
calisanlarimiz ve is ortaklarmmiza
siikranlarmmi sunuyorum” ifadele-
rini kulland.
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TSB, SEDDK ve
Maher Holding
temaslari yapan
Romanya Heyeti
ile sigortadais

birligi

EDDK, Tiirkiye Sigorta Birligi (TSB)
Svc Maher Holding, 3 - 4 Haziran 2024

tarihlerinde Romanya’nin sigorta ve
finans sektoriindeki en onemli isimlerini
agirladi. Oncelikli olarak Tiirkiye Sigor-
ta Birligi'nde TSB Baskam Ugur Giilen,
Baskan Yardimcist ve Maher Holding
Sigorta Grubu Baskami Ahmet Yasar’in
ev sahipligi ile baslayan goriismeler, Si-
gortacilik ve Ozel Emeklilik Diizenleme
ve Denetleme Kurumu’nda ikinci Baskan
Mehmet Verim’in ev sahipligi ile heyetler
arasi goriisme olarak devam etti. Quick
Tower’da Maher Holding ev sahipliginde
gerceklesen goriis alisverisi ve inceleme-
lerin ardindan yoneticiler yemekte bir
araya geldi.

Romanya Finansal Denetim Otoritesi Bas-
kam Alexandru Petrescu, Finansal Dene-
tim Otoritesi Sigorta ve Reasiirans Sekto-
riinden Sorumlu Bagkan Yardimcisi Sorin
Mititelu ve Romanya Tiirk Is Adamlar
Dernegi (TIAD) Yonetim Kurulu Baskani
Ufuk Tandogan’dan olusan misafir heyet;
TSB Bagkani Ugur Giilen, TSB Baskan Yar-
dimcis1 ve Maher Holding Sigorta Grubu
Baskan1 Ahmet Yasar ve Genel Sekreter
Ozgiir Obali tarafindan konuk edildi.

Tiirkiye Sigorta Birligi'nin Palladium
Tower’daki ofisinde gerceklesen goriis-
melerde karsilikli sunumlarin ve sektorel
bilgi paylasimlarmin ardindan iki {ilke
arasmdaki sektor is birlikleri masaya ya-
tirildi ve giiniin anisina Ugur Giilen ve Ah-
met Yasar konuklara plaket sundu.

Tiirkiye Sigorta Birligi tarafindan verilen
0gle yemeginde goriismelerini siirdiiren
heyetler, 0gleden sonra Sigortacihik ve

Ozel EmeKklilik Diizenleme ve Denetleme
Kurumu'nu zivaret ederek SEDDK ikinci
Baskan1 Mehmet Verim’in ev sahipliginde
heyetler aras1 goriismeye gecti. Mehmet
Verim’in Tiirkiye vizyonu, sigorta finans
piyasalar1 ve gelecek beklentilerine iliskin
konusmalariyla baslayan goriismelerde
Romanya heyetinde Romanya Finansal
Denetim Otoritesi Bagkan1 Alexandru
Petrescu, Finansal Denetim Otoritesi Si-
gorta ve Reasiirans Sektoriinden Sorumlu
Baskan Yardimcis1 Sorin Mititelu ve Ro-
manya Tiirk Is Adamlar1 Dernegi (TIAD)
Yonetim Kurulu Baskam Ufuk Tandogan
yer alirken Tiirk Heyetinde SEDDK ikinci
Baskan1 Mehmet Verim, Baskan Yardim-
cist Emine Feray Sezgin, Daire Bagkanlari
Dilek Sakallioglu ve Canan Sanem Cengiz
ve yardimcilari ile TSB Bagkan Yardimcisi
Ahmet Yasar yer aldi.

Goriismelerde Lloyds benzeri bolgesel
bir yapmin calismalarimdan bahsedile-
rek bolgenin ihtiya¢c duydugu reasiirans
kapasitesini artirmaya yonelik girisime
Romanyanin da davet edilecegi bildirildi.
Romanya heyeti insaat basta olmak iizere
bircok alanda Tiirk sirketlerinin Roman-
yva'da oldugunu belirterek Tiirk Sigorta
sirketlerini de Romanya’ya yatirioma davet
etti. Karsilikli fikir ahsverisinden sonra or-
tak platform olusturma karar alindi.

Hemen ardindan heyet, Quick Tower’da
Maher Holding Yonetim Kurulu Baska-
n1 Mahmut Erdemoglu, Maher Holding
CEO’su Levent Ulucecen, Maher Holding
sigorta ve finans sirketlerinin yonetim
kurulu iiyeleri ve genel miidiirleriyle bir
araya geldi ve iki iilke arasmdaki sektorel
is birlikleri masaya yatirildi. Heyet Quick
Sigorta, Corpus Sigorta ve Quick Finans
sirketlerinde de yerinde incelemeler yapti.

“Tiirk Sigorta Pazar1 8o Milyar USD potansiyele sahip ama
fazlasi var”

SEDDK ikinci Baskam1 Mehmet Verim, ziyarette yaptigi konusma-
da, Tiirkiye’nin bugiin 20 milyar dolar sigorta primi iirettigini ve
yiizde 25-26 sigortalilik oranina sahip oldugunu, bunun 8o milyar
dolara ulasabilecek bir sigorta potansiyeline isaret ettigini belir-
terek “Bu potansiyel bugiinkii sartlarda ama orta gelir tuzagyla
miicadele halinde” dedi. Tiirkiye'nin kisa siirede orta gelir tuzagi-
n1 asacagina dair verileri ve 6ncii gostergeleri tirettigini soyleyen
SEDDK ikinci Baskan1 Mehmet Verim, “Tiirkiye cok hizh biiyii-
yecek. Geng niifus orani, nitelikli is giicii, jeostratejik konumu ile
Avrupa’dan Uzak Asya’ya finans ve iiretimin merkezi olma yolun-
da. Lloyds benzeri bir sistemi Tiirkiye’de kurma kararlihgida ol-
duklarmi soyleyen Mehmet Verim, bunu sadece Tiirkiye icin degil
Balkanlar, Tiirki Cumhuriyetler, Korfez, MENA Bolgesi, Orta Asya
icin de yapacagiz. Kamu temsilcilerini ve sirketleri bu olusuma
davet edecegiz. Konuyu paylastigimiz heyetler ve uluslararasi sir-
ketler konuya oldukca sicak yaklastilar” dedi. Tiirkiye'nin tekno-
lojik alt yap1 acisindan hem bankacilik hem sigortacilik alaninda
da diinyada belli bir yerde oldugunu belirten Verim, “Diinyada
benzeri olmayan SBM basta olmak iizere DASK, Tarsim, STK gibi
kurumlariyla Tiirkiye sigortacilikta model kurumlara sahip” dedi.
“Romanya ile birlikte calismak bizler icin biiyiik bir firsat”

Maher Holding Sigorta Grubu Baskani ve Tiirkiye Sigorta Birligi
Baskan Yardimcist Ahmet Yasar, ziyaretle ilgili “Tiirkiye'deki si-
gorta sektorii hizla gelisiyor ve Romanya ile yapilacak is birlikleri-
nin sektore biiyiik katki saglayacagini diisiiniiyorum. iki iilke ara-
sinda sigorta, reasiirans ve finans alaninda giiclii is birliklerinin
kurulabilecegine inaniyorum. Maher Holding Sigorta Grubu da
finansal market ekosistemini merkezine almis bir yap1 olarak bu
gelismelerin takipcisi olacak. Ozellikle sigorta sektoriiniin dijital
doniisiim ve yenilikgi iiriinlerle daha da giiclenmesi icin Romanya
ile cahlsmak bizler icin biiyiik bir firsat. Bu ziyaret, iki {ilkenin sek-
torel deneyimlerini paylasarak karsilikli fayda saglama acisindan
da onemli bir adim. Gelecekte bu tiir is birliklerinin artarak devam
edecegine ve her iki iilke icin de olumlu sonuclar doguracagina
inamyorum” diyerek goriismelerin stratejik 6nemine vurgu yapti.

Ziyarete sanatsal final
Goriismenin ardindan Quick Art Space ev sahipliginde Kaan Ke-

mal Oner’in “Gokyiiziiniin Karninda(n)” isimli solo sergisi ziyaret
edildi ve giiniin anisina bir hatira fotografi cektirildi.

Sigorta Tahkim

Komisyonu'nun yeni miidiiriu
Abdullah Adiyaman oldu!

igorta Tahkim Komisyonu Miidiirliigiine
Abdullah Adiyaman atandi. Sigorta Tahkim
Komisyonu tarafindan yapilan aciklamada,
Komisyon Miidiirliigiine Abdullah Adiyaman’in

atandig belirtildi.

Abdullah Adiyaman kimdir?

Istanbul Universitesi Sigortacilik béliimii mezunu olan

bulunmustur.

Bereket Sigorta ile Bereket Emeklilik ve Hayat Sirketleri-
nin hasar yonetiminden sorumlu Genel Miidiir Yardim-
cihig1 gorevini yiiriitmiistiir.

Abdullah Adiyaman, sirasiyla Nisantast Universitesi islet-
me Yonetimi ve Nisantasi Universitesi Bilgi Teknolojileri

alanlarmda yiiksek lisansimi tamamlamistir.

Sigorta sektoriine 2004 yilinda hasar departmanmda
adim atan Abdullah Adiyaman, cesitli sigorta sirketleri-
nin Hasar ve Teknik boliimlerinde iist diizey gorevlerde

@ sOMPO

Yesil Kart Sigortasi ile
yurt disi gezilerinizde
guvenle yolculuk yapin.
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Aradiguniz sigortaya
bi’ tikla ulasin, kolayca alin!

Tum sigorta Uriinlerimize web sitemizden bt tikla ulasin,

teklifinizi secin ve kolayca sattn alin.

@ Fibasigorta

by .%_o__&%: 5@;%&&

444 52 02

Cagr. Merkezi

Anadolu Sigorta,
Orta Anadolu Bélge
Miidiirligii'ni Kurdu

onya merkezli kurulan Orta

Anadolu Bolge Miidiirliigii,

3 Haziran itibariyla
faaliyetlerine basladi.

Sigortaciik alaninda genis hizmet
agyla 99 yildir miisterilerinin ya-
nmda duran Anadolu Sigorta, Orta
Anadolu Bolge Miidiirliigii'nii kurdu.
Yeni acilan Orta Anadolu Bolge Mii-
diirliigii, Konyave cevre illerde sigor-
tacilik bilincinin yayginlastirilmasina
katkida bulunmak ve Anadolu Sigorta
miisterilerine en iyi hizmeti sunmak
amaciyla faaliyete basladi. Anadolu
Sigorta'mmn Orta Anadolu Bolge Mii-
diirliigii, merkez il Konya olmak iize-
re, Aksaray, Nigde ve Karaman illeri-
ni de kapsayan genis bir sorumluluk
alanma sahip olacak.

Anadolu Sigorta Genel Miidiirii Meh-
met Tugtan: “Yeni bolge miidiirliigii-
miiziin miisterilerimizin sigortacilik
ihtiyaclarma hizh ve etkin ¢oziimler
sunacagina inaniyoruz”

Anadolu  Sigorta Genel Miidiirii
Mehmet Tugtan “Yaygin bir satis
yonetimi agiyla, satis kanallarmmza
ve miisterilerimize daha yakm ol-
may1 hedefleyen Orta Anadolu Bolge
Miidiirliigiimiiz, satis odakl bakis
acisiyla faaliyetlerini daha etkin bir
sekilde vyiiriitecek. Bu dogrultuda,
daha yiiksek kalitede hizmet verece-
gimize ve mevcut pazar paymmizda
arlis saglayacagmmiza inancimiz tam.
Anadolu Sigorta olarak, yeni bolge
miidiirliigtimiiziin sigorta bilincinin
vayginlastirilmasinda 6nemli bir rol
oynayacagma ve bolgedeki miiste-
rilerimizin sigortacihk ihtiyaclarma
hizhi ve etkin coziimler sunacagma
inantyoruz. Orta Anadolu Bolge Mii-
diirliigii’niin kurulusunun, Konya ve
cevre illerdeki tiim paydaslarmmiza
hayirh olmasim dileriz” seklinde ko-
nustu.

Burgan Bank, HDI
Fibaemeklilik ve Fibasigorta
ile Giig¢lerini Birlestirdi

iisterilerinin ihtiyaclarma
Myﬁnclik ozel ve hizh ¢oziim-

ler sunan Burgan Bank,
HDI Fibaemeklilik ve Fibasigorta
ile is birligine imza att. Banka, bu
is birlikleri ile miisterilerine, hayat,
ferdi kaza ve hayat dis1 branslarida
sigorta iiriinleri sunuyor olacak.

Burgan Bank, HDI Fibaemeklilik ve
Fibasigorta ile gerceklestirdigi is
birlikleri ile miisterilerinin ihtiyac-
larina yonelik 6zel ve hizh ¢oziimler
sunmaya devam ediyor.

HDI FibaemekKlilik'in hayat ve fer-
di kaza branslarindaki iiriinleri ile
miisterilerinin hayatimi kolaylasti-
ran ¢céziimler Burgan Bank subeleri
ve miisteri hizmetleri tizerinden su-
nulmaya baslandi. Fibasigortanin
hayat dis1 branslarmdaki iiriinleri
de yakin zamanda satisa sunulmaya
baslanacak.

Ash Kocer: “Bankacilik anlayisi-
muz: Thtiyaca gore coziim”
Miisterilerinin ihtiyaclar1 dogrul-
tusunda iiriin yelpazelerini cesit-
lendirmeye devam ettiklerini belir-
ten Burgan Bank Birikim Yonetimi
Genel Miidiir Yardimcisi Ash Kocer,
“Is ortagmmiz HDI Fibaemeklilik ve
Fibasigorta is birligiyle sirketlerin
hayat, ferdi kaza ve hayat dis1 bran-
slarindaki sigorta iiriinlerini iiriin
gamimiza ekliyoruz. Bu is birligiy-
le miisterilerimize sundugumuz
sigorta {iriinlerimizin yelpazesini
genisletmis oluyoruz ve boylece
miisterilerimize farkh risklere kar-
s1 teminat sunuyoruz. HDI Fibae-
meklilik ve Fibasigorta is birligiyle,
miisterilerimizin farkh ihtiyac ve
beklentilerine yonelik c¢oziimler
sunmaya devam ediyoruz” dedi.

Erol Oztiirkoglu: “Yenilikei ve
dinamik sigortacilik deneyimi-

ni Burgan Bank miisterileriyle
bulusturacagiz”

Burgan Bank ile imzalanan is bir-
ligine iliskin goriislerini paylasan
HDI Fibaemeklilik ve Fibasigorta
Genel Miidiirii Erol Oztiirkoglu,
“Bankacilik alaninda iilkemizin
onemli markalarmdan olan Burgan
Bank ile gerceklestirdigimiz is bir-
liginden biiyiik memnuniyet duyu-
yoruz. Tiirkiye’de yenilikci banka-
ciik anlayisiyla, iist diizey miisteri
deneyimi sunan Burgan Bank’m ku-
rumsal, ticari, perakende bankaci-
Iik segmentlerindeki genis miisteri
Kkitlesiyle iiriinlerimizi bulustura-
cak olmaktan dolayr heyecanhyiz.
HDI Fibaemeklilik ve Fibasigorta
olarak, Burgan Bank miisterilerine
o0zel tasarlayacagimiz dijital satis ve
salis sonrasi siirecler ile miisteri ih-
tivaclarma yonelik coziimlerimizle,
yenilikci ve dinamik sigortaciik
deneyimini Burgan Bank miisteri-
leriyle bulusturacagiz. Cok kiymetli
buldugumuz bu is birligi ile, HDI
Fibaemeklilik ve Fibasigorta ola-
rak saglam adimlar atmaya devam
ediyor, faaliyet gosterdigimiz sek-
torlerde liderlik konumumuzu giic-
lendirmeyi hedefliyoruz” dedi.
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AXA Tiirkiye is siire¢glerinde
fark yaratmak igcin
AXAGPT'yidevreye alacak

XA Tiirkiye, dijital doniisiim

ve miisteri memnuniyeti

lanindaki liderligini bir

adim ileriye tastyarak, sigortaci-

ik is, siire¢ ve deneyimini siirekli

ogrenen AXAGPT’yi calisanlarinin
kullanimina sunmaya hazirlaniyor.
Sirket, sektorde ilk olacak uygula-
ma ile yapay zeka teknolojisini is
siireclerinde kullanmaya bashyor.

AXAGPT; salis, acente, is siirecleri,
teknik degerlendirmeler, iiriin bil-
gilendirme, miisteri yolculugu gibi
bircok konuda analizleriyle calisan-
lara destek olacak. AXA Tiirkiyenin
sigortalilarma daha hizh, etkili ve
kisisellestirilmis bir miisteri dene-
yimi sunma taahhiidiiniin bir par-
casl olan AXAGPT, yilin son ceyre-
ginde hayata gececek.

Son teknolojiyi is siireclerine en-
tegre ederek calisanlarmi yenilikei
teknolojilerle desteklemeyi amacla-
yan AXA Tiirkiye CEO’su ve Yonetim
Kurulu Baskan Vekili Yavuz Olken,
AXAGPT ile ilgili yaptig1 aciklama-
da sunlar1 soyledi: “ Siirdiiriilebilir
gelisim ve biiyiime yolculugumuz-
da; dijital ve yeni nesil teknolojile-
ri is siireclerimize entegre ederek,
calisanlarmmzin ve acentelerimizin
cok daha verimli olmalarma imkan
tamimay1 hedefliyoruz. AXA Tiirkiye

ekosistemi olarak; miisterilerimiz
icin her zaman en iyi hizmeti sun-
mayl amachiyoruz. Sirket icinde
“YAVER” olarak adlandirdigimmiz
AXAGPT, sigortacihk iiriin, siirec
ve deneyimini siirekli 6grenen LLM
(Large Language Model) cok yakin-
dabizlerle olacak. AXAGPT, yenilikci
coziimler konusundaki iddiamizin
onemli bir gostergesi. Ozellikle sa-
tis ve hasar coziim merkezlerimiz-
de calisan arkadaslarimiz icin fark
yaratacak ve sektoriimiizde ilk ola-
cak bu uygulama ile siirdiiriilebilir
gelisim ve biiyiime hedeflerimiz
dogrultusunda 6nemli bir ivme ka-
zanacagiz, acentelerimizin de daha
verimli olmalar1 adma portfoy yo-
netim becerilerini giiclendirecegiz.

Yenilik¢i, diinyanm degisen hizina
ve siirekli yenilenen beklentilere
gore sekillendirdigimiz sigortaci-
Ik coziimlerimizle sektorde fark
yaratmaya hazirlaniyoruz. Sigor-
tacihigin gelecegini tasarlayan ve
gelistiren bir sigorta sirketi ola-
rak; teknolojimizi ve siireclerimizi
siirekli gelistirip somut adimlarla
ilerleyerek sektoriimiize siirdiirii-
lebilir katki saglamaya ve insanligin
gelismesi adia insanlar icin degerli
olani koruma vizyonumuzu kararh-
Iikla siirdiirmeye devam edecegiz.”

Anadolu Hayat
Emeklilik’'ten
“Tarim ve Gida
Fon Sepeti

Emeklilik
Yatirim Fonu”

riilebilirligini destekleyerek, bu alandaki yatirom

irsatlarim birikimlerine yansitmak isteyen birey-
sel emeklilik miisterilerine 6zel “Tarim ve Gida Fon Sepeti
Emeklilik Yatirom Fonu”nu sundu.

q nadolu Hayat Emeklilik, tarim ve gidanin siirdii-

Bireysel emeklilik katilimeilarmin ihtiyac ve beklentilerini
dikkate alarak yeni yatirim araclar1 gelistirmeyi siirdiiren
Anadolu Hayat Emeklilik, fon portfdyiine “Tarmm ve Gida
Fon Sepeti Emeklilik Yatirnm Fonu™nu ekledi. Topraga
deger katan, gidanin gelecegini diisiinen bu fon ile hem
siirdiiriilebilirligi desteklemek hem de yatirim firsatlarmi
birikimlerine yansitmak isteyen miisterilerine yeni bir ya-
tirim enstriimani sunan sirket, uzun vadeli getiri olanagi
ile yasanabilir bir diinyaya katki saglanmasimi amachyor.

“Tarmm ve Gida Fon Sepeli Emeklilik Yatirnm Fonu”nda,
fon portfoyiiniin en az yiizde 80’1 tarim ve gida sektoriinde
faaliyet gosteren yerli ve yabanc sirketlerin ortaklik pay-
larina ve borclanma araclarma yatirnm yapan yerli/yabanci
yatirmm fonlari ile borsa yatirmm fonlar1 katilma paylarina
yatirilacak.

Artan diinya niifusu ve kiiresel istnmanin etkisi ile gidanin
geleceginin tehdit alinda oldugu giiniimiizde, “Tarim ve
Gida Fon Sepeti Emeklilik Yatirim Fonu”nun tarmm ve gida
sektoriiniin siirdiiriilebilirligini destekleyen bir yatirim
araci olarak one ciktigini belirten Anadolu Hayat Emeklilik
Genel Miidiirii Murat Atalay, “Tarim ve gidanin gelecegini
onemseyen, bu alanda farkindahg yiiksek, siirdiiriilebilir
toprak verimliligi trendlerine ilgi duyan ve bu sektorii ya-
kidan takip edenlerin tercihine sundugumuz bu fon ile
yatirmmeilarmin uzun vadeli getiri potansiyelinden fayda-
lanmasini hedefliyoruz. Altin, doviz, hisse senedi vh. siklik-
la tercih edilen yatirmm araclarmi iceren fonlara ek olarak
yeni bir alternatif sunan “Tarim ve Gida Fon Sepeti Emek-
lilik Yatirom Fonu”muzun, tarim ve gida verimliligi alanin-
daki yerli ve global firsatlara odaklanmak isteyen miisteri
kitlemizin de ilgisini ¢cekecegine inamyoruz” diye konustu.

“Tarim ve Gida Fon Sepeti Emeklilik Yatirim Fonu”na yati-
rim yapmak isteyenler www.anadoluhayat.com.tr’yi ince-
leyebilir, Anadolu Hayat Emeklilik’in dijital kanallar1 AHE
Mobil ve AHE Online iizerinden fon degisikligi yapabilirler.

Bireysel emeklilik hesab1 Anadolu Hayat Emeklilik’te olma-
van katilimeilar ise miisterisi oldugu emeklilik sirketinin
internet subesi ya da mobil uygulamasi iizerinden BEFAS
aracihgiyla “AHE Tarmm ve Gida Fon Sepeti Emeklilik Yati-
rim Fonu”na yatirim yapabilme imkanina sahip.
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O Km Aractaki
Regiilasyon Kaynakl
Kampanya Furyasi
2. Elde Beklentileri
Sonbahara Birakt:i

uick Finans’mn SmartIQ is birligiy-

le yaymladig1 2. E1 Oto Raporu’nun

Haziran ayma ait verilerinin yer al-
digx giincel sayisinda, sektore dair onemli
trendler paylasildi.

2024 yili Haziran ay1 0 km otomobil ve
hafif ticari ara¢ pazari 2023 yih Haziran
aymna gore %5,3 azalarak 106.238 adet oldu.
7 Temmuz'da devreye giren giivenlik do-
nanimi yonetmeligi nedeniyle diizenlenen
kampanyalarm da etkisiyle one cekilen
taleple gecen aya gore satislarda %6 artis
kaydedildi. 2024 yili Ocak-Haziran done-
minde de bir énceki yilin ayn1 donemine
gore %3,7 oraminda artarak 577.981 adet
olarak gerceklesti. Yilin basinda o km arac
pazarmda daralma ongoriilmiisken, ilk 6
ayda gerceklesen rakamlara gore toplam
satislarin bu y1l da 1 Milyon adedin iize-
rinde gerceklesmesi bekleniyor.

2. el oto pazarinda ise 15 yas ve 350.000
km’ye kadar olan Haziran ayindaki arac
satislar1 gecen aya gore %3, gecligimiz yilin
Haziran ayma gore %13 geriledi. Yilin ilk 6
ayma gore 2023 yiltilk 6 ayini karsilastirdi-
gimizda ise %14 seviyesinde diisiis gozlen-
di. Geleneksel olarak yaza giris ve Kurban
Bayramu etkisiyle hareketlilik bekleyen 2.
el oto saticilari, o km ara¢c kampanyalari,
yiiksek seviyedeki kredi faiz oranlari ve fi-
nansmana ulasimin zorlasmasi sebebi ile
hedeflenen rakama ulasamadiklarini ifade
ettiler.

Gecmis donemde fiyatlar iizerinde olusan
kopiigiin kalkmasina karsin, mevcut o km
arac kampanyalar1 ve bulunabilirligin art-
masiyla birlikte, o km arac ile 2. el oto fi-
yatlar1 arasidaki fiyatlar1 makasin tekrar

Bu yaz QCar ile arag kiralama
cok avantajli.
%30 indirime ek, QCAR web sitesinde "QYAZ"

daralmasmin da etKkisiyle, 2. el oto satisla-
r1 beklentileri karsilayamadi. Ayrica, yerli
iiretim otomotiv markalar1 icin giivenlik
donanimmi yonetmeligine uyum tarihinin
31 Agustos 2024’e uzatilmasi da 2. el oto
pazarmdabeklenen hareketliligin Eyliil ay1
ve sonrasina ertelenmesine neden oldugu
tahmin ediliyor.

Rapordaki tespitlere gore;

ikinci El Arac Piyasasinda Umutlarm Son-
bahara Ertelendigi Goriisii Hakim Olmaya
Basladi

Aracim Satmak isteyen Bireysel Satici-
larmn Ikinci El Pazarimdaki Pay1 Giderek
Artiyor!

Mevcut ekonomik kosullardaki kredi ve
mevduatlardaki yiiksek faiz oranlari ile
sifir ara¢ kampanyalari, ikinci el aracim
satarak nakde donmek isteyen bireysel
saticilarin oranini artirdi. Mart ayinda pa-
zarda %65 olan bireysel satic1 pay1, Haziran
ayinda %68’e yiikseldi.

ikinci El Aracta Tiim Yas Gruplarmda
Satis Siireleri Uzarken, Fiyat Durgun-
lugu Tiim Segmentlerde Devam Ediyor!

2023 Mayis ayinda doviz cinsinden zirve
vapan ikinci el arac fiyatlari, yilbasindan
bu yana yatay seyrini koruyor. Yiiksek faiz
oranlari, krediye erisimde yasanan zor-
luklar ve sifir ara¢ kampanyalari, ikinci
elde satis siirelerinin uzamasma neden
oldu.

| indirim kodunu girin, ekstra %25 indirimden
‘ yararlanin. Yazi QCAR'la glizellestirin.

/|

Kampanya 01 HAZIRAN — 31 AGUSTOS 2024 tarihleri arasinda
yapilacak kiralamalarda gegerlidir.
Indirimli fiyatiar igin web sayfasinda “QYAZ" indirimii kod girilmesi
gerekmektedir.
On 6demede gecerli %30 indirime ilave "QYAZ" kodunu kullanarak
%25 indirimden de faydalanabilirsiniz.
Kampanya en az 6 giin, en fazla 27 ginlik kiralamalarda gegerlidir.
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Quick Hayat

Artik hayatinizin her anina dokunacak biri var

Hosgeldin hayat!
QUICK>

HAYAT

a
Sigorta

SEDDK'dan Faaliyet
Ruhsatini Aldy

Hayal sigorta sektoriiniin yeni oyuncusu Quick Hayat Sigorta, 5
Temmuz 2023 tarihinde hayat sigortacihgi branslarmdahizmet
vermek iizere SEDDK’dan faaliyet ruhsatim aldi.

Quick Hayat Sigorta sigortacilik mevzuatinin gerektirdigi sart-
lar1 yerine getirerek Hayat (irat 6demesi haric), Evlilik/ Dogum
Sigortasi, Yatrmm Fonlu Sigortalar, Sermaye itfa Sigortasi,
Fonlarin Yonetim islemi ve Kaza Sigorta branslarinda faaliyet
gostermek iizere faaliyet ruhsat aldi.

Maher Holding catisi altinda yiizde 70 Quick Sigorta ve yiizde
30 Corpus Sigorta istiraki olan Quick Hayat Sigorta, 250 milyon
TL 0denmis sermayesiyle sigorta sektoriiniin yeni ve giiclii bir
oyuncusu olarak dikkat ¢ekiyor.

Hayat sigortasi iiriinleriyle bireylerin, ailelerin ve kurumla-
rin finansal giivenligini saglamaya yonelik kapsamli ¢oziimler
sunmay1 hedefleyen sirket, yolculuguna “Hos geldin Hayat”
mottosuyla cikiyor. Bireysel ve grup hayat sigortalarinin yanin-
dakrediye bagli sigortalar: da satisa sunacak olan sirket hayatin
her anina dokunacak ve hizmetlerini de hem acenteleri hem de
miisterileriyle bulusturulacak.

< Fibasigorta

Finansal ekosistemimizin bir parcasim daha tamamladik

Maher Holding Sigorta Grubu Baskani Ahmet Yasar, Quick Si-
gortave Corpus Sigorta gibi Quick Hayat Sigorta'nin da sektore
yon veren alisiimisim disinda bir sigortacilik deneyimi sunaca-
g soyledi. “Quick Hayat Sigorta ile QuickFinansall ekosiste-
min bir parcasini daha tamamladik™ diyen Yasar, “Bireylerin
veya kurumlarin hayatlarim refah icerisinde idame ettirmeleri
her gecen giin zorlasiyor. Riskler de bir o kadar artiyor. Quick
Hayat sirketimiz ile hayatin tam icinde olurken acentelerimizi
de finansal ekosistemimizin icerisinde tutacagiz. Yeni yolculu-
gumuza ‘Hos geldin Hayat’ diyerek cikiyoruz ve Quick Hayat
Sigortasi ile herkesin hayatina dokunacagiz” seklinde konustu.

“Acentelerimiz, miisterilerimiz ve is ortaklarimz ile
bulusacagiz”

Quick Hayat Sigorta Genel Miidiir Vekili Volkan Terzioglu ise
“Quick Hayat Sigorta olarak 5 Temmuz 2024 tarihi itibariy-
le sigortacihlk mevzuatinin gerektirdigi sartlar1 yerine geti-
rerek hayat sigortas1 branslarinda faaliyet gostermek iizere
SEDDK’dan ruhsatimizi aldik. Sektoriimiize hayirh ve ugurlu
olmasini diliyoruz. Cok yakinda Quick markasindan aldigimiz
giicle iiriin ve hizmetlerimizi acentelerimiz, miisterilerimiz ve
is ortaklarimiz ile bulusturacagiz” dedi.

Fibasigorta'da ‘babalar:’ mutlu
etmenin binbir yolu var, Babalar
Giinii'nde babaniza Fibasigorta
ile giiven ve konfor hediye edin!

getiren Fibasigorta, Babalar Giinii'nde hediye alma te-

lasina diisenlerin imdadina da yetisiyor! Kasko sigorta-
s1, konut sigortasi, elektronik cihaz sigortasi, isyeri sigortasi
gibi genis iiriin cesidiyle miisterilerinin her an yaninda olan
Fibasigorta, her an babasimin yaninda olmak isteyenlere ¢cok
ozel hediye secenekleri sunuyor.

Sigorla iiriinlerine erisimi hizh, kolay ve giivenilir hale

Uriin ve hizmetlerinin odagma miisteri memnuniyetini alan
Fibasigorta, Babalar Giinii'nde babasin giizel bir hediye ile
konforlu ve giivende hissetmesini saglamak isteyenlere genis
iiriin yelpazesi sunuyor. Fibasigorta’nin web sitesi {izerinden 7
giin 24 saat, hicbir belgeye gerek olmadan, babanmiza en uygun
iiriinii hediyeyi edebilirsiniz.

Arac Check-up Hediyesi ile Giivenli Yollar

Fibasigorta, genisletilmis kasko ve ekonomik genisletilmis
kasko iiriinlerini, Babalar Giiniime 0zel fiyatlarla miisterile-
rine sunuyor. Sigortali arac sahibi, genisletilmis teminatlar
sayesinde, onarim icin tiim yetkili servisleri 0zgiirce kulla-
nabiliyor. Ekonomik genisletilmis kaskoda, ayrica, iicretsiz
ara¢ check-up’, mini onarim teminati ile onarmm siiresi bo-
yunca ikame arac hizmeti yer aliyor. Babaniza kasko hediye

ettiginizde, giiniin her saatinde, gecenin bir yarisi olsa hile yol
yvardim destegi alabiliyor, araci iicretsiz yikatabiliyor ve bir
kerelik hasar bildiriminde, hasarsizlik indirimini kaybetmiyor.
Ayrica indirimli yakit firsatindan yararlanma imkani oluyor.
Ustelik zorunlu trafik sigortasi teminatlarim asan durumlarda
karsidaki aracin hasariicin de endiselenmenize gerek kalmryor.

Telefon tamirdeyse endiseye gerek yok!

Cep telefonu sigortasi, Fibasigortamin one cikan {iriinleri
arasmda yer aliyor. Babalar Giinii'nde, babaniza hi¢ yanindan
ayirmadiglr cep telefonu icin bu sigorta iiriiniinii hediye
edebilirsiniz. Sadece birka¢ dakika ayirarak ulasilabilen cep
telefonu sigortasinda , ikame cihaz avantaji, kapsamli teminat
secenekleri ile sifir telefona ve kullamlan telefona sigorta
hizmeti yer ahiyor. Fibasigorta, telefonun servis siirecinde
miisterilerini magdur etmemek icin sundugu ikame telefonla,
vaninda olamadigimiz her an babanizla iletisimde olmamza
olanak saghyor. Dileyenler Uzatilmis Garanti Sigortasi ile
telefonunun garanti siiresini uzatabiliyor, sadece Ekran Koruma
Sigortasi’ni ya da Tam Koruma Sigortasi’ni da tercih edebiliyor.
Sektorde birinci yilin1 tamamlarken, ilklerle adindan s6z ettiren
Fibasigorta, cep telefonunu sadece satin alirken ya da heniiz
yepyeni kutusundayken degil, kullanirken de sigortaliyor.
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an hizmetlere, Tiirkiye geneline yaygin olarak hizli ve glivenilir sekilde ulasabilmenizi sagliyor.

i§ Yeriiz iirk Nippon

Sigortaile Giivence Altinda

Tiirk Nippon Sigorta Kobi Paket iiriinii ile
kiiciik ve orta olcekli isletmeler icin gii-
vence sagliyor. Faaliyet gruplar1 6zelin-
de belirlenen iiriin icerikleriyle ihtiyaci
maksimum derecede Kkarsilayacak Tiirk
Nippon Sigorta Kobi Paket iiriinii KOBI'ler
icin yeni klozlarla zenginlestirilmis paket
bir iiriin. Uriin ile ilgili aciklamalarda bu-
lunan Tiirk Nippon Sigorta Genel Miidiirii
Dr. E. Baturalp Pamukcu; “isletmeler si-
gortaile oncelikli olarak maddi varhklarmi
sigortalanabilir risklerle kars1 korumak-
tadir. Risklerin gerceklesmesi durumun-
da meydana gelen zararm siddetine bagh
olarakisletmelerin eski durumuna gelece-
gi siirecte giiniimiiz ekonomik kosullar1 da
g0z Oniine alindiginda hem maddi olarak
hem de miisteri ile siirdiiriilebilir iliskile-
rinin zarar géormemesi icin yillarca emek
vererek, edinilen varhiklart koruma altina
almak cok onemli hale gelmistir. Tiirk
Nippon Sigorta olarak onceligimiz miisteri
ihtiyaclarma odaklasmus iiriinler sunarak,
genis ve kapsaml iiriinlerimiz ile isletme-
leri yangin, deprem, hirsizlhik, yer kayma-
s1, sel ve su baskinu, grev, teror, firtina, kar
kaybi gibi teminatlarm yaninda 3.sahis so-

RS Otomotiv Grubu ve Dogan Trend

rumluluk, isveren sorumluluk, makine ki-
rilmasi, elektronik cihaz, gibi bircok riske
karsi koruma saglayarak miisterilerimize
is yerinde giiven ve huzurla cahismalarma
olanak saglamaya calismaktayiz. Bunun
vamnda Is yeri Sigortas: iiriiniimiiz ile
sundugumuz Tiirk Nippon asistans hiz-
metleri ile tesisat, elektrik, cam, anahtar
ve giivenlik isleri gibi is yerleri icin sikinti
olabilecek konularda destek vererek miis-
terilerimizin kendini giivende hissetmele-
rini saglamay1 amachyoruz.” dedi.

KOBI paket iiriiniinde yapilan degisiklik-
lerden de bahseden Tiirk Nippon Sigorta
Genel Miidiirii Dr. E. Baturalp Pamukcu,
KOBI Paket iiriiniimiiziin yapsi ile alakal
baz1 degisiklikler gerceklestirdik. Uriinii-
miizii daha anlasilabilir, yalin ve kapsaml
olmasimi hedefleyerek acentelerimizin
iiriin yetki girislerini ve faaliyet konulari-
n1 artirarak orta risk smifina giren diisiik
bedelli faaliyetleri de KOBI kapsamida
degerlendirmeye basladik. Ayrica faaliyet
konusuna gore sirket ve sigortalilarimizin
cesitli magduriyetlere ugramamasi adina
elektronik cihaz ve makine kirilmasi mua-
fiyetlerimizi genisleterek miisterilerimize
maksimum fayda saglamayr amacladik.”
seklinde konustu.

Otomotiv'den Onemli is Birligi!

iizde 100 elektrikli araclar diinya-
i smda hafif ticari araclar da haya-
timizdaki yerini almaya basladi.
Elektrikli ticari araclar tasarruf, ekonomi
ve verimlilik degerleriyle ticaret hayatina
giic katiyor. Otomotiv pazarinda giiclii
bir konuma sahip olan MAXUS Tiirkiye
Distribiitorii Dogan Trend Otomotiv ile
RS Otomotiv Grubu yeni bir is birligine
imza atti.

Otomotiv satis sonrasi hizmetler sektorii-
niin 6nde gelen sirketlerinden RS Otomo-
tiv Grubu, RS Mobility sirketiyle, elektrikli
araclar diinyasindaki yerini aldi. RS Mo-
bility, Maltepe’de bulunan showroomunda
MAXUS’un Yetkili satis ve servis hizmetle-
rini vermeye basladi.

RS Otomotiv Grubu Yonetim Kurulu Bas-
kanmi Unal Unaldi, “Otomotivdeki yeni
teknolojileri ve doniisiimii bugiinden ya-
kalamay1 hedefliyoruz. Elektrikli araclar
diinyasinda bas dondiiriicii bir ivme ya-
sanirken, MAXUS ile gerceklestirdigimiz
is birligimiz sayesinde, bu siirece katma
deger saglayacagimiza inaniyoruz.” acik-
lamasinda bulundu. Haziran ay1 itibariyla
RS Otomotiv Grubu'nun Maltepe Genel
Miidiirliik kompleksinde kapilarmi acan
yeni showroom; MAXUS e-Deliver 3 test
siiriisii icin tiim ticaret erbaplarim bekli-
yor.

Tirkiye Sigorta

Brokerlariyla
Bulustu

iirkiye Sigorta, Ankara’dan sonra istanbul'da diizen-
ledigi toplantida is ortaklar1 brokerlarla bir araya

geldi.

Sektoriin lider sirketi Tiirkiye Sigorta, istanbul'da s ortaklar
olan brokerlarla bir araya geldi. 95 firma ve 200’den fazla ka-

f © in @ | rsotomotivgrub
www.rsotomotivgrubu.com

0850 777 40 77

aliyor, giiclii finansal yapimiz ve sigortacilik tecriibemizle reasii-
rans korumasi alaninda da one cikiyoruz” diye konustu.
Yogun katilim icin brokerlere ayrica tesekkiir eden Taha Cakmak

“Tiirkiye Sigortamin saghkl biiyiimesinin en biiyiik mimarinin

tilmciyla gerceklesen toplantida, yeni is firsatlari ve hedefler

iizerine fikir ahsverisinde bulunuldu.

Toplantida konusan Tiirkiye Sigorta Genel Miidiirii Taha
Cakmak; Tiirkiye Sigorta’nin yilin ilk 4 ayinda broker ka-
nalinda en yiiksek iiretimi gerceklestirdigini ancak bunun
yeterli olmadigim belirterek, 2024 yili sonunda hedeflerinin
kanaldaki iiretimlerini iki katina cikartmak oldugunu soy-

brokerleri oldugunu belirterek “Brokerlarimizla birlikte biiyii-
yiip, birlikte kazanacagiz” dedi.

Tiirkiye Sigorta’nin esnek calisma anlayisla is ortaklarmin her
zaman yaninda oldugunun altim cizen Cakmak, sozlerini soyle

ledi. Tiirkiye Sigortanin 2024 yihinda da sektoriin lideri ve

piyasa yapicisi oldugunu vurgulayan Cakmak; saghkl biiyii-
melerini is ortaklart brokerlarmin katkilariyla siirdiirecek-

lerini ifade etti.

Taha Cakmak “Tiirkiye Sigorta olarak 81 ilde sigortaciligin

tamamladi: “Her isi kendi sartlar1 6zelinde degerlendiriyor ve
bu dogrultuda hareket ediyoruz. Dogru sartlarm olustugu her
is kolunda brokerlarimiza tiim giictimiizle destek olmaya devam
edecegiz. Birlikte calistyor birlikte kazaniyoruz. Bu yaklasimimiza
oniimiizdeki donemlerde de siirdiirecegiz”.

Broker sirketlerinin iist diizey yoneticilerinin katilim sagladigi
toplantida ayrica Tiirkiye Sigorta’ni broker ve acente calisanla-

rma yonelik konut sigortalarinda yiizde 40, saglik sigortalar: ve
kasko sigortalarida yiizde 20 indirim kampanyasiin detaylar:

da paylasildi.

her alaninda hizmet veriyoruz. Asli gorevimiz olan hasar

durumunda ise giiclii finansal yapimiz ile hasar 6demelerini
zamaninda ve kolaylikla yapiyor; avans 6demesi imkani sag-
Iryoruz. Giiciimiizii adimizdan ve degerli is ortaklarimmizdan

.
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ina aalama

Tiirkiye Sigorta, Ankara ve cevre illerdeki brokerlariyla Haziran
aymin ilk haftasinda Ankara Bolge Miidiirliigii'nde yogun katilomlh
bir toplant1 gerceklestirmisti.

Sigortasinda yeni donem

netleme Kurumu (SEDDK), bina tamamlama si-
gortasinda yeni doneme iligkin yazili aciklamada
bulundu.

S igortacilik ve Ozel Emeklilik Diizenleme ve De-

2015’ten bu yana uygulanmakta olan bina tamamlama
sigortasmin kapsaminin genisletildigi ve isleyisinde
degisikliklere gidildigi anlatilan aciklamada, “On 6de-
meli konut satis sozlesmelerine ilave olarak 6 Subat
depremi sonrasi hiz kazanan kentsel doniisiim proje-
leriyle diger tiim insaat projeleri, bina tamamlama si-
gortasi kapsamina alinmistir. Boylelikle, tiiketicilerin
yani sira arsa sahipleri de miiteahhitlerinden bu si-
gortay1 talep edebileceklerdir.” ifadelerine yer verildi.

Bina tamamlama sigortasiyla satict/miiteahhidin; if-
lasi, 6liimii ve teslim tarihini miiteakip 12 ay icinde
konutu teslim edememesinin teminat altina almdig
ifade edilen aciklamada, teslim tarihini miiteakip 12
ay icinde konutun teslim edilememesi halinde, mev-
zuata veya ruhsath projeye aykiri islemler de teminat
kapsamina dahil edilerek arsa sahipleri/tiiketicilere
saglanan korumanin giiclendirildigi belirtildi.

Ayrica konutun sigorta sirketince
tamamlanacak olmasi durumda,
sigorta sirketince gecikme siire-
since hak sahiplerine emsale gore
hesaplanacak kira 6demesi yapil-
masina iliskin diizenlemeyle hak
sahiplerinin olas1 magduriyetleri-
nin oniine gecildigi kaydedildi.

Magduriyetlerin 6niine gecilmesi
hedeflendi

ilave olarak hem saticinin/mii-
teahhidin hem de hak sahipleri-
nin ihtiyaclarina cevap verecek
sekilde bir isleyis kurgulandig
aktarilan aciklamada su ifadelere
yer verildi: “Bu anlamda, hak sa-
hiplerinin birikimlerinin teminat
altina alinmasinin yani sira satici/
miiteahhitlerin yasal olarak sun-
makla sorumlu olduklar1 temina-
ta, banka kredilerini tiiketmeden

ve teminat mektubuna bagvurma-
dan ulasabilme imkani saglanarak
finansal alternatif yaratilmstir.
Son olarak, sigorta sirketlerinin,
satici/miiteahhit {izerinde yapa-
cag1 risk degerlendirmesi ile pro-
jeye idari, teknik ve finansal risk
denetimi saglanmas1 sonucu si-
gortanin risk yonetim fonksiyonu
da devreye sokularak, insaat sek-
toriinde ikincil bir denetim me-
kanizmasinin yaratilmasi saglan-
mustir. Boylece, kentsel doniisiim
ve On 6demeli konut satis projeleri
basta olmak iizere tiim insaat pro-
jelerinde yasanan magduriyetle-
rin oniine gecilmesi konusunda
onemli bir adim atilmistir.”
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Katilim
Emeklilik Fon
Operasyonlari,
Varlik Yonetimi
ve Ekonomik
Arastirmalar
Direktori

Rakamlarla Bireysel Emeklilik

Bireysel Emeklilik Sistemi, 21. yihnda 15
EmeKlilik sirketi 110’u faizsiz olmak iize-
re 382 emeklilik yatirnm fonu ile toplam-
da 1 trilyon 25 milyar TL'lik bir biiyiikliige
ulasti. 2020 yili basinda 127 milyar TL olan
sektoriin bugiine kadar 8 kat biiyiidiigiinii
gozlemliyoruz. Fon Biiyiikliigii sene basin-
dan bugiine ise yaklasik %36 biiytimiistiir.
Katihmel sayisina baktigimizda ise 16,4
milyon Kisiye ulasarak niifusun 5’te 1 inin
tasarruf ettigi biiyiik bir aileye doniistii.

Yeni imkanlariyla BES

BES willar icinde tasarruf sahiplerinin
emeklilik giivencesi olurken artik yeni
avantajlari ile de yatirnmeilarmi giiclen-
dirmeye basladi.

Artik kismi cikis imkani ile katihmeilar
yonetmelik kapsaminda konut, evlilik,
egitim ve dogal afet gibi bireylerin haya-
tinda onemli finansal harcama gerektiren
hallerde BES yatirmmlarindan sozlesme-
sini bozmadan para cekim hakkim elde
edecek.

Bu kapsamda evlilik ve konut edinimi icin
minimum 5 yillik s6zlesmesi olanlar. Egi-
tim icin 5 yillik sozlesme siiresine ek bas-
vuru tarihinde yirmi biryasmi asmamuis ol-
mak kosuluyla Tiirkiye’de faaliyet gosteren
iiniversitelerin herhangi bir érgiin egitim
lisans programina kayith olmasi halinde
birikimlerinin %30 sini alabilecekler. Do-
gal afet durumunda ise sozlesme sahipleri
yil ve yas siiresine bakilmaksizin birikim-
lerinin %30 sini alabilecekler. Katilimeilar
birikimlerine ek olarak konut ve evlilikte
devletkatkilarmm %20 sini egitim ve dogal
afet durumunda %25 ini alabilecekler.

BES Birikimi ile Kredi Kullanimi

Sozlesme sahipleri BES’teki birikimlerini
bankalara alacagin devri yoluyla gostere-
rek kredi kullanma imkam bulabilecek.
Boylelikle katihmecilar acil nakit ihtiyac-
larmmi karsilayabilecekler ve BES’te kazan-
diklar1 hak ve birikimlerini koruyabilecek-
ler.

Yilin ikinci Yarisinda Fonlar Ne Olacak?

TCMB politika faizinde Seneye %42,5
ile baslarken Merkez son dort kararm-
da %30’de sabit biraktl. %75,45 ile zirvede
oldugunu diisiindiigiimiiz enflasyonun
da son ceyrekte diististiniin hizlanmasini
bekliyoruz. 11k alt1 ayda hisse ve sabit ge-
tirili varliklarin yogun oldugu fonlarda iyi
performans izledik. Son ceyrekte politik
gerginlikler, FED ve diger merkez banka-

Milli
Reasiurans
95
Yasinda!

iirkiye'de sigortacilik sektoriiniin
I gelismesine onyilardir onciiliik
eden Milli Reasiirans 95’inci yasini
kutluyor. Milli Reasiirans Genel Miidii-
rii Fikret Utku Ozdemir 95'inci yila 6zel
yaptigr aciklamada “Milli Reasiirans
olarak, giiclii mali yapimiz, uzun vadeli
ve saglam temellere dayah is iliskilerini
siirdiirmedeki basarimiz ve degisen ko-
sullara hizla uyum saglama becerimizle
sigortacihik sektoriiniin giivencesi olma-
ya devam ediyoruz. Sigorta sektoriine ve
iilke ekonomisine yaptigi katkilarm yam
sira toplumsal ve kiiltiirel alanda kalkin-
maya verdigi destekle de bir anlamda
iilkemizin gelecegine yatirmm yapan Sir-
ketimiz attigr her adimda odagma aldigi
siirdiiriilebilirlik bakis acis1 ile egitim,
kiiltiir, sanat, toplumsal cinsiyet esitligi
ve spor alanlarinda da projeleri hayata
geciriyor.” dedi.

NE®VA

Neova Sigorta’dan dijital geligim
icin girket i¢i egitim programa:
Dijital Diigiin'iiyorum

ta, Teknoloji ve inovasyon ekibi ile Neova Akademi is birliginde

sirketici “Dijital Diisiin’iiyorum” egitim programu diizenliyor.
Dijital gelisim stratejisi kapsaminda gerceklestirilen egitim, cali-
sanlarin teknoloji ve inovasyon konularinda bilgi sahibi olmalarmi
ve bu bilgileri is siireclerine entegre edebilmelerini hedefliyor.

S iirdiiriilebilir bir gelecek icin calismalar yiiriiten Neova Sigor-

Giiclii mali yapisi ve sektor lideri olma
sorumluluguyla Tiirkiye sigortacihk
sektoriiniin  teminati  konumundaki
Milli Reasiirans, 95’inci yasmi kutluyor.
Uzun vadeli ve saglam temellere dayali
is iliskilerini siirdiirmedeki basarisi ve
degisen kosullarma hizla uyum sagla-
ma becerisiyle; bulundugu cografya-
nin 6nemli oyuncularindan biri haline
gelen Milli Reasiirans, 95 yildir sigor-
taciik sektoriine ve iilke ekonomisine
katki sunmaya devam ediyor. Sirketin
95’inci kurulus yildoniimii nedeniyle bir
aciklama yapan Milli Reasiirans Genel
Miidiirii Fikret Utku Ozdemir “Sirke-
timiz, 95 yildir giiclii sermayesi, teknik
birikimi, tecriibeli kadrosu ve kar odakl
risk yonetimi ile siirdiiriilebilir biiylime
hedefleri dogrultusunda yerel piyasa-
daki liderlik konumunu siirdiiriirken,
uluslararasi piyasalardaki faaliyetlerine
de basariyla devam ediyor. Oniimiizdeki
donemde de koklii tarihimiz ve uzun y1l-
lara dayali isbirliklerimizden de gii¢ ala-
rak Sirketimizin ikinci yiizyllina dogru
ilerlerken; saygin ve giivenilir reastiror
kimligimizle ulusal ve uluslararasi piya-
salarda yaratugimiz Kiiresel markamizi
yarinlara tasiyacagiz” dedi.

Milli Reasiirans olarak gelisen ve degi-
sen diinyaya hizh uyum sagladiklarmi
ifade eden Fikret Utku Ozdemir “Her
gecen giin hiz1 artan degisim ve donii-
siimii, yeni trendleri yakindan izliyor ve
1929 yilinda kurulan Sirketimizi ikinci
yiizyilina hazirlarken yarmin diinyasma
hazir olmak adina 6nemli adimlar atiyo-
ruz.” diye ekledi.
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Sigortacilar Tenis
Turnuvasi'nin
sampiyonlari belli oldu

illi Reasiirans tarafindan 7-9
MHaziran tarihleri arasinda

diizenlenen geleneksel “Ulus-
lararasi Sigortacilar Tenis Turnuvasi”
tamamlandi. Miltas Spor Tesisleri'nde
gerceklesen ve 3 giin siiren turnuvada
yerli ve yabanci sigorta piyasasindan
kaulmeilar Kiyasiya miicadele etti.
Heyecan verici turnuvammn birincisi;
Frederick Schoneich (New Re) ile Deniz
Ceylan (Aksigorta) ikilisi oldu. ikinci-
ligi ise Mahmut Bakir (Gulf Sigorta) ve
Ugur Biroglu (Nasco Tiirkiye) elde etti.

Tiirkiye'nin en eski ve koklii spor orga-
nizasyonlarindan biri olan “Uluslara-
rasi Sigortacilar Tenis Turnuvasi bu yil
7-9 Haziran tarihlerinde Miltas-Suadiye
Spor Tesisleri'nde gerceklesti. 36'ncis1
diizenlenen ve 3 giin siiren turnuvada
yerli ve yabanci sigorta piyasasindan
oyuncular miicadele ederken, cok sayi-
da sigortaci ve broker Tiirkiye piyasasi
ile bir araya geldi. ilgiyle izlenen Tur-
nuva’da; yari finalistler: Martin Jacquot
(Partner Re) - Hiiseyin Sahin (Tiirkiye
Hayat Emeklilik) ekibi ve ismail Celik
(Bupa Actbadem) - Omer Aktas (ex-An-
kara Sigorta) ekibi oldu. Siirpriz Turnu-
va’dabirinci Zeki Gezgez (Quick Sigorta)
- Damien Smith (Inigo Insurance) ekibi
olurken ikinciligi ise Matt Smith (Guy
Carpenter) - Emre Aktas (ex-Guy Car-
penter) ekibi paylasti.

Nefes kesen Turnuvanin birincisi; Fre-
derick Schoneich (New Re) ile Deniz
Ceylan (Aksigorta) ekibi oldu. ikinciligi
ise Mahmut Bakir (Gulf Sigorta) ve Ugur
Biroglu (Nasco Tiirkiye) elde etti. Uzun

villardir gerek yurt icinde gerek yurt
disinda ilgiyle takip edilen Turnuva sa-
yesinde Tiirkiye sigorta piyasast ile ilgili
yabanci reasiiror ve brokerler, sigorta
sirketleriyle farkh bir atmosferde bir
arada olma firsati buluyor. 1986 yilindan
bu yana diizenlenen “Uluslararasi Si-
gortacilar Tenis Turnuvasi” Tiirkiye'nin
en uzun siireli kurum etkinliklerinden
biri olma ozelligi tasiyor.

Turnuvamin ilk giiniiniin tamamlan-
masinin ardindan Cuma aksami Miltas
Suadiye Spor Tesisleri'nde kokteyl pro-
longe, Cumartesi aksami ise Gallagher
Re’nin ev sahipliginde Moda Deniz Ku-
liibii’'nde bir aksam yemegi diizenlendi.
Turnuva, pazar giinii diizenlenen 6diil
ve kapanis toreni ile sona erdi.

Turnuva hakkinda bilgi veren Milli Rea-
siirans Genel Miidiirii F. Utku Ozdemir
“Tiirkiye'nin lider reasiirorii olmanin
sorumluluguyla sigorta piyasasma 95
yildir destek veren Milli Reasiirans,
ayn1 zamanda, spor ve Kiiltiir sanat ala-
nindaki faaliyetlerine de devam ediyor.
Bu kapsamda en eski ve koklii etkinlik-
lerimizden biri olan Uluslararasi Sigor-
tacilar Tenis Turnuvasrmin 36’ncisini
gerceklestirmis bulunuyoruz. Sigorta
sektoriinde faaliyet gosteren, 23°i ya-
banci, 27’si yerli olmak iizere toplam 50
sirketten oyuncunun katildigr turnu-
vaya yerli ve yabanc1 piyasadan 200’e
vakin seyirci de eslik etti. Gerek spon-
sorluklariyla gerekse oyuncu ve seyirci
olarak destek veren tiim meslektaslari-
ma tesekkiirlerimi iletiyor, derece alan
takimlar1 kutluyorum” dedi.

adolu Sigorta’dan
kaskonuz varsa, kiiciik hasarlara

gulup gec;elainiz.

Neova Sigorta, dijital gelisim stratejisinin bir parcasi olarak, tiim
calisanlarma yonelik kapsamli bir egitim programi baslatt. “Dijital
Diisiin’iiyorum™ adi verilen, yapay zeka, makine ¢grenmesi, siber
giivenlik, blockchain, RPA (robotik siirec otomasyonu) gibi teknoloji
giindeminde yer alan konularm ele alindig1 egitim programi, gruplar
halinde gerceklestiriliyor.

Dijital gelisim stratejisini kurum icinde dijitallesme, kurum disinda
dijitallesme ve diisiince yapisiin dijitallesmesi olmak iizere iic bo-
yutta belirleyen Neova Sigorta, egitimini de bu yaklasimla sekillen-
dirdi. Bukapsamda diizenlenen egitim programi, calisanlarm giincel
teknolojik gelismeler hakkida bilgi sahibi olmalarmi ve bu bilgileri
is siireclerine dahil etmelerini amachyor.

“Dijital gelisim kavrami karumumuzun DNA’sinda var”

Neova Sigorta Teknoloji ve inovasyondan Sorumlu Genel Miidiir
Yardimer Aslihan Candir, dijital doniisiimiin sirketin gelecekteki
basarisi icin kritik oneme sahip oldugunu vurgulayarak, “Gelisim
ifadesinin siireklilik icermesi ve deger katarak yol almasi, diisiince
yapisinin gelismesinde onemli rol oynuyor. Bu nedenle geleneksel
dijital doniisiim kavramim dijital gelisim olarak giincelleyerek ‘Dijital
Diisiin’iiyorum’ egitim programim baslattik. Dijital gelisim, sadece
teknolojiyi kullanmak degil, ayn1 zamanda diisiince yapimizi da diji-
tal caga uygun sekilde doniistiirmektir. Calisma arkadaslarimizin bu
egitimlerle elde edecekleri bilgi ve beceriler, is siireclerimizi daha
verimli ve yenilikci hale getirecektir. Bu programda, interaktif 6g-
renme yontemleri ile katiimecilara etkin katilim imkani sunulurken,
program sonrasi da 6grenim siirecine devam edebilecekleri kaynak-
lar paylasiliyor. Program sonucunda, teknoloji farkindaligi artan tiim
calisma arkadaslarimizin dijital gelisim yolculugumuza katkilarini
gormek, bu programm kurum DNA’sina isledigini bizlere gosteri-
yor” dedi.

Klglik capli onarimlari ticretsiz karsilayan Mini Onarim Hizmeti,
Anadolu Sigorta'dan kasko yaptiranlarin sahip oldugu ayricaliklardan yalnizca bir tanesi.

Genis kapsamli teminatlara ek olarak, Sinirsiz ihtiyari Mali Mesuliyet*,
Hasarsizlik indirimi Koruma, Cam Hasari Koruma ve Tam Bakim gibi teminatlar
Anadolu Sigorta'da sizleri bekliyor.

Bize ulasin, siz de Anadolu Sigorta giivencesiyle tanisin.

*Yalnizca Sinirsiz ihtiyari Mali Mesuliyet Teminati secilmesi durumunda gegerlidir.

0850 7 24 0850
www.anadolusigorta.com.tr

ANADOLU
SIGORTA

Kaybetmek yok.
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BNP Paribas Cardif
Emeklilik’'in BES
fonlar:1 arasinda yer
alan BPH Hisse Senedi
Fonu yatirimcisina
son 5 yilda yiizde 2022
deger kazandirdi!

5yilda en cok deger kazandiran fon

listesinde BPH Hisse Senedi Emek-
lilik Yatirom Fonu’nu sirasiyla; BNA Altn
Fonu, BPE Dengeli Degisken Fonu, BPU
Birinci Kamu Dis Bor¢lanma Araclar:
Fonu ve BPK ikinci Kamu Dis Borclanma
Araclar1 Fonu izledi.

B NP Paribas Cardif Emeklilik’in, son

Tiirkiye'nin lider sigorta ve bireysel emek-
lilik kuruluslar: arasinda yer alan BNP Pa-
ribas Cardif Emeklilik, kurucusu oldugu
BES fonlari ile yatirnbmeisinin yiiziinii giil-
diiriiyor. 20 Mayis 2024 tarihi baz alin-
diginda firmanin Hisse Senedi Emeklilik
Yatirim Fonu (BPH) gerek 1 yillik gerekse
5 yillik getiri listesinde zirvede yer aldi.
Yatirmmcisina son 1 yilda yiizde 205 deger
kazandiran BPH Hisse Senedi Emeklilik
Yatirnm Fonu'nun 5 yilik getirisi yiizde
2022’ye ulasti!

20 Mayis 2024 tarihine kadar gecen sii-
rede son 5 yilda en cok deger kazandiran
fon listesine baktigimizda, Hisse Senedi
EmekKlilik Yaurmm Fonu (BPH)nu sira-
siyla; Altn Emeklilik Yatirim Fonu (BNA),
Dengeli Degisken Emeklilik Yatirim Fonu
(BPE), Birinci Kamu Dis Borclanma Arac-
lar1 Emeklilik Yatirim Fonu (BPU) ve ikinci
Kamu Dis Borclanma Araclart Emeklilik
Yatirnm Fonu (BPK) izledi. Yatirimcilari-
n1 yiiksek enflasyon ortamida koruyan
hisse, altin ve Eurobond gibi varlik smif-
larina yatirnm yapan BNP Paribas Cardif
Emeklilik fonlarmim mevduat getirisi icin
birkarsilastirma olciitii olan KYD mevduat
endeksinden daha iyi getiri sagladig1 kay-
dedildi.

BNP Paribas Cardif EmeKlilik, devletin
yiiksek tesvigi ve yonetmeliklerde yapilan
diizenlemeler ile izl gelisimini siirdiiren
Bireysel Emeklilik sektoriiniin gelisimine
paralel olarak Goniillii BES’te ve OKS deki
biiyiimesine devam ediyor. BES fon yone-
timini Portfoy Yonetimi sektoriiniin tec-
riibeli ve yenilikci sirketi olan TEB Portfoy
Yonetimi A.S. araciligiyla miisterilerine
sunduklarmi aktaran BNP Paribas Car-
dif Tiirkiye Genel Miidiirii Cemal Kismir,
“BNP Paribas Cardif Emeklilik olarak,
BES katilmcilarma sundugumuz fonlarm
yonetimini yakindan takip ederek, fon ge-
tirileri ile ilgili katlimellarmzin diizenli
bilgilendirilmesini saghyoruz. 2024 yi-
Imda da Tiirkiye’deki benzerleri arasinda
ilk siralarda yer alma basarisim gosteren
fonlarimizla, yatirnmcilarmim birikimleri-
ne katugimiz degeri artirmay1 hedefliyo-
ruz” dedi.

Fon piyasalarma yonelik ontimiizdeki do-
nem beklentilerini de aciklayan BNP Pari-
bas Cardif Tiirkiye Genel Miidiirii Cemal
Kismir, “Degisen para ve maliye politika-
larmin etkisiyle oniimiizdeki donemde TL
varlik smiflarmm doévize endeksli varhk
siniflarida daha iyi getiriler saglamasim
beklenmektedir. Ozellikle TL faizlerinde-
ki mevcut seviyelerin oldukca cazip ol-
dugunu diisiiniilmektedir. Bu nedenle TL
varliklara yatirnm yapan fonlarmmzin onii-
miizdeki siirecte one cikmasm bekliyo-
ruz. Dolayisiyla yatirnmetlarmmzin kendi
risk alma istahlarma gore portfoylerinde
Tiirk Lirasma yatirim yapan fonlarin agir-
Iiklarini artirmalarimi 6neriyoruz. Hisse
Senedi Fonumuz (BPH) ve Dengeli Degis-
ken Fonumuzu (BPE) daha risk alabilecek
yatirnmcilarmmiza énerirken, Mutlak Getiri
Hedefli Degisken Emeklilik Yatirim Fonu-
muz (BNB) ve BPL Para Piyasasi Fonumuzu
fazla risk almak istemeyen yatirnbmcilari-
miza onermekteyiz. Ayrica, oniimiizdeki
donemde de Kkiiresel piyasalarda onemli
merkez bankalarmin faiz indirimine git-
mesinin beklendigi ortamda altimin dolar
bazindaki fiyat1 icin destekleyici ortamim
siirmesi de beklentilerimiz arasinda yer
almaktadir” seklinde konustu.

TSB'nin Yeni
Yonetim Kurulu
Basin Mensuplariyla
Bulustu

iirkiye Sigorta Birligi Yeni Yone-

I tim Kurulu Basmn Mensuplariyla

bulustu. TSB Baskam Ugur Gii-

len, TSB Baskan YardimcisiAhmet Yasar

ile TSB Yonetim Kurulu Uyesi Erol Oz-

tiirkoglu, Sigorta Life mikrofonlarma
ozel aciklamalarda bulundu.

Tiirkiye Sigorta Birliginin ekosistemde
cok onemli bir yere sahip oldugunun
altmi cizen TSB Baskam Ugur Giilen,
“TSBnin ekosistemde cok onemli bir
rolii var. Sigorta sirketleri, asistans, rea-
siirans sirketleri siz saymn basm mensup-
lar1, aracilarimiz, acentelerimiz, broker-
lerimiz, markalarimz diye baktigimiz
zaman devasa bir ekosistemin ortasinda
bir kurum Tiirkiye Sigorta Birligi... Biz
bu ekosistemin gelismesinde ne kadar
cok fayda saglarsak ashinda kendimizi o
kadar iyi hissederiz. Sigorta sektoriiniin
en sevdigi ortam, gelecek tahminlerinin
ongoriilebilir oldugu ortamdir. Ozellikle
hayat dis1 sigortacilik gelecegi fiyathyor.
Gelecegi fiyatladig icin fiyati saglikh bir
sekilde belirleyebilmek icin ekonomik
tahminlerin ongoriilebilir olmasi lazim.
Bu kapsamda mevcut uygulanan siki
para politikasiyla enflasyonu diisiirme-
ye yonelik ekonomik program destek-
liyoruz. Diger taraftan faizlerin yiiksek
olmasu tabii ki fon biriktiren bir sektor
olarak fon biiyiikliiklerimizden sagla-
digimiz mali gelirlerin ciddi bir sekilde
artmasma sebep oldu. Ama gelecekte
enflasyonun diismesiyle birlikte faizle-
rin de asag1 inecegi bir ortamda bu kez
ekonomideki biiyiime artacak. O giin
geldigi zaman da sigorta sektorii, bu bii-
yiimeden en fazla yararlanacak sektor
olacaktir” ifadelerini kullandu.

QNB Sigorta, ‘Bugiin, Bugiinii Yaga’ Reklam
Kampanyasi ile Effie Odiilii'niin Sahibi Oldu

zor zamanlarinda degil her anlarmda yanlarinda olmay1 hedefle-

Sigortacﬂlk sektoriindeki koklii deneyimi ile miisterilerinin sadece
yen QONB Sigorta, “Bugiin, Bugiinii Yasa” soylemini aktardigi reklam

Tlrki

igorta

Turkiye Sigorta,
Emeklilik Sirl
ociation of the Insurd

Association des Sod
: Reassurance et dd

Ugur Giilen: TSB’de fayda ve degeri
maksimize etmenin kiymetini gordiim

Aksigorta’daki genel miidiirliik gorevim-
den ayrildim ancak su an Aksigorta’da
icra yetkisi olan yonetim kurulu iiyesi
olarak gorevime devam ediyorum. Bu-
nun altindayatan en biiyiik neden Tiirki-
ye Sigorta Birligi'ne daha cok vakit ayir-
maktl. Sirkette calisigmiz zaman, ana
hedefiniz kar1 maksimize etmek oluyor.
TSB'de fayda ve degeri maksimize et-
menin kiymetini gérdiim. Bu bana su an
cok daha keyif ve haz veriyor. O yiizden
sigorta sektoriiniin faydasma ve dege-
rine bir gorevde daha fazla vakit aymip
zamanimi, Kaynagimmi, enerjimi buraya
harcamak konusunda daha istekli ol-
dum. Yonetim kurulumuz da bunu kabul
etti. Hem Aksigorta’ya hem AgeSA’ya yo-
netimkurulu iiyesi olarak destek olurken
hem de Tiirkiye Sigorta Birligi ve bagh
kuruluslarida daha aktif rol alacagmm
soyleyebilirim.

Ahmet Yasar: Toplantimin Mansetine
‘Sigorta Sektorii Tamamlayacak®
Diyebiliriz

Gayet uyumlu bir yonetim olusturdukla-
rimin altini ¢izen TSB Bagkan1 Ahmet Ya-
sar, “Eyliil aymda Ugur Giilen’in bagkan-
hga baslamasiyla birlikte yeni bir donem
baglamsti. Daha sonra mevzuat geregi
Nisan aymda genel kurulumuzu yaptik.
Bu donem de aymi enerji ve sinerjiyle
gayet uyum icerisinde calisan yeni bir
yonetim kurulu olusturduk. Zaten hayat
emeklilik ve hayat dis1 komitelerimiz de
gayel uyumlu bir sekilde cahsiyor. Tiim
sektoriin sorunlarm, tavsiyelerini, one-
rilerini bir bashk altimda tutalim istedik.
Dolayisiyla boyle verimli bir cahsma do-
nemine girdik. Bu donemin de ilk basin
toplantisim  gerceklestirdik. Ulkemizde
nitelikli tasarruflar saglayacak, uzun
soluklu fonlar1 yaratabilecek en 6nemli

unsur sigortaciliktir. Hayat ve BES Sigor-
talar1 ¢cok fazla konusuldu. Bugiin iilke-
mizinyenibirtasarruf programricerisin-
de oldugu son derece acik. Ulkenin cari
ac1 problemini ortadan kaldirabilecek en
onemli konu da nitelikli tasarruflardir.
Nitelikli tasarruflar1 saglayabilecek en
onemli unsur da sigortacihik. Ulkemizde
her zaman bir deprem gercegi de onii-
miizde duruyor. Sadece Istanbul’da su
anda deprem olmasa bile her an ¢okebi-
lecek bin 700 civari bina oldugu belediye
tarafindan aciklandi. Dolayisiyla bizim
hizhica kentsel doniisiim ve buna bagh
olarak da bina tamamlama sigortasi ko-
nusunu hizlica giindeme almanmz lazim.
Bu toplantida bina tamamlama sigortasi
konusuldu, tamamlayic saglik, tamam-
layic1 emeklilik ve yash bakimda da ta-
mamlayici iiriinlerden bahsettik. Sigorta
sektoriiniin tamamlayici fonksiyonu one
cikarken, mansette de ‘Sigorta Sektorii
Tamamlayacak’ diyebiliriz.

Erol Oztiirkoglu: Sektoriin
Biiyiimesini ve Karhlhgm Artiracagim
Diisiiniiyoruz

Baskammiz Ugur Giilen’in de toplantida
bahsettigi gibi yol haritanmzi olusturduk
ve sizlerle paylastk. Sigortada penetras-
yonun artirilmasina yonelik, tamamlayi-
c1 emeklilik sistemindeki mekanizmala-
rin oturtulmasi, hayat sigortasinda kredi
baglantisiz tiriinlerin daha fazla yaygin-
lasmasi gibi bir¢ok konularda konustuk.
Sigorta sektorii, enflasyonist durumla
paralel artan prim tutarlar ile beraber
biiyiime hizini artircdh. Bu noktada enf-
lasyonun ve maliyetlerin artisin da
pay1 var. Ancak olumsuz bir diistincemiz
yok. Sektoriin, biiyiimesini ve karhligim
artirarak devam edecegini diisiiniiyoruz.

'BUGHNKE
BIRIKIMINIZ

Magdeburger
Sigorta’dan
Yapay Zeka

Destekli Kolay
Acente Acilis1!

sektorde adindan sikca soz ettiren

Magdeburger Sigorta, devreye aldi-
g1yeni robotik siire¢ otomasyonu uygula-
masi ile acente acilislarinda tiim belgeleri
ve bilgileri otomatik olarak isleyerek za-
mandan ve maliyetten tasarruf sagliyor.

Son zamanlarda yakaladigi ivme ile

Robotikuygulamalarinyanisirayapay zeka
teknolojilerinin sigorta siireclerine enteg-
rasyonu kapsaminda hasar yonetimi, risk
yonetimi, fiyatlama ve miisteri hizmetleri
gibi bircok farkh alanda da yatirmmlar ya-
pan Magdeburger Sigorta, acente acihsla-
rin1 optimize ederek bu alanda sektorden
olumlu anlamda ayrismay siirdiiriiyor.

Konu ile ilgili goriislerini paylasan Mag-
deburger Sigorta Genel Miidiirii Ceyhan
Hancioglu “Robotik otomasyon programi-
nin devreye girmesiyle beraber 10 giinde
toplam 40 acente acilis1 gerceklestirdik.
Bu da 40 saatlik bir zaman tasarrufu de-
mektir. Dijital basvuru ve onay siirecinin
baslamasinin ardindan robot calismasiyla
birlikte 5 is giinii icerisinde acente acabilir
hale geldik. Acente acilis siirecinde veka-
letinin noterden tescil ettirilmesi disinda
insan eli ile yapilan bir operasyon kalma-
mustir. Bilgi teknolojileri alamindaki vizyo-
ner yaklasimimiz ile bir yandan eksikleri-
mizi giderirken biryandan dabunun gibiis
siireclerimize destek olacak yeni atilimlar:
hayata geciriyoruz” seklinde konustu.

kampanyast ile Effie Odiilii’ne layik goriildii. Sigorta Hizmetleri katego-
risinde Bronz Effie ddiilii kazanan QNB Sigorta'mn reklam kampanya-
sinda, an1 yasamanm énemini vurgulayan kesitler yer aliyor.

Effie Tiirkiye Reklam Etkinligi Odiilleri, her yil Reklameilar Dernegi ve
Reklamverenler Dernegi ve Effie Worldwide is birligiyle diizenlenerek
yilin en etkili reklam kampanyalarmi ddiillendiriyor. Bu yil 16. kez dii-
zenlenen odiil programinda, sigortay sadece gelecege dair bir giivence
olarak degil, aym zamanda giinliik yasamn bugiinden bir parcasi hali-
ne getirmek iizere calismalarm yiiriiten QNB Sigorta, “Bugiin, Bugiinii
Yasa” soylemini aktaran reklam kampanyasi ile Sigorta Hizmetleri kate-
gorisinde Bronz Effie odiiliiniin sahibi oldu.

Kampanya, an1yasamanin énemini vurgulayan kesitleriyle dikkat ceker-
ken, QNB Sigortanin temsil ettigi degerler ve miisteri odakh yaklagimim
da giiclii bir sekilde aktariyor. Odiile gtiiren reklam kampanyasmda
sigortaciligm sadece ileriye doniik bir planlama olmadigi vurgulanarak,
bugiiniin huzurunu ve kafa rahathgim da icerdigi aktariliyor. QNB Si-
gorla, ‘Sigortacilik, sevdiklerimize sarihirken sadece onlar1 ne kadar cok
sevdigimizi ve aslinda her ne yapiyor olursak olalim o ani yasamamizi,
keyfini ¢cikarmamzi saglamalr’ felsefesini benimseyerek reklam kam-
panyasinda “QNB Sigorta, sadece yarm degil simdi iyi ol, bugiin iyi hisset
diye var” diyor.

Pazarlama ve iletisim sektoriiniin en prestijli édiillerinden biri olan
Effie’ye layik goriilmekten duydugu mutlulugu paylasan QNB Sigorta
Pazarlamadan Sorumlu Genel Miidiir Yardimecis1 Burak Bayhan, “Sigor-
tacihgm sadece yarm icin degil bugiinden iyi hissetmeniz icin yanimzda,
hayatimzda olmas gerektigine inaniyoruz. Bu inancla, miisterilerimi-
zin hayatina dokunacak, onlarm anlarm daha anlamh ve giivende his-
settirecek coziimler sunuyoruz. Bu dogrultuda, sigorta policelerimizi,
miisterilerimizin yasam tarzlarmave ihtiyaclarina uygun sekilde kisisel -
lestiriyoruz. Her bir miisterimizin benzersiz oldugunun farkindahgiyla
ihtiyaclarma 6zel coziimler sunmayi hedefliyoruz. ‘Bugiin, Bugiinii Yasa’
felsefemiz, sigortacihgin sadece gelecege yonelik bir planlamadan ibaret
olmadigim, bugiiniin huzurunu da kapsadigim vurguluyor. Siirdiirdii-
giimiiz tiim calismalarm kalbini olusturan bu anlayisimiz aktardigimiz
reklam filmimizin miisterilerimiz ve paydaslarmz tarafindan benim-
senmesinden, Effie gibi uluslararasi kriterlerle diizenlenen endeksler
tarafindan takdir gérmesinden dolay1 cok mutluyuz” dedi.

Cocugunuz ilerideki hayatinda da
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Ahmet Yasar,

Tiirk Sigorta Sektoériinii degerlendirdi:
“"Sigortadan tasarruf olmaz, sigorta ile

tasarruf olur”

konomi haberciliginin 6nemli temsilcilerinden
ECN BC-e’nin Tiirkiye’de dokuz y1l aradan sonra

yeniden yaym hayatina basladig ilk giiniin ko-
nugu olan Tiirkiye Sigorta Birligi Baskan Yardimeisi
ve Maher Holding Sigorta Grubu Baskanmi Ahmet Yasar,
Tiirk sigorta sektoriiniin diinyada ilk 20’yi hedefledi-
gini belirtti: “Sigorta primlerinden tasarruf olmaz, si-
gorta ile tasarruf olur” diyen ve sigortamin hayattaki
onemine deginen Ahmet Yasar, son donemin giindem-
deki konusu DASK ve Zorunlu Afet Sigortasi (ZAS) ile
ilgili merak edilenleri de yamtladi.

Tiirkiye Sigorta Birligi Baskan Yardimcis1 ve Maher
Holding Sigorta Grubu Baskami Ahmet Yasar, CNB-
C-e’ye konuk oldu ve Tiirk sigorta sektoriiniin 2024 yil
performansi ve gelecegine dair onemli degerlendirme-
lerde bulundu. Sektoriin biiyiime rakamlari, 6niindeki
engeller ve ileriye doniik hedefleri hakkinda kapsaml
bilgiler paylasan Ahmet Yasar, 2024 yilinin ilk yarisin-
daki finansal veriler 1s1gInda sektoriin performansimi
degerlendirdi.

“Gayrisafi milli hasila ne kadar biiyiirse sigortacilik da
o kadar biiytiiyor. Kiiciiliirse daha hizh kiiciiliiyor. Bu-
rada aslinda yanlis bir korelasyon var. Boyle olmamasi
lazam” diyen Ahmet Yasar, sunlari1 kaydetti: “Ciinkii isler
kotiiye giderken sigortanin daha degerli olmasi gerekir.
Sigorta priminden tasarruf olmaz. Sigorta primi ile ta-
sarruf olur. Cari acig1 ortadan kaldirabilmek, cari acik-
la miicadele edebilecek uzun soluklu, nitelikli sigorta
fonlariyla, bireysel emeklilik fonlariyla, tasarruflarla
artirllacak sigorta fonlarryla miimkiin olabilir. Biz ina-
niyoruz Ki éniimiizdeki donemde iilkemizin gayri safi
milli hasilasiin biiyiimesi arttikca sigortacilik daha da
ivmelenecek ve daha biiyiik fonlara ulasacagiz.”

“Sigorta sektorii ilk 2zo’de olmal”

Nisan sonu itibartyla Tiirk sigorta sektoriiniin toplamda
258 milyar liralik bir {iretim gerceklestirdigini soyleyen
Ahmet Yasar, konuyla ilgili soyle konustu: “258 milyarm
230 milyarhk kismi hayat dis1 sigortalardan, 28 milyar
civarmdaki rakam da hayat sigortalarindan geliyor.
Yine gectigimiz ay Bireysel Emeklilik Sistemi'ndeki
fonlarmz 1 trilyon barajm gecti. Dolayisiyla sigorta
sektorii reel anlamda biiyiimesini devam ettiriyor. Yani
nominal olarak yiizde 9o’larda biiyiisek de reel olarak
yiizde 11-12 civarinda bir biiyiimeyi gerceklestirmis du-
rumdayiz. Yine gectigimiz yil, son 10 yilin en yiiksek pe-
netrasyon rakamina ulastik ancak sigorta sektoriiniin
bulundugu nokta hak ettigimiz yer degil. Son 20 yilda
yaklasik 2 milyar dolardan ortalama 20 milyar dolarla-
ra gelen bir sektorden bahsediyoruz. Yine de Tiirkiye
ekonomisinin (diinyadaki yeri degisse de) 16 ila 20’nci
siralarda oldugunu diisiiniirsek, sigorta sektorii olarak
diinyada 37'nci siradayiz. En azindan ilk 20 icerisinde
olmamiz gerek. Bunun icin bir caba icerisindeyiz.”

“Mevzuata dair engeller asiliyor”

Sektoriin siralamadaiist siralara gelmesindeki engelle-
re de deginen Ahmet Yasar, “Simdi bir takim mevzuata
dair engeller vardi. Bunlar yavas yavas asiliyor. Bina
Tamamlama Sigortast Genel Sartlarmmz yaymlandi.
Onunla ilgili birtakim diizenlemeler, Sigorta Emeklilik
Diizenleme ve Denetleme Kurulumuz ve Tiirkiye Si-
gorta Birligimizin de biiyiik cabalariyla gerceklesiyor.
Bunun disinda gelirin artmasi 6nemli. Bu konuda Tiirk
sigorta sirketleri tiim finans alaninda, bankalarda ol-
dugu gibi ashinda cok iyi iiriinlere ve cok iyi teknolojik
altyapilara sahip. Dolayisiyla bizim aslinda iiriin cesitli-
ligi ve tiriinlere erisim acismdan ¢ok fazla bir problemi-
miz yok. Ancak zorunlu sigortalarm dismdaki sigorta
iiriinlerimizde sigortalilik oran ¢ok yiiksek degil. En
azmdan bekledigimiz oranlarda degil. Bizim gelisen bir
iilke olarak bu oranlar1 daha da yiikseltmemiz gereki-
yor” diye konustu.

Aveon Global
Sigorta
Vizyonuyla
Seyahat Saglik
Sigortasi

veon Global Sigorta olarak, seyahat saghk sigor-
Alalarlnda miisteri odakh ¢oziimler sunmaya de-

vam ediyoruz. Giiniimiiziin hizla degisen diin-
vasinda uluslararasi seyahatlerin artmasiyla birlikte,
seyahat giivenliginiz ve saghgmiz her zamankinden
daha 6nemli hale geldi. iste tam da bu noktada, miis-
terilerimize en kapsamh policeleri sunarak yolculuk-
larmiz giivence altma almay1 hedefliyoruz.

Bu baglamda, degerli miisterilerimize sundugumuz
yeni kampanyamizdan bahsetmek isterim. Yaz boyun-
ca siirecek bu 6zel kampanyamizda, 1-3 giin siireli ali-
nan Yunanistan-Bulgaristan vizelerinde gecerli 30.000
Euro teminath seyahat saglik policeleri tek prim olarak
sadece 1,5 Euro’dan satisa sunulmustur. Bukampanyada
hem ekonomik hem de kapsamli bir koruma saghyoruz.

Aveon Global Sigorta olarak sundugumuz seyahat sag-
Iik sigortasi hizmetleri, genis kapsama alami ve hizh
geri doniis siireleriyle sektorde érnek teskil etmekte-
dir. Miisterilerimize sundugumuz avantajlar, her zaman
onlarm yaninda oldugumuzu ve yenilik¢i coziimlerle
hayatlarini kolaylastirma gayretinde oldugumuzu gos-
termektedir. Ayrica, policelerimizin dijital platformlar
iizerinden Kkolayca erisilebilir olmasi, miisterilerimizin
ihtiyaclarma anmda cevap vermemizi miimkiin kiliyor.

“Afetlerde sigortal hasar orami artmalh”

“Afetlerin hem sayis1 hem siklig1 hem de siddeti arti-
yor” diyen Ahmet Yasar, sigorta sektoriiniin bu gerce-
ge gore bicimlenmesi gerektigini kaydederek, “Eskiden
uzak olan riskler artik yasaniyor. Onlara uzak bir riskti
ama seller Almanya’y1 da perisan ediyor. Bir ¢ol iilkesi
oldugunu diisiindiigiimiiz yerlerde sel baskimlar: s6z
konusu oluyor. Kasirga, hortum vs. artik Tiirkiye’de de
goriiliiyor. Diinya’da afetlerin hem sayist hem sikhgi
hem de siddeti artiyor ve giderek daha ¢ok zarar veri-
yor. Dolayisiyla tiim bu siireclerde bizim sigorta ens-
triimanidan da faydalanmamiz gerekiyor” sozleriyle
konunun énemine dikkat cekti.

11 ili vuran depremlerde 103 milyar dolarhk bir ekono-
mik hasarla kars1 karsiya kaldigimiz1 hatirlatan Ahmet
Yasar sunlari1 kaydetti: “Bunun sadece 5 milyar dolarhk
kismu sigortali hasardi. Halbuki ayn1 donemde diinya-
da 380 milyar dolarlik ekonomik hasar gerceklesti ki
Tiirkiye de bunun icerisinde. Bunun 118 milyar dolarhk
kismi yani yiizde 30’u sigortal hasar. Tiirkiye’yi ¢ikart-
gz zaman, yiizde 40’a cikiyor diinyadaki sigortali
hasar orani. Ulkemiz sigorta enstriimandan yeterince
faydalanamiyor. Halbuki biliyorsunuz hem gectigimiz
hem y1l hem bu yil, biitceden 1,8 trilyon lira, 11 ili sar-
san deprem icin kaynak ayirmak zorunda kalindi. Yani
aslinda biz sigorta primlerinden kacinmis olmuyoruz.
Vergilerle yeniden bu zarari iistlenmek zorundayiz
vatandaslar olarak. Bunu sigorta olarak iistlendigimiz
takdirde hem reastirorlerin, yabancilarm bu zarara or-
tak olmalarmi saglamis oluyoruz hem de biitcelenebi-
lir, ongoriilebilir bir durum ortaya cikiyor.”

“Zorunlu Afet Sigortasi (ZAS) tiim afetleri kapsamali*

Hazine ve Maliye Bakan1i Mehmet Simsek’in Zorunlu
Afet Sigortas1 hakkinda yaptigr aciklamalara da isaret
eden Ahmet Yasar sunlar1 soyledi: “Golciik ve Marma-
ra depremlerinden sonra, DASK konusu giindemimize
gelmisti ve yapilan yasal diizenlemelerle 2000 yilindan
bu yana da hayatimizda. Orada énce deprem sigorta-
s1 zorunlu olarak uygulanmaya basladi. Her ne kadar
kurumunun adi Dogal Afet Sigortalari olsa da bugiine
kadar deprem sigortasmave binalar icin teminat sagla-
maya bagh kaldilar. Simdi tabii mesela Karadeniz Bol-
gesi basta olmak iizere zaman zaman birtakim sikayet-
ler geliyor. Orada sel riski daha biiyiik deprem riskine
gore. Dolayisiyla ‘Biz bu zorunlu sigortay1 yaptiriyoruz
ama evimizi sel bastiginda ihtiyari konut sigortamiz
yoksa biz bu zararmmzi karsilayamiyoruz® deniyor.
Bu durumlari ve artan dogal afetleri de dikkate ala-
rak DASK’'in Zorunlu Afet Sigortasi'na yani ZAS’a do-
niisiimii konusunda birtakim calismalar baslatilmisti.
Bu calismalar heniiz tamamlanmis degil. Yani ikincil
mevzual diizenlenmis degil. Ayn1 zamanda bu diizen-
lemeler yapildiktan ve kanun ¢iktiktan sonra da sigor-
ta sirketlerinin de buna gore pozisyon almasi lazim. 1
Temmuz’a kadar bunun yetisip yetismeyecegi husu-
sunda endiselerimiz var. Bir de eski DASK ile yeni ZAS
arasmdaki iliskilerin diizenlenmesi lazim. Biz Tiirkiye
Sigorta Birligi ve sigorta sektorii olarak sadece deprem
degil; sel, heyelan, ¢1g, dolu gibi diger dogal afetlerin de
teminat kapsamina alinmasini istiyoruz. Dolayisiyla bu
diizenlemenin faydal olacagim diisiiniiyoruz ama za-
manlama acisindan birtakim endiselerimiz var. Yoksa
yerinde bir uygulama olacak.”

“Tiirkiye Sigorta Birligi'nin giindeminde 5 ana bashk
var”

Tiirkiye Sigorta Birligi'nin cok eski ve Tiirk sigorta sek-
toriiniin 6nciisii konumunda bir kurulus olduguna de-
ginen Yasar, “18 Nisan'da genel kurulumuzu yaptik ve
Saym Ugur Giilen’in bagkanhginda yeni bir yonetim ku-
rulu olustu. IKili biryapivar; hem hayat disi sigortalarda
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Seyahat saghk sigortalarmda miisteri odakl yeni-
lik¢i ¢oziimler sunmaya devam edecegiz. Teknolojik
gelismelerle uyumlu olarak policelerimizi kampan-
valarla siirekli destekleyerek, degisen ihtiyaclarmiza
hizla uyum saglayacagiz. Aveon Global Sigorta olarak
sundugumuz bu avantajlar, sektorde yeni bir standart
olustururken, miisteri memnuniyetini en iist diizeye
cikarmay1 amachyoruz.

Miisterilerimize en iyi hizmetleri saglamak konusunda
bu yolda acentelerimizle birlikte yiiriimekten biiyiik
mutluluk duyuyoruz.

|
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ilgili bir yonetim komitesi hem de hayat, emeklilik
sigortalartile ilgili bir yonetim komitesi var. Onlarin
bagkanlar1ve baskan yardimcilar: da yonetim kuru-
Iunu olusturuyor Ugur Bey’le birlikte. Bes ana bashk
belirledik. Bunlarm en basmda tabii deprem konusu
var ki gercek bir beka sorunu olabilecek bir konu.
Bina Tamamlama Genel Sartlar’ni yaymlanmasiy-
la birlikte kentsel doniisiim konusunu 6ne alip dep-
rem konusunu hep birlikte ¢c6zmemiz lazim. Depre-
min disinda egitimi ana konu olarak giindemimize
aldik. Sigortalilik oraninin artirilmasi da ana konu-
larimiz icerisinde ve tabii ki siirdiiriilebilirlik. Tabii
uzunca siiredir sigortacilarm ¢ok fazla vaktini alan
trafik sigortasi var. Orada da acik¢asi biz onu biraz
giindemin arka planina iterek bu dort ana bashgm
icerisine almiyoruz ama tabii gormemezlikten de
gelemiyoruz” dedi.

Oniimiizdeki donemde Tiirkiye Sigorta Birligi'nin
sadece sigorta sirketleriyle diizenleyici otorite ara-
sinda evrak takibi yapan bir kurum olmaktan ¢ika-
cagm kaydeden Ahmet Yasar, “Sigortacilik siirekli
giindemde, riskler degisiyor, iklim degisikligi sii-
rekli degisiyor. Her sey degisiyor. Sigorta bir sekil-
de olmaya devam ediyor, biz de bu varolusa yonelik
oncii vizyoner roliimiizii ortaya koymaya calisaca-
&12” dedi.

“Bakis acimiz; onleyici sigortacilik, zarari tazmin
etme ve fon olusturma”

Onleyici sigortacihik hususunu Maher Holding ola-
rak one cikardiklarma vurgu yapan Ahmet Yasar,
“Sigorta sirketleri zarardan sonra zarari tazmin
ediyordu. Onleyici sigortaciik fonksiyonunu bi-
raz daha one cikardik. Zaten bizim isimiz zarardan
sonra sigortall zararlarr tazmin etmek. Bu isin en
kolay tarafi. Biz simdi daha cok onleyici sigortaci-
Iik fonksiyonuyla bu zararlar ortaya cikmadan nasil
engellenebilecegine odaklandik. Onun disinda tabii
az. once de konustugumuz gibi sigortacinin bir de
fon yonetimi, fon olusturma tarafi var. Dolayisiyla
biz onleyici sigortacilik, zarar: tazmin etme ve fon
olusturma seklinde bakis acimiz1 yeniledik; caga
uygun bir hale getirdik” diye konustu.

Tamgma hediyenizicin
BUGUN yazn,
232.2ye SMSgonderi
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“Tiirk sigorta sektorii cok ilerde”

Amerika’da sigortacilarm artik siiriiciiler icin skor
kullanacagma deginen Ahmet Yasar, “Tiirk sigorta
sektorii aslinda cok ilerde. Tramer (Trafik Sigorta-
lar1 Bilgi Merkezi) diye baslayan, sonra Sigorta Bilgi
Merkezi olarak devam eden uygulamalarla biz iyi
siiriicii ile kotii siiriicii ayimrmak icin yillardir calisi-
yoruz. Ozellikle trafik sigortalarmda serbest tarifeyi
bu kadar giindemde tutmamizin sebeplerinden bir
tanesideo.Fakatburadazamanzaman 6zellikle sofor
esnafinin bagh oldugu sivil toplum kuruluslarmin
baskilar1 oluyor. Mesela yilda 13 kere kaza yapan ve
bunu 13 yildir siirdiiren sigortalilar var. Dolayisiyla
onlarin sigortasini yapmayarak sistemden bertaraf
edilmesi ya da iyi siiriis egitimleri verilerek siiriis
tekniklerini gelistirmeleri lazim. Ancak sistem sizi
belli bir yerde durduruyor ve ashnda iyi siiriiciilerin
bu kotii siiriiciilerin risklerinin de primlerine ortak
olmasina yol acabiliyor. Biz bu konuda farkh diisii-
niiyoruz. Saniyorum Amerika’da da bu uygulamayi
getiriyorlar. Sigorta Bilgi Merkezi diinyada ornegi
olmayan, uniq ve ¢cok énemli bir yap1. Dolayisiyla bu
bilgiye bizim gibi erisme sanslar1 olmadig1 icin bir-
takim varsayimlarla, puanlarla buraya erismek isti-
yorlar. Sigorta Bilgi Merkezimizin de bu manadaki
calismasinin birtakim mevzuatsal diizenlemelerle
iyilestirilmesi lazim” dedi.

“Varhk artis1 sigorta primlerini etkiledi”

Ahmet Yasar, sigorta primlerinin varhk artistyla de-
gistigine de dikkat cekerek sunlar1 kaydetti: “Sek-
tordeki prim fiyatlar1 cok artmadi. Reasiiranstaki
gelismeler sebebiyle yangin fiyatlarindaki artisi bir
kenara Koyarsak, aslinda insanlarm ve isletmelerin
varlik degerleri artti. Yatirmmlar arttikca varhiklar
da artu ve bu durum primlerin de yiikselmesine
yol acli. Isletmelerin ve insanlarin varhk degerleri
artt. Hem enflasyon etkisi hem de déviz kurunun
etkisiyle... Dolayisiyla yatirmmlar arttikca da varhiklar
artiyor. Bizim carpan fiyatimiz degismese de prim-
ler biiyiiyor.”

Bugun,
bugunii yasa.

Tam da ihtiya¢ duyuldugu gibi...
Sigortacilik; huzurla, bugiinii

bugiin gibi yagamanizi saglamali.

Biz, bugiin iyi hissetmeniz icin yola ¢iktik.
Adimiz: QNB Sigorta.
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Kadin Goziiyle Hayattan Kareler
Sanatseverlerle Bulusuyor

nadolu Hayat Emeklilik’in bu yil
18’incisini gerceklestirdigi Tiirki-

ye'nin kadinlara ozel tek fotograf
varismasi “Kadin Goziiyle Hayattan Ka-
reler”de yer alan fotograflar, Tepe Nauti-
lus Alisveris Merkezi’nde sanatseverlerle
bulusuyor. Dereceye girenler, serginin 28
Haziran’da gerceklesen acilis toreninde
odiillerine kavustu. 28 Haziran’da acilan
sergi 12 Temmuz’a kadar ziyaret edilebi-
lecek.

Anadolu Hayat Emeklilik’in 18 yildir ara-
Iiksiz diizenledigi ve biiyiik bir begeniyle
takip edilen Tiirkiyenin kadinlara 6zel tek
fotograf yarismasi “Kadin Goziiyle Hayat-
tan Kareler”de bu senenin kazanan fotog-
raflart Tepe Nautilus Alisveris Merkezi'n-
de sanatseverlerin begenisine sunuldu.
Bin 470 kadin fotografciin, 4 bin 988 fo-
tografinin degerlendirildigi yarismanin
sergisi 12 Temmuz’a kadar Tepe Nautilus
Alhsveris Merkezi'nde ziyaret edilebilecek.
Kadin Goziiyle Hayattan Kareler’de dere-
ceye giren yarismaciara odiilleri ise 28
Haziran’da sergi alaninda diizenlenen bir
torenle verildi.

“Sartkamis Anisina” isimli eseriyle Giilse-
ren Boz birincilik odiiliine sahip olurken
“Dokumaci” eseriyle Nilgiin Hocaoglu
ikinci, “Labirent” adli eseriyle Zeliha Be-
goz liciinciiliik odiiliinii kazandi. Man-
siyon Odiillerinin kazananlar: ise “Kaos”
fotografiyla Elif Canarslan, “Bes Can” fo-
tografiyla Giilcimen Okumus, “Odundan
Komiire” fotografiyla Saadet Banu Nazik-
can oldu. Kazananlara oOdiilleri serginin
acilis toreninde Anadolu Hayat Emeklilik
Genel Miidiirii Murat Atalay tarafindan
verildi.
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Murat Atalay serginin acilisinda yaptgi
konusmada sunlar1 soyledi; “Anadolu Ha-
yat Emeklilik olarak, projelerimizi kurgu-
larken toplumda farkindalik yaratan, mev-
cut farkimdalig1 artiran ve siirdiiriilebilir
vapida calismalar olmasimna biiyiik onem
veriyoruz. ‘Kadin Goziiyle Hayattan Kare-
ler” de bu nitelikleri karsilayan ve riistiinii
ispatlamis bir proje olarak fark yaratiyor.
Ulkemizdekadinlara 6zel diizenlenen ilk ve
tek fotograf yarismasi olan ‘Kadin Goziiyle
Hayattan Kareler’ ile kadilara kendilerini
ifade edebilecekleri bir pencere acmaktan
ve bu pencereyi 18 yildir acik tutmaktan
dolay1 gurur duyuyor, yarismaya katilimin
her yil Kkatlanarak artmasm biiyiik bir
memnuniyetle karsiliyoruz.”

Tiirkiye Fotograf Sanati Federasyonu
(TFSF) danismanhiginda 18 yildir kesintisiz
olarak diizenlenen “Kadin Goziiyle Hayat-
tan Kareler” yarismasma 2007’den bugii-
ne kadar 28 bini askin kadin fotografci 107
bini askin fotografiyla katildu.

Tiirkiye’nin kadinlara 6zel tek fotograf ya-
rismasi olarak her gecen y1l daha fazla ilgi
goren “Kadin Goziiyle Hayattan Kareler”
kadinlarin sosyo-kiiltiirel ve toplumsal
gelisimine katki sunmasi bakimindan 6r-
nek bir kurumsal sosyal sorumluluk pro-
jesi olarak one cikiyor. Kadnlar, yarisma
aracihigiyla hayata dair bakis acilarini 6z-
giirce fotograflara yansitip kendilerini en
iyi sekilde ifade etme imkani buluyor.

Yarismanin bu yilki secici kurulunda; Arel
Universitesi Giizel Sanatlar Fakiiltesi Gra-
fik Tasarmmi Boliimii Ogretim Uyesi Prof.
Dr. Giiler Ertan, fotograf sanatcisi izzet
Keribar, Mimar Sinan Giizel Sanatlar Uni-
versitesi Giizel Sanatlar Fakiiltesi Fotograf
Boliimii Ogretim Uyesi Prof. Nihal Kafali,
fotograf sanatcis1 Ali Riza Akalin ve Ana-
dolu Hayat Emeklilik Kurumsal iletisim
Miidiirii Tugba Ocal yer ald1.

2. “Dokumaci”
Nilﬁiin Hocaoglu
T ,’/‘)’/%/ i
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findan diizenlenen Brandverse Awards’ta ii¢ odiil ka-

zandi. ‘Kotii anlar: giizel hatiralara doniistiiriin’ temal
Kasko Sigortasi reklam filmi ile Film boliimii Finans katego-
risinde altn ddiile layik goriilen Anadolu Sigorta, “Ormanin
Gozleri” projesi ile PR boliimiinde bronz édiiliin sahibi oldu.
Anadolu Sigorta ayrica sosyal medya performansi ile de Social
Brands Veri Analitigi odiiliinii kazand.

q nadolu Sigorta, Marketing Tiirkiye ve BoomSonar tara-

Sigorta bilincinin yayginlasmasi amaciyla 360 derece iletisim
yaklasimini benimseyen Anadolu Sigorta, Marketing Tiirkiye
ve BoomSonar tarafindan diizenlenen Brandverse Awards’ta
ii¢ odiile layik goriildii. 24 Haziran’da Hilton Bomonti Hotel &
Conference Center’da gerceklesen torende Anadolu Sigortanin
Kasko Sigortasrnin trafikteki kotii anlar giizel hatiralara do-
niistiirme giiciine odaklanan reklam filmi, Film béliimii Finans
kategorisinde altin 6diil kazandi. Anadolu Sigorta’nin, orman
varliklarinin korunmasi icin Tarim ve Orman Bakanhg1 Or-
man Genel Miidiirliigii ile birlikte hayata gecirdigi “Ormanm
Gozleri” projesi PR boliimiinde “KSS Proje Uretimi ve iletisim
Yonetimi: Sirket ve Marka” kategorisinde bronz édiile ve sirke-
tin sosyal medya performansi da Social Brands Veri Analitigi
odiiliine layik goriildii.

Brandverse Awards’tan aldiklar: odiillerin iletisim alanimdaki
basarilarim ortaya koydugunu ifade eden Kurumsal iletisim ve
Siirdiiriilebilirlik Koordinatorii Berna Semiz Ergiintan, Anado-
lu Sigorta’nin biitiinciil sekilde kurguladig iletisim stratejisiile
miisteri memnuniyetine odaklandigima dikkat cekti.

Ergiintan “Yenilikgi iiriin ve hizmetlerimizin yan sira, yiiriit-
tiigiimiiz iletisim faaliyetlerimiz sayesinde de miimkiin olan
her alanda miisterilerimize ulasabilmek en biiyiik 6nceligimiz.
Brandverse Awards’tan altin 6diil alan reklam filmimizde ‘Kotii
anlar1 giizel hatiralara doniistiiriin® mottosundan yola ciktik.
Anadolu Sigortamin, trafikte yasanan her tiirlii olumsuz durum-
da genis servis ag1 ve kaza sonrasi hizli destegi ile miisterileri-
nin daima yaninda oldugunun altimi ¢izdik. PR ana boliimiinde
bronz 6diil kazanan Ormanin Gozleri projemiz ise, iklim degi-
sikligine bagh olarak artan orman yangmlarmin onlenmesini
amaclarken, sosyal farkindahgi dayiikselterek herkesin hayati-
na dokunuyor. Social Brands Veri Analitigi odiiliimiiz ise sosyal
medyada elde ettigimiz basarmm istatistiki acidan degerlen-
dirilmesinin bir neticesi. Ozetle soyleyecek olursam; Anadolu
Sigorta olarak 99 yildir tiim faaliyet alanlarmmzda oldugu gibi
iletisim faaliyetlerimizde de hayatin her alaninda ¢6ziim yarat-
tigimiza ve ihtiyac duyulan anlarda miisterilerimizin yaninda
olmay1 onceliklendirdigimizi vurguluyoruz” diye konustu.
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Kentsel Doniigiime
Sigorta Ivmesi

Maher Holding Sigorta Grubu Baskani ve TSB Baskan Yar-
dimcis1t Ahmet Yasar, bina tamamlama sigortasiyla ilgili
onemli aciklamalar yapti.

Yasar, 13 Haziran itibariyle yiiriirliige giren yeni genel sart-
lara tabi Bina Tamamlama Sigortasi’nin Kentsel Doniisiime
ivme kazandiracagin soyledi.

Bina tamamlama sigortasiyla ilgili 2014’ten bu yana yiiriir-
liikte olan bir genel sartlarm oldugunu belirten Yasar, “Fakat
maketten konut satis1 dedigimiz, on 6demeli konut satislari,
Ticaret Bakanligrnin kontroliindeydi. Daha sonrasinda ise
kentsel doniistim, iilkemizin giindemine girdiginde, Cevre
Bakanhgi'n1 ve 6306 sayili yasay ilgilendiren afet riski al-
tindaki alanlar, yani halk dilinde kentsel doniisiim diye ta-
bir ettigimiz konu giindeme geldi. Cevre Bakanligl burada
kendisiyle ilgili birtakim diizenlemelerin genel sartlara gir-
mesini istedi. Bu biraz zaman aldx. iste bu tiir cahsmalari ta-
mamladik ve nihayet 13 Haziran’da yeni genel sartlar yiiriir-
liige girdi. Eski genel sartlara gore diizenlenmis policelerin
de sigortali lehine yeni genel sartlara uygun hale getirilmesi
gerekiyor. Artik 13 Haziran’dan itibaren biz bina tamamlama
sigortasmi hem maketten satislar hem kentsel doniisiim hem
de bu iki mevzuata tabi olmayan binalara da uygulayabilecek
durumdayiz” dedi.

Miiteahhitten mutlaka isteyin

Yasar, “Bina Tamamlama Sigortasi'm1 miiteahhit yaptiracak.
Sigorta ettiren bina sahibi, arsa sahibi, hak sahibi de olabilir.
Ama sigortal olarak miiteahhit goziikecek. Arsa sahipleri ya
da konut alicilari, tiiketiciler ise lehtar (hak sahibi) olarak
goziikecekler. Burada énemli olan primi kimin édeyecegi
degil, bu teminata sahip olunmasi konusu. Dolayisiyla ben
eger evimi kentsel doniisiime sokacaksam ya da sifirdan bir
ev satin alacaksam, maketten alacaksam, bunca yilin biriki-
mini oraya yatiracaksam ya da iste bir kismim yatirip daha
sonra taksit taksit 0demeler yapacaksam sunlara dikkat et-
mem lazim. Mutlaka ve mutlaka miiteahhitten bina tamam-
lama sigortasi istemem lazim. Primi kimin 6deyecegini kendi
aramizdaki kosullarla belirleyebiliriz. Yani miiteahhit 6dese
bile o da alacag1 satacagl dairenin maliyetini ilave edecektir
ama bunlar cok yiiksek oranda maliyetler degil. Gecenlerde
bir hocamizin projesi icin sigorta calismasi yapmustik. Cikan
farki goriince, ‘Deprem korkusuyla uykusuz kalmama dege-
cek bir fark degil’ dedi. Sigortah bina ile sigortasiz bina farki
yiizde iki ile dort arasinda. Yani 5 milyon liralik bir daire icin
en fazla yiizde 4 sigorta primi 6denecek” diye konustu.

Miisteri Odaklilik ve Deneyimi

Miisteri memnuniyeti, sigorta sirketlerinin basarisinin te-
mel taslarmdan biridir. Miisteriler, islemlerinin sorunsuz
ilerlemesini, kisiye ozel ve kolay anlasilir iiriinler ile hizh ve
kolay hasar tazminat siireclerini talep etmektediri. Bu ne-
denle, miisteri deneyimini iyilestirmek ve miisteri ihtiyac-
larmi daha iyi anlamak icin teknolojik yeniliklerden yarar-
lanmak 6nemlidir.

Teknolojik Yenilikler ve Dijital Doniisiim

Sigorta sirketleri, operasyonel verimliligi artirmak ve miis-
teri deneyimini gelistirmek icin dijital doniisiimii benimse-
melidir. Bulut bilisim, yapay zeka, biiyiik veri analitigi ve blo-
ckchain gibi teknolojiler, sektordeki is siireclerini yeniden
sekillendirebilir.

Risk Yonetimi ve Yeni Risk Tiirleri

iklim degisikligi ve siber giivenlik gibi yeni risk tiirleri, sigor-
ta iiriinlerinin ve hizmetlerinin evrimini tetiklemektediri.
Sigorta sirketleri, bu yeni risk tiirlerini kapsayacak sekilde
police teminatlarim giincellemeli ve proaktif risk yonetimi
stratejileri gelistirmelidir.

“Vatandas miiteahhitten bina tamamlama sigortasini iste-
dikten sonra hicbir seye karismasma gerek yok™ diyen Yasar,
sunlar1 soyledi: “Sigorta sirketi policeyi diizenlerken, miite-
ahhitin mali analizini yapiyor, sozlesmeyi ve fizibiliteyi ince-
liyor. Sigorta sirketi bina tamamlama policesini o miiteahhi-
te veriyorsa zaten o miiteahhit akredite olmus demektir. Yani
giivenilir demektir. Police diizenlendikten sonra miiteahbhit,
soz verdigi bitim tarihini 12 ay gecmesine ragmen projeyi ta-
mamlayamamissa orada sigorta sirketi devreye girecek. Ya
projeyi alacak, tamamlayacak, bitirecek, teslim edecek ya da
banka iizerinden hak sahiplerinin, lehtarlarin, arsa sahip-
lerinin, tiiketicilerinin 6dedigi paralar1 kendilerine sigorta
limiti oraninda faiziyle birlikte 6deyecek. Ayrica, yeni genel
sartlara gore, sigorta sirketi projeyi kendi teslim etmek iizere
devraldig tarihten itibaren teslim edecegi tarihe kadar kira
o0demesi yapacak.”

Sigortal Proje Mutlaka Tamamlanir

Sigorta sirketinin projeyi tamamlayamayacagl konusunda
sigortalinin bir endisesinin olmamasi gerektigini soyleyen
Yasar, “Bugiin Tiirkiye’'de sigorta sirketlerimiz hasarlari tabii
ki kendi mali biinyeleri ile karsilamyorlar. Reasiirans dedi-
gimiz sistemle sigorta sirketleri de sattiklar: policeleri yeni-
den sigorta ettiriyorlar. Dolayisiyla tiim diinyaya yayilmis bir
teminat sistemi icerisinde karsiliyorlar” dedi.

Kentsel Doniisiim Artacak

“Kentsel doniisiimiin yeterince ivime kazanamamasinin ne-
deni insanlarin giivensizliklerinden kaynaklaniyor” vurgusu
yapan Yasar, “Ev sahipleri Dimyat’a pirince giderken ellerin-
deki bulgurdan olmak istemiyorlar. insanlar giivenli evlerde
oturmak istiyor ama bu evlerde giivenle oturmak istiyorlar.
Bina yikildiginda yerine konulmazsa korkusu yasamak is-
temiyorlar. Dolayisiyla bu problemi ortadan kaldirabilecek
yegane enstriiman da bina tamamlama sigortasidir” diye
konustu.

“'Bugiin, bugiinii yasa’ diyerek miisterilerimizin
an’'da kalabilmelerini hedefliyoruz”

rii Pmar Kuris’i agirladik. QNB Sigorta’min

marka doniisiimiinden, sosyal sorumluluk
projelerine kadar bircok konu bashgimm konusul-
dugu bu keyifli soyleside Pmar Kuris’in belki de hic
duymadigmmz yonlerini de okuma sansma sahip
olacaksiniz. Sigorta Postasi Genel Yayin Yonetmeni
Serhat Bingol'iin sorularmi yanitlayan Pmar Kuris,
sigortacihigin sadece rakamlardan olusmadigim da
samimi bir sekilde okuyucularimizla paylasti.

Sigorla Postasi'nda QNB Sigorta Genel Miidii-

Kisaca Pinar Kuris’i taniyabilir miyiz?

Merhaba, ben Pinar Kuris; evliyim ve 14 yasimda bir
kiz cocugu annesiyim. Bu roportaji yapacagimi soy-
ledigimde kizim, ‘Benden de bahset’ dedi. O nedenle
buradan kizima da selamlarimi iletiyorum. Bogazici
Universitesi'nde Endiistri Miihendisligi boliimiin-
den mezunum. Lisans, lisansiistii ve doktora derece-
lerine sahibim. Agirlikli olarak finans ve bankacilik
olmak iizere 26 yillik is tecriibem var. Son 6 yildir da
ONB Sigortamin Genel Miidiirii olarak kariyerime
devam ediyorum. Bunlar, kendimle ilgili anlatacak-
larimin 6zgecmis kismydi. Karakter ozellikleriniz
diye sorarsaniz herhalde ilk olarak ‘Merakliyim’ de-
rim. Soru sormaktan korkmam, anlamadigimi an-
laymcaya kadar icim rahat etmez. Yeni seyler 6gren-
meyi, spor yapmayl1 severim. Ayrica amator olarak
miizikle ilgileniyorum.

Bir marka doniisiimii yasansa da uzun zamandir
bu cati alunda gorev yapiyorsunuz. Sirketteki bu
siirecten bahseder misiniz?

QNB Sigorta yeni bir isim olmasina ragmen, aslinda
Tiirkiye’de 17 yildir sigortacilik; Hayat ve Emeklilik
ile Saglik alanlarinda ¢alisan bir sirketiz. Arkamizda
koklii bir sigortacilik deneyimi var. 2023 yilmin ilk
yarisinda QNB Sigorta marka doniisiimiinii yasadik.
Marka doniisiimiimiizle beraber, ana hissedarimiz
ve ana is ortagimiz olan QNB Finansbank’m giicii-
nii arkamizda hissediyoruz. Gecen yilin sonunda
bir marka lansmani yaptk. Burada yeni sigortacihik
anlayisimiz olan ‘Bugiin, bugiinii yasa® soylemimi-
zi paylastik. Bu soylem ile ashnda miisterilerimizin
hem kendileri hem de sevdikleriyle ilgili endisele-
rini biraz olsun arka plana atabilmeleri, kendileri-
ni an’da birakabilmeleri adina hayata gecirdigimiz
calismalar1 ve kurumsal degerlerimizi, sigortaciik
anlayisimizi anlatuk.

Sektoriiniiz acisindan 2023 yili nasil gecti?
Ongoriileriniz gerceklesti mi?

2023 yilma sektor olarak hepimiz farkli hayallerle
baslamistik ancak asrm felaketi olan Maras dep-
remleri yasandi. Ardindan iilkemizde genel secim
siireci oldu. Yihmn ikinci yarisinda hareketlenme
gordiik. QNB Sigorta olarak da marka doniisiimii-
niin ardindan arkamiza aldigimiz yeni riizgarlar ve
heyecanlarlailerledigimiz biryil oldu. Brans bazinda
baktigmmizda toplamda 4,7 milyarlik lirahlk bir prim
biiyiikliigiine ulasildi. Onceki yila gore iiretimimizi
yaklasik ikiye katlamis olduk. Hem Saghik hem de
Hayat Ferdi Kaza alanlarida pazar payimmzi biiyiit-
meye devam ediyoruz. Bankasiirans kanali bizim
anakanalimiz. Bu kanaldaki hem sirket siralamasin-
dahem de pazar paylarinda biiyiidiigiimiizii goriiyo-
ruz. Bu kanal 6zelinde, Hayat ve Ferdi Kaza Sigorta-
larr'nda %10,64 pazar payiyla ozel sirketler arasimda
5. siradayiz. Tamamlayicr Saghk Uriinleri'nde yine
Bankasiirans kanalinda %12,6 pazar payiyla 3. 6zel
sirket durumundayiz. Miisteri tabamimizda da 2022
yilinda 7 milyonu aski miisterimizi, 2023 yilinda 8
milyon iizerine tasidik. Tamamlayici Saghk alanin-
da 3. yilimiz1 doldurduk. Bu alanda yeniyiz ama ¢ok
emin adimlarla ilerliyoruz. Burada da 100 bin adet
sigortal adedimizi astik. Yeni satis kanallarmmiza ve
dijital kanallara yatirnm yapmaya devam ettik.

2024 yilinda sirketinizin hedefleri nelerdir? Yine
2024’te sigorta sektorii icin ongoriiniiz nedir?

2024 y1l1, alman tedbirlerle beraber ekonominin ya-
vaslatilmaya calisildig1 bir yil oluyor. Bu kapsamda
kredi arzinin ve yiikselen faizlerle beraber talebin de
azaldig1 bir doneme giriyoruz. Hayat sektorii acisin-
dan bakildiginda bu durum, Kredili Hayat iiriinle-
rinde pazarm daralmasi demek oluyor. Bu anlamda,
bu senenin daha zorlu gecmesi bekleniyor.

Kredisiz Hayat tarafinda sirketlerin yapmasi gere-
ken, assistans veya ek teminatlarla birlikte iiriinle-
ri zenginlestirerek buradaki talebe daha iyi hizmet
edebilecek iiriin gelistirmeleri olacaktir. Saghk, 6n-
goriilemez riskler acisindan cok ciddi bir firsat alani.
Su anda hem Ozel Saglik hem de Tamamlayici Sag-
Iik acismdan baktigimizda sigortali adedi 7 milyon
seviyelerinde. Penetrasyon orani %10’in altinda. Bu
da sektoriin cok ciddi bir biiyiime firsat1 tasidigini
gosteriyor.

2024’te QNB Sigorta olarak ana hedefimiz her an-
lamda cesitlilik saglayabilmek. Bu amacla, farkh
ihtiyaclara coziim sunabilecek iiriinleri rafimiza
eklemeye devam edecegiz. Hayat ve Tamamlayici
Saglik iiriiniimiiz gibi ana {iriin gruplarma yatirom-
laryapmaya da devam ediyoruz. Bu iiriinlerin yanina
farkhlastirarak ekledigimiz iiriinlerle, cesitliligi sag-
lamay1 hedefliyoruz. Ana kanalimz banka olmakla
beraber, dijitaldeki direkt satis1 da cok 6nemsiyoruz.

Ozellikle pandemi ile birlikte insanlarin dijitale kay-
digim goriiyoruz. Uriinleri arastirmak ve uctan uca
satin alma siireciyle ilgili bu kanallar1 kullanmaya
basladiklarini goriiyoruz. Yeni jenerasyon her seyi
dijitalden yapmayi tercih ediyor. O yiizden bunlara
yonelik yatirnmlara devam edecegiz. Onun disinda
is birlikleri de konsantre oldugumuz bir alan. Dijital
tercihlerle beraber, eskiden magazadan satin aliman
iiriinlerin, pandemi sonrasi e-ticaret ile satin alin-
digmm goriiyoruz. Bu anlamda ‘embedded insurance’
denilen, miisterinin bir iiriin satin alirken o iiriinle

beraber anlaml bir sigorta {iriiniinii es zamanh
satin almasina yonelik is birlikleri baslatmis du-
rumdayiz. Ornegin, QNB Sigorta olarak Papara
ile yaptigmmz is birligi kapsaminda scooter kul-
lanicilar1 kiramlama islemleri sirasinda scooter
sigortasi alarak Ferdi kaza iiriiniimiizii de satin
almalar1 miimkiin. Yeni is birligi firsatlarim da
degerlendirmeye devam ediyoruz.

Tamamlayic1 Saghk alamindaki yeni iiriinleriniz
nelerdir?

Saglik, ciddi biiyiime potansiyeli olan bir alan.
Tamamlayici Saghk, sirket olarak yatirim
yaptgimmz bir alan. icerigi cok zengin bir iiriin.
Bunun iyi anlatilmasi, bireylerin ve sirketlerin
tam olarak neyi satin aldiklarinm farkinda
olmalar1 6nemli.

Oncelikle, bireyin SGK anlasmali bir 6zel hasta-
neye hem yatarak hem de ayakta tedaviye hichir
iicret ddemeden ulasmasi ¢cok onemli bir avantaj.
Bunun disinda Tamamlayici Yasam Paketi dedigi-
miz bir check up hizmetimiz var. Bu pakette miis-
terimizin hastalanmadan once 6nlem almasin ya
da erken teshisle gerekli tedavileri erken almasim
hedefliyoruz. Goz ve dis ile ilgili Tamamlayic1 Ya-
sam paketlerimiz de var.

Bizi heyecanlandiran bir diger hizmetimizden
daha bahsetmek istiyorum. Hepimiz hasta oldu-
gumuzda doktordan randevu alip, belli uzaklik-
taki bir doktora ulasmaya calistyoruz. Bazi giinler
islerimizi bile bu randevulara yetisebilmek icin
aksatiyoruz. Oysa, Telehealth dedigimiz online
hizmetler, cok hizh bir sekilde dijitalden bir dok-
tora ulasmamizi saghyor. Bu paket kapsaminda
miisterilerimiz online psikolog, diyetisyen ve pe-
dagog hizmetlerimize de ulasabiliyorlar. Bu pake-
tin giizel 6zelligi, 3 y1l boyuncayenilenen paketlere
omiir boyu yenileme garantisi veriyoruz. 3 y1l son-
ra cikacak her hastaligi kapsam icerisine aliyoruz.

KISA KISA...
Cahsma hayatimizda olmazsa olmazimz nedir?

‘Hayir’ kelimesini duymayi hi¢ sevmiyorum. Bana
hayir cevab verildigi zaman da arka planin anla-
mak icin ¢ok soru soruyorum. Hayir kelimesinin
kabul edilmesine de biraz alerjim var diyebilirim.
Bu diinyada imkansiz diye bir sey olmadigm dii-
siiniiyorum, sonucta her seyin bir coziimii var.
Sadece neyin, neden olmadigini anlayarak ona bir
¢oOziim tiretmek kiymetli. Ekip arkadaslarmmiza da
bunu hep anlatiyorum ve ayni zamanda bu konuda
rol model olmaya calistyorum. Onlar1 biraz zorlu-
yor olabilirim ama benim temel diisiincem imkan-
s1z diye bir sey yoktur.

R

aveon

Cahsma arkadaslarmmizda en cok neyi ararsimz?

Burada, QNB Sigorta olarak degerlerimize done-
cegim. Kurumsal degerlerimiz kapsaminda 6 ana
degerimiz var. Bu degerler de tamamen cahisanla-
rimiz tarafindan belirlenen degerler. Amaca Deger,
js Birligine Deger, Giivene Deger, Yenilige Deger,
Insana Deger, Gelecege Deger...

Burada ne demek istiyoruz; biz QNB Sigorta ailesi
olarak ayn1 hedefe el ele, kol kola ve aynmi heyecan-
la kosariz. Bunu yaparken yeniligi memnuniyetle
kucaklariz. Onceligimizde de hep insan var. Tiim
bu yapuklarimizla da calismalarmmiza, ‘Bugiin,
bugiinii yasa’ diyerek gelecek odakl bakariz. Ekip
arkadaslarmzin da bu bakis acisina sahip olmasi
benim icin cok kritik. Ne mutlu ki boyle bir ailede
gorev yapiyorum. Bu nedenle kendimi sansh his-
sediyorum.

Hobileriniz nelerdir?

Pandemi doneminde esimle beraber bir hobi ka-
zandik. Ortak bir hobimizin olmasmi da cok is-
tiyorduk. Birkac spor dalim denedik ama bunlar
uzun siireli olmadi. Ama pandemi déneminde tam
olarak aradigimz hobiyi bulduk. Esim cok giizel
gitar cahiyor. Ben de sarki soylemeyi cok severim.
Benim de bildigim bir sarkiy1 calmasimn rica ettim.
Bu sekilde soylemeye basladim, ¢cok da giizel oldu.
Esim gitarist ben de solist olarak devam ediyoruz.
Dost sohbetlerinde su anda amator olarak soyliiyo-
ruz. Belki yakinda orada da bir proje gelebilir.

AVEON TRAKTOR KASKO ILE
CIFTCIMIZIN YANINDA!

Aveon, ciftcimizin emegini ve traktorunt her durumda korur.

¢ Ariza durumunda cekme ve kurtarma hizmetiyle isiniz asla yarim kalmaz.

» Aveon’da TARSIM policesi olan ciftcilerimize 6zel traktdr kaskosunda

%15 indirim firsati!

e Carpma, carpisma, devriime, yuvarlanma, yanma ve hirsizlik gibi
bircok riske karsi tam guvence saglayan ek teminatlar.

» Traktérunuzt tum dogal afetlere karsi kasko policenizle koruyun.

» Pesin 6demelerde %10 ek indirim imkani!

* Zirai ekipman ve buna bagl zirai Grdnleriniz limitler dahilinde

Aveon korumasi altindadir.

* Traktor kabin teminatini kullanarak traktérintzin tam butunltgunu

saglamis olun.

aveonglobalsigorta.com



