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Davut Mentes:
Sigorta
sektoriinde
giiveni tesis
etmek temel
onceligimiz

TSB Basgkani Ugur Gilen:

Sigorta sektorii
2030 hedefine emin
adimlarla yiiriiyor

iirkiye Sigorta Birligi

I (TSB) Baskani Ugur
Giilen, “2030 viz-
vonumuz sadece finansal
biiyiikliige degil, dijitalles-
meden miisteri deneyimine,
siirdiiriilebilir iiriinlerden
sigorta bilincine kadar ¢ok
boyutlu bir doniisiimii he-
defliyor.” dedi. Tiirkiye si-
gortla sektorii olarak 2024

yili itibariyla yaklasik 25
milyar dolarhk bir biiyiiklii-
ge ulastik. Bu rakam gelecek
adina bizi umutlandirirken
bunu daha ¢ok bir baslangic
noktasi olarak goriiyoruz.
Hedefimiz net, 2030 yili-
na kadar bu biiyiikliigii iki
katina ¢ikararak 50 milyar
dolarn iizerine tasimak.

TOBB SAIK Bagkani
Levent Korkut:
Acentelerimizi
ﬁelece§in sigortaciligina

azirliyoruz

025’in ikinci yarisi iti-
2 bariyla acentelik siste-
mini daha giiclii, seffaf
ve siirdiiriilebilir yapiya ka-

vusturma hedefinde olduk-
larii soyleyen Levent Kor-
kut sorularimizi yanitladi.
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SIGORTACILIGIN YENII

Santra Marketing

Kurucusu Ismail Oztirk:
Poligcede Goniilleri

de Kapsasak Ya?

Bir sigorta policesiyle evi, arabay,
diikkan1 koruyabilirsin. Peki ya bir
okulun kitaphgmi? Bir 6grencinin
hayalini? Sonyillarda sigorta sirket-
lerinin bazilar “sadece satmayalim,
katki da sunalim” demeye basladi.
Sonu¢ mu? Tiiketici memnun, top-
lum mutlu, finanslar tablolar ucusta
ve sirketin itibar1 da dort kose!

B KOSE vAZISI

Mehmet
Tugtan

Bu konu hakkinda Sri Lanka’dan
gelen giincel bir arastirma var; bu-
radan 6grendik ki sosyal sorumluluk
projeleri, tiiketiciyi yiizde 65 ora-
nmda olumlu etkiliyor. Yani sigorta
sirketi “ben sadece parakazanayim”
diye degil, “topluma da faydam do-
kunsun” dediginde, miisteri de bunu
anhyor. Miisteri giiveni yiizde 70,
memnuniyet ise yiizde 60 artiyor-
mus. Hani derler ya, “Giiven satin
alinmaz, kazanihr” diye, tam da dyle.

Iki sigortac: bulustu,
sektorin nabzi arsa ¢ikti!

XA Tiirkiye’nin YouTu-
Abc kanalinda yayinlanan

“AXA Tiirkiye ile Farkl
Bakis” programinin 6zel bolii-
miinde, sigorta sektoriiniin iki
giiclii ismi bulustu. 100. yilim
kutlayan Anadolu Sigorta’nin
Genel Miidiirii Z. Mehmet Tug-
tan’in konuk oldugu yayinda,
sektoriin siirdiiriilebilir biiyii-
me hedefleri, yapisal ihtiyaclar:
ve dijital doniisiim siireci kap-
samh sekilde ele alindi.

SEDDK'dan
Surpriz Degil,

AXA Tiirkiye CEO’su Yavuz Olken
ve Anadolu Sigorta Genel Miidiirii
7. Mehmet Tugtan’in katihmiyla
gerceklesen program, sektorel siir-
diiriilebilirlik vizyonuna 1s1k tutan
degerli bir yayimna doniistii.

Emeklilik mi
vatandashik m1?
Ikisi bir arada!

HALI

SAYI S8

Aylik Sigorta ve Finans Gazetesi

Gelecege daha
giiclii adimlarla

ilerliyoruz

Altr y1l once Tiirkiyenin reasiirans
kapasitesini giiclendirmek hedefiyle
yola cikan Tiirk Reasiirans, bugiin
yalnizca sektordeki liderligini pe-
kistirmekle kalmayp, finansal giicii,
stratejik vizyonu ve uluslararasi et-
kinligiyle kiiresel dl¢ekte bir oyun-
cuya doniistii.

Tiirk Reasiirans olarak, 2024 sonu
itibartyla 6z kaynaklarmmiz 6 milyar
TLyi asarken, net donem karmmiz

Selva
Eren

Turk Reastrans
Genel Muduru

3,1 milyar TUye ulasti ve 17,1 milyar
TLTik briit prim iiretimiyle yurt ici
reasiirans piyasasinda %48 oraninda
pazar paymi elde ettik. Ayrica 1,16
milyar TL kurumlar vergisi odeye-
rek Tiirkiye genelinde en fazla vergi
odeyenilk 100 sirket arasidayer al-
manin gururunu yasiyoruz. Bugiin,
kiiresel olcekte 17iilkede yerlesik 27
sigorta ve reasiirans sirketiyle kur-
dugumuz is birlikleriyle, 57 iilkeye
teminat sunuyoruz.

SBD Basgkani Cenk Ecevit:
Vizyonumuzuluslararasi
Oolcekte diisiinen bir SBD

yaratmaktir

Ecevit, dernegin vizyonunu ve baskanhg: siirecindeki geli-

S igorta ve Reasiirans Brokerleri Dernegi (SBD) Baskani Cenk

simi aktardi.
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Sigortacﬂlk ve Ozel Emeklilik Diizenleme ve

ireysel Emeklilik Sis-  Bireysel Emeklilik Sistemi
temi (BES) araciligry-  (BES) aracihigiyla Tiirk vatan-
la Tiirk vatandashgi dashgikazanmaimkanmndan

Denetleme Kurumu (SEDDK), Zorunlu Trafik

Sigortasi primlerine iliskin yeni diizenlemeyi
duyurdu. Buna gore, 2025 yiliAgustos ayinda gecerli
olacak azami primler, Temmuz ay1 tarifesine gore
yiizde 1,5 oraninda artirilarak uygulanacak.

faydalanmak isteyen 88 Kisi,
emeklilik sirketlerine bas-
vurarak sisteme dahil oldu.
Katihmecilar, bugiine kadar
toplam 1.4 milyar TL katki
pay1 6demesi gerceklestirdi.

kazanma imkanindan fay-
dalanmak isteyen 88 Kisi,
emeklilik sirketlerine bas-
vurarak sisteme dahil oldu.
Katilmeilar, bugiine kadar
toplam 1.4 milyar TL katki
pay1 odemesi gerceklestirdi.

ur, reri minur 1 i ur, un Yildiz
Furkan Ererisken Ilminur At DASK ile Tiirk Aysun Yild
Reasiirans Ozer
oo Sektordeki Siirdiiriilebilirlik Tamamlayic1 EmeKlilik Sistemi .GI."CIS!.I.I.d.CIkI. :.reknlk . “Yeni Kiiresel Dinamikler, Artan
GUN DE M > Yanlgist Isleticilik soz'-e§mes:|- Riskler ve Sigortammn Kritik Rolii”
Yenilendi
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TOBB SAIK Baskani Levent Korkut:

Acentelerimizi gelecegin

sigortaciligina hazirliyoruz

025’in ikinci yarisi itibariyla acentelik sistemini daha giic-
lii, seffaf ve siirdiiriilebilir yapiya kavusturma hedefinde
olduklarmi soyleyen Levent Korkut sorularimizi yanitladi.

Sigorta sektorii artan rekabet ve regiilasyon
siirecleriyle ciddi bir doniisiim icinde. TOBB SAIK
olarak bu doniisiimde nasil bir pozisyon aliyor,
siirdiiriilebilirlik icin ne gibi adimlar attyorsunuz?

Sigorta sektorii, teknolojik gelismeler, degisen miisteri
beklentileri ve artan regiilasyonlarla birlikte ciddi bir
doniisiim siireci yasiyor. TOBB SAIK olarak bu doniisii-
miin hem icinde hem de yonlendirici giicii olma caba-
sindayiz. Acentelerin bu degisime ayak uydurabilmesi
ve siirdiiriilebilirligini koruyabilmesi icin dijitalles-
meden mesleki egitimlere kadar genis bir yelpazede
projeler gelistiriyoruz.

Ayrica, acentelerin ofislerini dijital banka subesi ben-
zeri finansal aracilik yapabilmesi ve meslektaslarmmi-
7z kurumsallasmasi, ek gelir temini, aracilik ettikleri
finansal hizmetler vasitasiyla miisteriye capraz satis
yapilabilmesi bu surette 6lcek ekonomisi olarak oncelik
acente ve dolayisiyla sektorii biiyiitmek.

Bunu yaparken de acenteyi Zorunlu Trafik sigortasi
sarmalindan farkh alanlara bakmasimi ve yonelimini
saglamay1 hedefliyoruz.

Bu konularda SEDDK ile uyum icerisinde adimmlar ati-
yoruz. Veriye dayal karar alma, seffaflik ve sahadan
gelen taleplerle politikalarmmzi sekillendirme prensi-
biyle hareket ediyoruz. Acentelerin dijital altyapilarmi
giiclendirmek, is siireclerini verimli hale getirmek ve
regiilasyonlara uyumu kolaylastirmak, ekran paylasimu,
sadece kisa siireli iiretime odaklanmak yerine uzun
vadeli ve siireklilik olmas1 en 6nemli 6nceliklerimiz
arasinda.

Sahadaki acentelerin en biiyiik sorunlari arasinda
komisyon oranlari, iiriin cesitliligi ve sigorta
sirketleriyle iliskiler 6ne cikiyor. Bu konulara
iliskin meveut yapiy1 nasil degerlendiriyorsunuz,
TOBB SAIK'in coziim énerileri nelerdir?

HGR Hasar Restorasyon, sigorta sirketlerinin sigorta-
lamis oldugu endiistriyel alanda hizmet veren firma-
larin dogal afet sonucu aldigr hasarlar restore eden
bir firmadir. Fabrika, HES, AVM ve plaza gibi biiyiik
olcekli firmalara ortaya cikan dogal afetlerde anahtar
teslim restore etme roliinde bulunan HGR, her bransta-
ki miihendislik ekipleriyle Tiirkiye'de tek olan firmadir.
Acikeasi bu 0zelligimiz ile gurur duyuyoruz.

Yaptigimz isi acmamiz gerekirse, genellikle yangin,
sel baskini, deprem gibi dogal afet olaylar1 sonrasi si-
gorta sirketleri adma gidip felaketin yasandig sirkette
calismalar1 yapan firmayiz. Ornegin, HES sirketinde
hasar oluyor oraya kendi ekibimizle gidiyoruz, oray1
calisirvaziyete getirip anahtar teslim bir sekilde teslim
ediyoruz ya da bes yildizh bir hotel, bir fabrika ya da
AVM fark etmeksizin endiistriyel alanda hizmet veren

isletmelerde diinya standartlarinda restorasyon ger-
ceklestiriyoruz. %100 yerli sermayeli bir sirket olmaktan
da asir1 derece gururlu ve mutluyuz.

Isimizin duygusal bir tarafi da var. Biz diigiine, acihisa
veya kokteyle cagrilmiyoruz. Felaket yasaniyor, insan-
larin fabrikasi, is yeri yaniyor veya zarar goriiyor zaten
moral motivasyonu yerlerde ve oraya gittigimizde bizi
kurtarici gibi goriiyorlar. Bizim yaptigimz is bilinen bir
is degil, spesifik bir is yapiyoruz. Genellikle gittigimiz
yerlerde “Makineyi de siz mi kullamlabilir vaziyete ge-
tireceksiniz? Elektrigi de mi siz yapacaksimniz? insaati?
Ciddi misiniz? Boyle bir sey olabiliyor mu?” gibi tepkiler
veriyorlar. Tiim islerimizi bitirdigimizde ise o insanlarla
oOyle bir dost oluyoruz ki ciinkii o insanlarm kotii giin-
lerinde yanlarmda olan ilk el oluyoruz. Boyle olunca da
kurulan dostluklar kolay kolay bitmiyor, unutulmuyor.
11-12 sene 6nce hasarimi restore ettigim Tiirkiye’de cok
bilinen markalardan olan arkadaslarla dostluklarim
halen devam ediyor. Ben Kahramanmaras’a gittigim-
de birine ugrayip digerine ugramadigim zaman goniil
koyuyorlar. Boyle dostluklar olusmasi cok degerli. Biz
bir isi yapip bitirdigimizde insanlardan aldigumz geri
doniisler bizi cok mutlu ediyor. Iste o zaman iyi ki bu
isi yapryorum, iyi ki burada varmm, iyi ki bu insanlara
bu destegi saglayabildim diyorsunuz.

2023 yilinda meydana gelen ve 11 ili etkileyen
Kahramanmaras depremlerinde yaptigimiz
calismalar1 anlatabilir misiniz?

Bu iic baslik uzun siiredir acentelerin giindeminde ve
¢Oziim bekleyen alanlar. Komisyon oranlarimin siirdii-
riilebilir seviyelerde kalmasi, yalnizca acentelerin degil
sektoriin biitiiniiniin saghg1 acisindan énem tasiyor.
Bu nedenle, sigorta sirketleriyle diyalog icinde daha
adil bir gelir yapist kurulmasi icin girisimlerimizi siir-
diiriiyoruz. Uriin cesitliligi konusunda ise acentelerin
satis kabiliyetini artiracak, miisteri ihtiyaclarmm daha
ivi karsilayacak yukarida bahsettigim hususlar iizerinde
yapilar olusturulmasi gerektigine inaniyoruz. Ayrica,
acente-sirket iliskilerinde denge ve karsilikli giivenin
tesisiicin sektor paydaslariyla ortak calisma platformla-
rikuruyoruz. Catismadan degil, is birliginden beslenen
bir yap1 insa etmeye gayret ediyoruz.

Sektoriin gelecegi sizce nasil sekillenecek?

Gelecekte sigorta sektorii daha entegre, daha dijital ve
daha miisteri odakl hale gelecek. Yapay zeka, biiyiik
veri ve Kisisellestirilmis hizmetler artik sigortacihgm
ayrilmaz bir parcasi olacak. Ancak bu teknolojik donii-
siim yasanirken insan dokunusuna, yani damsmanlik
hizmeti sunan acentelere olan ihtiyac da devam edecek.
TOBB SAIK olarak biz bu hibrit yapinimn desteklenmesi
gerektigini diisiiniiyoruz.

Bankasiirans ve dogrudan satis gibi alternatif
dagitim kanallarmin yiikselisi karsisinda acentelerin
rekabet giiciinii koruyabilmesi adina neler
yapilmali?

Bankasiirans ve dijital platformlar elbette sigorta paza-
rinda 6nemli yer tutuyor. Ancak bire bir miisteri iliskisi ve
giiven esasina dayah yapi, acentelerin en biiyiik avantaji.
Bu avantaji koruyabilmek icin hizmetkalitesini, uzman-
lig1ve dijital yeterliligi artirmak sart. Ayrica, TOBB SAIK
olarak dagitim kanallar1 arasmda rekabetin esit sartlarda
yiiriitiilmesi gerektigini savunuyoruz. Bankasiirans ta-
rafinda yasanan yonlendirme ve baski sorunlarmakarsi
gerekli diizenlemelerin yapilmasi, 6zellikle, sigorta sir-
ketlerinin kendi de dahil dijital, banka, broker, acente
ve benzeri dagitim kanallarinda tek bir fiyat/prim uy-
gulanmasinin saglanmasi gereklidir. Bu hususta SEDDK
nezdinde ciddi cabalarimiz var. Haks1z, orantisiz giictin
dengelenmesi acil 6nceliklerimiz arasinda. Piyasay1 bo-
zanve sektor paydaslari arasinda caismaya neden olan
ve taraflar arasinda giiveni zedeleyen bu hususun hal-
ledilmesi konusunda her mecrada miicadele ediyoruz.

Genclerin sigortacihik meslegine ilgisi azalirken mes-
legi yeniden cazip kilmak icin egitimden tesvike kadar
nasil bir yol haritasi cizilmeli?

Sigortacihik aslinda gencler icin biiyiik potansiyel barm-
diran bir alan. Ancak tamitim eksikligi, kariyer gelisim
yollarmin belirsizligi ve ilk yillardaki gelir sorunlart bu
ilgiyi azaltiyor. Biz SAIK olarak genclere meslegi tanitmak
icin pek cok iiniversiteyle is birligi icinde seminerler,
mentorluk programlari yapiyoruz.

Bu y1l icinde, Akdeniz Universitesi, Hitit Universitesi,
Bahkesir Universitesi ve ayrica, istanbul Ticaret odasinda
Istanbul 6zelinde Sigortacilik ve Bankacilik Yiiksek Okulu
ve Meslek Liselerinin sigortacilik boliim hocalar: ve 6g-
rencileri ile pek cok farkindalik yaratma ve staj imkan-
lar1 sunmaya basladik. Ayrica, yeni acente acacak genc
girisimcilere yonelik mali tesvikler ve egitim destekleri
konusunda da bir yol haritasi olusturuyoruz.

SAIK olarak éniimiizdeki doneme dair oncelikli hedef
ve projelerinizi bizimle paylasir misimiz?

2025'’in ikinci yarisi itibariyla acentelik sistemini daha
giiclii, daha seffaf've daha siirdiiriilebilir biryapiya kavus-
turmahedefindeyiz. Bu dogrultuda hayata gecirecegimiz
oncelikli projeler arasinda; acentelerin dijitallesmesini
destekleyecek yazilim ve altyapi destek paketleri, sektorel
egitim ve sertifikasyon programlari, yeni nesil miisteri
iliskileri yonetimi araclarmin yaygmlastirilmasi, genc
acente girisimlerine mentorluk programlari, acente-
ler icin Ozel gelistirilmis siirdiiriilebilir gelir modeli
calismalari, haksiz rekabetin 6nlenmesi calismalari ve
acentelerin is paylasimida Komisyon gider belgesi dii-
zenlenebilmesi konusundaki calismalarimiz yer aliyor.

Vizyonumuz; Tiirkiye sigorta sektoriinde giiclii, dona-
niml ve giiven veren bir acentelik yapisiyla tiim pay-
daslara deger iireten, toplumsal farkindahg yiiksek bir
sistem kurmak.

Kaynak: Inbusiness Sigorta ve BES Eki
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SEDDK Baskani Davut Mentes:
Sigortasektoriinde
giiveni tesis etmek
temel 6nceligimiz

igortacilik ve Ozel Emeklilik Diizenleme ve Denetleme Kurumu
(SEDDK) Baskan1 Davut Mentes, Tiirkiye’de sigorta sektoriiniin
ve Bireysel Emeklilik Sistemi’nin gelisim siirecini aktardi.

Sigorta sektorii, Tiirkiye ekonomi-
sinde hangi kritik rolii oynuyor?
Oniimiizdeki yillarda sektoriin
biiyiime potansiyelini nasil gorii-
yorsunuz?

Sigorta, belirsizlikleri yonetilebilir
hale getiren bir risk transfer aracidir.
Bireylerin ve kurumlarm karsilastig
afet, hastalik, kaza gibi pek cok risk,
sigorta sayesinde telafi edilebilir hale
geliyor. Buyoniiyle sadece bireylerin
degil, iilke ekonomisinin direncini
deartriyor. Ornegin afet sigortalar,
tarim sigortalari ve altyapi projele-
rinde saglanan teminatlar sayesinde,
hizli bir toparlanma ve siirdiiriilebilir
kalkmma miimkiin hale geliyor.

Bugiin sigorta sektorii; saglacig te-
minatlar, yarattigi fonlar ve yaptig
yatirnmlarla ekonomiye dogrudan
katkr sunuyor. 2024’te prim iiretimi
%73,7artarak 839 milyar TL'ye ulasir-
ken, teminat tutari 29,9 trilyon dolar1
gecti. Burakamlar sigortanin Tiirki-
ye ekonomisindeki stratejik roliinii
acikca ortaya koyuyor.

Gelecege baktigimizda sektoriin cok
giiclii bir biiyiime potansiyeli tasidi-
g1 goriiyoruz. Dijitallesmenin hiz
kazanmasi, finansal okuryazarhigin
artmasl, genclerin sisteme ilgisi ve
devlet destekli programlar bu biiyii-
meyi destekliyor. Aym zamanda sek-
torde sunulan iiriin ve hizmetler daha
erisilebilir, kisisellestirilmis ve hizh
hale geliyor. Bu da 6zellikle gencler
ve KOBT'ler icin sigortay: daha cazip
kiliyor.

Sigorta sektorii hem ekonomik biiyii-
menin hem de sosyal refahin temel
yapi taslarmdan biri olarak 6nemini
artirarak yoluna devam ediyor.

Sektorde sigortahlarm giivenini ar-
trmak icinyapilan calismalar neler-
dir? Sigorta sirketlerive diizenleyici
kurumlar bu konuda nasil is birligi
yapiyor?

Sigorta sektoriiniin siirdiiriilebilirligi
icin en kritik unsur miisteri giiveni-
dir. Vatandaslarmmizin policelere gii-
ven duymasi, yalmzca bireysel degil,
toplumsal refah acismdan da biiyiik
onem tasiyor. Bu nedenle hem sigorta
sirketleriyle hem de sektor paydas-
lartyla giiclii bir is birligi icindeyiz.

SEDDK olarak seffafhik, hesap vere-
bilirlik ve etkin bilgilendirmeyi esas
aliyoruz. Dijital sikayet sistemimizle
hizh coziimler sunarken, Sigorta Bilgi
ve Gozetim Merkezi altyapisi saye-
sinde vatandaslarnmz policelerine
anlik erisebiliyor. Ayrica sirketlerin
seffaflik ve bilgilendirme yiikiim-
liiliiklerini yakindan denetliyoruz.
Giiclii sermaye yapisi, zamaninda
tazminat 6demesi gibi konular da

giivenin temelini olusturuyor.

Sigorta Tahkim Komisyonu ile de
uyusmazhklar: hizli ve adil sekilde
¢oOziiyor, hak arama siireclerini ko-

laylastirtyoruz. Sigorta sektoriinde
giiveni artirmak icin her alandakap-
samli ve kararh bir sekilde cahisiyo-
r'uz.

BES’in Tiirkiye'deki gelisimini na-
sil degerlendiriyorsunuz? Sistemin
bugiinkiiyapisi ve kapsayicihigi hak-
kinda ne diisiiniiyorsunuz?

2003’ten bu yana uygulamada olan
Bireysel Emeklilik Sistemi’ni, va-
tandaslarimiza uzun vadeli tasarruf
ahiskanhgi kazandirmak ve emeklilik
donemlerinde ek gelir sunmak ama-
cyla gelistiriyoruz. Devlet katkisinin
%30’a cikarilmasi, Otomatik Katihm
Sisteminin hayata gecmesi ve 18
yas altinin sisteme dahil olmasi gibi
adimlar, kapsayiciigi artiran 6nemli
doniim noktalart oldu.

Bugiin yaklasik 17,4 milyon katilim-
ciya ve 1,5 trilyon TLyi asan fon bii-
yiikliigiine ulasan sistem, artik ciddi
bir tasarruf platformu haline geldi.
400 bin vatandasimiz bu sistemle
emekli oldu.

Vizyonumuz net: Dogumdan itibaren
herkesin faydalanabilecegi, toplu-
mun tiim kesimlerinde tasarruf bi-
lincini yerlestiren siirdiiriilebilir bir
BES yapisi insa etmek. Bu dogrultuda
yeni diizenlemelerle sistemi giiclen-
dirmeye devam edecegiz.

Son donemde BES ile ilgili yapilan
diizenlemelerden bahseder misiniz?
Bu diizenlemeler sistemin siirdii-
riilebilirligine nasil katki sagladi?

Bireysel Emeklilik Sistemi’ni daha
kapsayici, esnek ve siirdiiriilebilir
kilmak icin son donemde bircok
yapisal ve yasal diizenlemeyi hayata
gecirdik. 18 yas altmin sisteme kati-
I, erken yasta tasarruf aliskanlhig
kazandirma acisindan cok 6nemli bir
adimdi. BEFAS platformunu devreye
alarak tiim fonlara erisimi serbest-
lestirdik, boylece katilimceilarimzin
yatirim imkanlarm cesitlendirdik.

Devletkatkisin %30’a cikardik ve yil-
Iik limiti asan katkilarin bir sonraki
yillara devredilmesini sagladik. Bu da
uzun vadeli tasarrufu ciddi bicimde
tesvik etti.

2024’te devreye aldigimz iki uygu-
lama da sistemin cazibesini artirdi.
Alacagn devriile BES birikimlerinin
krediye erisimde teminat olarak kul-
lanmilmas1 miimkiin hale geldi. Kismi
O0deme uygulamasiyla da konut alim,
evlilik, egitim ya da afet gibi durum-
larda sistemden ¢ikmadan birikimle-
rin bir Kismina erisim sagladik.

Tiim bu adimlarin amaci: BES'i, kati-
hmecilaricin daha cazip, hayatin dogal
akisiyla uyumlu ve siirdiiriilebilir bir
sistem haline getirmek.

Gelecekte BES sisteminde ne gibi
yenilikler ve gelismeler ongorii-
yorsunuz? Ozellikle teknoloji ve
dijitallesme acisindan bizleri neler
bekleniyor?

Bireysel Emeklilik Sistemi, sadece
yapisal gelisimini siirdiirmekle kal-
miyor; ayni zamanda dijitallesme
basta olmak iizere bircok alanda
da doniisiim siirecine hazirlaniyor.
Oniimiizdeki dénemde e-Devlet en-
tegrasyonlarmin kapsaminm genisle-
tiyoruz. Boylece katihmcilar, cayma,
ayrilma, aktarim, emeklilik islemleri
ve kismi 6deme gibi operasyonel is-
lemleri dogrudan e-Devletiizerinden
yapabilecekler.

Ayrica Otomatik Katilim Sistemi'nin,
isveren katkisini da iceren kapsayici
bir Tamamlayic1 Emeklilik Sistemi'ne
doniismesi icin hazirhiklarimiz de-
vam ediyor. Sistem icinde fon yapi-
sinda sadelesme, kesintilerin basit-
lestirilmesi, isyeri degisikliklerinden
dolay1 pasif kalan sertifikalarm oto-
matik olarak birlestirilmesi ve BES
fonlarmm OKS calisanlarma sunul-
masi gibi diizenlemelerle katilimci-
larmmizin deneyimini kolaylastirmay1
hedefliyoruz.

Bireysel ihtiyaclara yonelik kismi
o0deme kapsamina bedelli askerlik
ve hac ibadetini de eklemeyi planh-
yoruz. Genglerin sisteme erken yasta
dahil olmalarini ve finansal okurya-
zarhKklarm artirmayl amaclayan {ini-
versite 0grencilerine dzel BES planla-
11 (UniBES) iizerinde cahismalarimiz
devam ediyor.

Uluslararasi arenada ise, Kasim aymn-
da Istanbul’da gerceklesecek olan ve
86 iilkenin iiye oldugu OECD Emek-
lilik Calisma Grubu Forumu’na ev sa-
hipligi yaparak iilkemizin stratejik
konumunu giiclendirecegiz.

Son olarak, BES ile Tiirk vatandashg
kazanmmim saglayan yasal diizenle-
menin yiiriirliige girmesiyle, tilkemi-
zin finansal piyasalarina uzun vadeli
doviz cinsinden sermaye girisi de
desteklenmis oldu.

Tiim bu projelerle BES’i daha kapsa-
yicl, dijital, entegre ve siirdiiriilebilir
biryapiya doniistiirmek icin kararh-
Iikla cahsmaya devam ediyoruz.

Kaynak: Inbusiness Sigorta ve BES Eki
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Emeklilik mi vatcmdaglik ‘ml?
Ikisi bir arada!

ireysel Emeklilik Sistemi
B (BES) araciligiyla Tiirk va-

tandashgi kazanma imka-
nindan faydalanmak isteyen 88
kisi, emeklilik sirketlerine bas-
vurarak sisteme dahil oldu. Ka-
tllimailar, bugiine kadar toplam
1.4 milyar TL katki pay1 6demesi
gerceklestirdi.

Bireysel Emeklilik Sistemi (BES)
aracihigiyla Tiirk vatandashgi ka-
zanma imkanindan faydalanmak
isteyen 88 kisi, emeklilik sirket-
lerine basvurarak sisteme dahil
oldu. Katilnmeilar, bugiine kadar
toplam 1.4 milyar TL katki pay1
O0demesi gerceklestirdi.

2022 y1linda yapilan yasal diizen-
leme ile, BES araciligiyla Tiirk
vatandashg basvurusu yapabil-

RS Oto.

mek miimkiin hale gelmisti. Bu
kapsamda, en az 500 bin dolarya
da karsihigi doviz tutarinda katki
pay1 yatirarak, ilgili BES planin-
da en az 3 yil kalma sartim yerine
getiren yabanci uyruklu bireyler,
vatandashk basvurusunda bulu-
nabiliyor.

Katilim En Cok Bir Sirkete Oldu

Emeklilik Gozetim Merkezi
(EGM) verilerine gore, 2025 yili
itibariyla 88 Kkisi, vatandashga
esas emeklilik planlarma katilom
sagladi. Bu katillhmeilarm toplam
fon biiyiikliigii yaklasik 2 milyar
TLye ulasti.

Basvurular, Anadolu Hayat
Emeklilik, Bereket Emeklilik, Ka-
tilm EmekKklilik ve Tiirkiye Hayat

Araciinzi Giivenle Alin
Degerinde Sati,

Otostat’:

Teknolojiyle

Tanigtird!

S Oto Ekspertiz, Sancak-
chc Otostat’daki acilisla
kspertiz hizmetlerin-
de yeni bir dénemin kapilarim
araladi. RS Otomotiv Grubu
Yonetim Kurulu Baskam Unal
Unaldi ile RS Oto Ekspertiz Ge-
nel Miidiirii Erkan Gahskan ev
sahipliginde, yeni lokasyonda
diizenlenen acilis toreni sekto-
riin onemli isimlerini bir araya
gelirdi.

Istanbul Anadolu Yakasr'ndaki tek
galeri kompleksi olan Sancaktepe
Otostatve Otomer’de MR tekno-
lojisiyle hizmet vermeye basla-
yvan RS Oto Ekspertiz, bolgede
yogun ilgiyle karsilandi. Acilis
torenine Sancaktepe Belediye
Baskan Yardimcisi Hiiseyin Kili¢
ve Istanbul Oto Galericiler Oda
Baskam Dogukan Tashidag in yan
sira MARMAS Baskam Hiiseyin
Erdem, Marmas Baskan Yardim-
cist Aykut Baksi, OtoSor Satis ve
Operasyon Direktorii Emre Gii-

lal, OtoSor Satis Miidiirii Erdem
Kayhan ile bircok otomotiv sir-
ketinin temsilcisi katildi.

Torende Kkisa bir konusma ger-
ceklestiren RS Otomoliv Grubu
Yonetim Kurulu Baskani Unal
Unald1 ve RS Oto Ekspertiz Ge-
nel Miidiirii Erkan Caliskan, yeni
lokasyonun sadece fiziki bir degi-
siklik olmadigimi, ayn1 zamanda
hizmet kalitesinde yeni bir cag
baslatugini vurguladi. Acilis kur-
delesinin kesilmesinin ardindan
davetliler MR cihaziyla yapilan
arac ekspertizini birebir dene-
yimledi ve canli bir sekilde MR
raporu sunuldu.

Ekspertizde yeni nesil
teknolojiyle objektif sonuc

RS Oto Ekspertiz, 2022 yilinda
Tiirkiye’de ilk kez MR cihaz ile
oto ekspertiz hizmeli sunarak
sektorde devrim niteliginde bir
adim atti. MR cihaz1 sayesinde,

EmekKlilik sirketleri iizerinden
gerceklestirildi. En yogun katihm
ise Katilim Emeklilik ve HayatA.S.
iizerinden oldu. Bu sirket araci-
Iigiyla sisteme dahil olan 70 Kisi,
toplamda 1.1 milyar TL katki pay1
oderken, bu katilmeilarin fon
biiyiikliigii 1.5 milyar TL'ye ulasti.

Siirec Yasal Diizenlemelere
Bagh Yiiriitiiliiyor

BES aracihgiyla vatandashk bas-
vurusu siireci, Hazine ve Maliye
Bakanhgrnin belirledigi kriterler
dogrultusunda yiiriitiiliiyor. Bu
siirecte yatirilan katki paylar:
belirli siirelerle sistemde kalmak
zorundayken, emeklilik sozles-
meleri “vatandaslik plan1” kapsa-
minda 6zel olarak olusturuluyor
ve izleniyor.

~kspertiz,

araclarin kaportave boya durum-
lar1, termal kamera ve halojen
1siklarla detayl bicimde analiz
ediliyor. Bu sayede hasar tes-
pitleri daha net ve anlasilir hale
geliyor, boya kalinhiklart mili-
metrik olarak olciiliiyor. Ayrica
onarim islemleri objektif bicimde
raporlanirken insan yorumuna
dayali subjektif yorum farklari-
nin oniine geciliyor. Sirket, MR
teknolojisinin destegiyle ikinci
el arac ahm-satiminda ve sek-
torel bazda seffaflig1 artirmayi
hedefliyor.
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Tiirkiye Genelinde
400 Servis
Noktasiyla
“Garanti Geliyor":
Garantili Oto Servis
hayata gecgiyor

‘a“ti‘.iotOser
v,

‘s

GARANTILI

0 &
70 sgr

S Otomotiv Grubu'nun ii¢
R’llllk arastirmagelistirme

siireciyle gelistirdigi Ga-
rantili Oto Servis platformu, oto
bakim ve onarmminda giiven ve
seffaflik sunuyor. 81 ilde ve 400
farkh TSE 12047 & 13168 belgeli
servis noklasi iizerinden Tiirkiye
genelinde hizmetveren GOS, arac
sahiplerinin iiretici garantisini
korurken, yedek parca ve iscilik
islemlerinde 1y1l ek giivence sag-
liyor.

Platformun ilk etapta pilot uygula-
masi Bursa’da baslatildive yil sonu-
na kadar tiim Tiirkiye’ye yayillmasi
hedefleniyor.

Uc Farkl Parca Secenegi, Seffaf
Fiyat Teklifi

Garantili Oto Servis web sitesi
iizerinden erisilebilen sistem; arac
sahiplerine OEM (orijinal), Premi-
um (esdeger), Ekonomik (muadil)
olmak iizere ii¢ farkh parca alter-
natifi sunuyor. Kullanicilar, servis
agticinde fiyat tekliflerini karsilas-
tirip biitcelerine en uygun hizmeti
secebiliyor.

Garantlili Hizmet, Uygun Fiyat

Garantili Oto Servis Baskani Turan
Giirses, sistemin tiiketici endisele-
rini tamamen ortadan kaldirmay1
amacladigim vurguluyor: “Arac
garantisi bozulur mu?”, “Hangi
parca kullanildi?”, “Fiyat adil mi?”
gibi sorulara yanit sunan platform,
standartlara uygun ve giivenli hiz-
met sunuyor. Ustelik bunu yetkili
servise gore %50—-60’akadar uygun
maliyetle yapiyor.

Blok Muafiyeti Yasasi
Dogruluyor

2007'den beriyiiriirliikte olan Blok
Mualfiyeti Yasasi sayesinde; TSE
belgeli 6zel serviste OEM veya es-
deger parca kullanimiyla yapilan
islemler sirasinda iiretici garantisi
korunuyor. Bu yasadan faydalana-
rak RS Otomotiv, tiiketiciye hem
mali avantaj hem de garanti giiven-
ligi sunuyor.

Giiven, Standart ve Manifesto

Garantili Oto Servis’in hizmet ma-
nifestosu, “Kkaliteli, seffaf, dogru fi-
yath ve uzman ekiple temizlik ve
titizlik esash is yaklasimi™ iizerinde
sekilleniyor. Arac sahipleri hizmet
iceriklerini, fiyatlarmi ve servis ka-
lite kriterlerini net sekilde goriiyor.

Yangin vurdu,
firtina supurdu:
Sigorta sirketleri
ne yapacak?

iiresel sigorta sektorii, 2025
vilimin ilk altr ayinda dogal
fet kaynakl hasarlardan

dolay ciddi finansal baski altina
girdi.

Kiiresel sigorta sektorii, 2025 yilimn
ilk alt1 ayinda dogal afet kaynakli
hasarlardan dolay1 ciddi finansal
baski altina girdi. Uluslararasi re-
asiirans brokeri Gallagher Re’nin
yaymmladig son yar1 yil degerlen-
dirmesine gore, yalmzca ilk 6 ayda
sigortah kayiplar 84 milyar dolara
ulasti. Bu tutar, 2o1r’deki 136 mil-
yar dolarlik rekorun ardindan, yihn
ilkyarisi baz almdigimda en yiiksek
ikinci kayip olarak kayitlara gecti.

Rapora gore, bu zararm 81 milyar
dolarlik kismi dogrudan iklim ve
hava olaylarindan kaynaklandi. Bu
da hava kaynakh afetlerin, sektor-
deki risk profilini kalict bicimde de-
gistirdigine isaret ediyor. Gallagher
Re, bu durumu sigorta endiistrisi
acisidan "yeni piyasa gercegi" ola-
rak nitelendiriyor.

En biiyiik zarar, Ocak ayinda
ABD'nin bat1 kiyisinda meydana
gelen orman yanginlarindan kay-
naklandi. Ozellikle Los Angeles
County cevresindeki yanginlar,
sadece maddi degil sosyal sonuc-
lartyla da dikkat ¢ekti. On binlerce
kisi evlerinden tahliye edilirken,
bircok kisi bolgede kalip kalmama

konusunda karar asamasina geldi.
Bu yangmlar, toplam zararin yak-
lasik 40 milyar dolarini olusturdu.

Yanginlarin ardindan, Kaliforni-
ya’nm onde gelen sigorta firmala-
rindan State Farm General, yalniz-
ca bu felaket nedeniyle 8.700'den
fazlahasar bildirimi aldive 1 milyar
dolarm iizerinde 6deme gercekles-
tirdigini duyurdu. Sirket, bu zarar-
larm ardindan eyalet diizenleyici-
lerinden prim oranlarinda acil ve
gecici bir artis talep etti.

Mart ayinda yasanan siddetli firti-
nalar, ABD’nin giiney ve orta eya-
letlerinde ciddi hasara yol acti. 13-
16 Mart tarihleri arasinda goriilen
yogun hortumlar ve dolu yagislari,
ozellikle kirsal bolgelerde biiyiik
yikimyaratti. Bu firtinalardan kay-
naklanan toplam kayip, 33 milyar
dolar1 buldu. Gallagher Re’ye gore
bu firtina dalgasi, sigorta sektorii-
niin tarihindeki en maliyetli hava
olaylar1 arasinda yer ald.

Ote yandan, ABD disindaki bél-
gelerde sigortal kayiplar goreceli
olarak diisiik kald. ilk alt aydaABD
dis1 bolgelerde kaydedilen toplam
sigortali zarar 10 milyar dolarm
altinda gerceklesti. En dikkat ce-
ken olaylardan biri, Nisan ayinda
Myanmar ve Tayland'da meydana
gelen ve yaklasik 1 milyar dolarhk
zararayol actig tahmin edilen dep-
rem oldu.

TSB,
Sindirg: depremi
sonrasli sigorta
verilerini
acikladi

alikesir’in Sindirg: ilcesin-
Bdc 10 Agustos aksam saat-

lerinde meydana gelen 6.1
biiyiikliigiindeki deprem, hem
bolge halkim1 hem de Tiirkiye’yi
derinden sarst. istanbul, Bursave
izmir gibi bircok ilde de hissedilen
sarsinti, Tiirkiye’nin deprem ger-
cegini bir kez daha ac1 bir sekilde
hatirlatti.

Depremde hayatin1 kaybeden va-
tandasa Allah’tan rahmet, yarallara
ise acil sifalar dilenirken, Tiirkiye
Sigorta Birligi (TSB) bir aciklama
yayimnlayarak bolgedeki sigortalilik
oranlarma dikkat cekti.

DASK Sigortalihlk Oram %63.9,
Yangin Sigortasinda Diisiik Seyir

TSB’nin Dogal Afet Sigortalar1 Ku-
rumu (DASK) ve Sigorta Bilgi ve Go-
zetim Merkezi (SBM) verilerinden
yaptigl analize gore, Bahkesir'de
toplam 377 bin konut bulunuyor. Bu
konutlarm 240 bin 752’si Zorunlu
Deprem Sigortasi (DASK) kapsa-
minda sigortali. Buna gore, kent
genelinde DASK sigortalilik orani
%63,9 seviyesinde.

Ancak deprem teminati iceren ko-
nutyangin sigortasinda durum daha

SEDDK'dan Siirpriz Degil,
Zam Geldi!

Diizenleme ve Denetleme

Kurumu (SEDDK), Zorunlu
Trafik Sigortasi primlerine iliskin
yeni diizenlemeyi duyurdu. Buna
gore, 2025 yil Agustos aymda ge-
cerli olacak azami primler, Tem-
muz ayl1 tarifesine gore yiizde 1,5
oraninda artirillarak uygulanacak.

Sigorlacﬂlk ve Ozel Emeklilik

Sigortacilik ve Ozel Emeklilik Dii-
zenleme ve Denetleme Kurumu
(SEDDK), Zorunlu Trafik Sigortasi

primlerine iliskin yeni diizenle-
meyi duyurdu. Buna gore, 2025 yil
Agustos aymda gecerli olacak aza-
mi primler, Temmuz ay1 tarifesine
gore yiizde 1,5 oraninda artirilarak
uygulanacak.

Taksi, minibiis (siiriicii dahil 10-17
koltuk), otobiis (siiriicii dahil 18-30
koltuk) ve otobiis (siiriicii dahil 31ve
iizeri koltuk) gibi bazi arac gruplari
icin ise bu orana ek olarak yiizde
2’lik ilave bir artis yapilacak. Yeni

tarife, 1 Agustos 2025 tarihi itiba-
riyla gecerli olacak.

SEDDK daha 6nce, Mayis ayinda ge-
cerli olan azami primlerin Haziran
aymdayiizde 3, Temmuz ayinda ise
yiizde 2 oranida artirildigini; be-
lirtilen arac¢ gruplariicin bu artisla-
railave olarak yiizde 2 oraninda ek
diizenleme yapildigini aciklamisti.

Kaskoda

vahim. Balikesir’de sadece 73 bin 317
konutun yangim policesi bulunuyor;
bu da %19,4liik bir sigortahilik ora-
nina denk geliyor.

Ticari police sayisi 7.522, sinai
police sayisi ise 1.642 olarak
kaydedildi.

Sidirgr ozelinde ise toplam 992
yangin sigortasi policesi bulunuyor.
Bunlarin 793t konut, 147’si ticari ve
52’si sinai policelerden olusuyor.

TSB: Risk Yiiksek, Sigortalilik
Bilinci Artmal

TSB aciklamasinda, yasanan dep-
remin ardmdan sigortahlik oran-
larinin 6nemine vurgu yapilarak su
ifadelere yer verildi:

“Bu tablo bize net olarak sunu soy-
lityor: Risk yiiksek, sigortalihk bilin-
ci artmali. Unutmayalim; sigorta bir
tercih degil, yasamn sigortasidir.”

Birlik, bu zor giinlerin ancak da-
yanisma ve birlik icinde asilabile-
ceginin altini cizerek, depremden
etkilenen tiim vatandaslara gecmis
olsun dileklerini iletti.

SIGORTA

#DogruReta

.. Yolda glivenle ilerlemek igin... I

0850 222 8 434 | hdisigorta.com.tr
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Ankara Sigorta,
89. Yilin1 Festival

Coskusuyla Kutladi

iirkiye’nin koklii sigorta

I sirketlerinden Ankara Si-

gorta, kurulusunun 89. y1-

I calisanlariyla birlikte 6zel bir

etkinlikte kutladi. "Yaza Merhaba"

temasiyla diizenlenen kutlama,

festival atmosferiyle renklenirken,

calisanlara unutulmaz bir aksam
vasatildi.

Miizik, sokak lezzetleri, siirpriz
aktivitelerle dolu gecede, Ankara
Sigorta calisanlar keyifli vakit geci-
rirken, kurumsal birlikteligin giicii
bir kez daha hissedildi.

Gecenin acilis konusmasini ger-
ceklestiren Ankara Sigorta Genel
Miidiirii Ersin Tiivar, konusmasim-
da sirketin 89 y1llhik gecmisine ve
gelecege doniik vizyonuna degindi.

Tiivar, “Bu kurum, neredeyse
bir asra yaklasan tarihini sadece
rakamlarla degil; giiven, istikrar
ve insan odakl bir calisma an-
layisiyla yazdi. Ankara Sigorta,
bugiin sizlerin emegiyle, akliy-
la ve kalbiyle biiyiimeye devam
ediyor. Temelimizde yalmzca bir
sigorta markasi degil; bir ekip, bir
degerler biitiinii ve giiclii bir gele-
cek vizyonu yatiyor,” dedi. Tiivar
ayrica, sirketin 2025 hedeflerine
151k tutan basarilarma da dikkat
cekerek sunlari soyledi: “Ankara
Sigorta tarihinin en yiiksek kar
rakamina ulasarak 3 milyar TL'lik
bir basariya imza atuk. Umuyo-
rum ki bu, ileride asilacak bii-
yiik bir rekor olur. Oniimiizde
¢ok uzun bir yol var. Bu nedenle
bugiin sadece gecmisimizi kut-

lamiyoruz; birlikte yazacagimiz
yeni basar1 hikayelerinin heyeca-
nimi dayasiyoruz.” Konusmasinin
sonunda Temmuz ve Agustos ay-
larmda sehir dis1 calisma uygu-
lamasimi hayata gecireceklerini
paylasan Tiivar, yaz doneminde
calisanlara daha esnek ve keyifli
bir calisma ortami sunacaklarmin
da miijdesini verdi.

AnKkara Sigorta, bu 6zel aksamla
hem kurumsal hafizasini onur-
landirdr hem de gelecege olan
baghihgim pekistirdi. 89 yillik
tecriibenin iizerine insa edilen
bu giiclii yapi, oniimiizdeki do-
nemde de giivenle biiyiimeye ve
yeni basari hikayeleri yazmaya
devam edecek.

Doga Sigorta, brokerleri
ile sicak bir yaz gecesinde
diizenledigi simsicak bir
davetile bir araya geldi

oga Sigorta Broker Dave-
Dti, 9 Temmuz’da Conrad
istanbul Bosphorus’un
biiyiileyici manzarasina sahip

Panoramik Terasinda yogun bir
katilimla gerceklesti.

Sektoriin 6nde gelen brokerleri,
Doga Sigorta Genel Miidiirii Cos-
kun Golpmar’in ev sahipliginde-
ki davette, kurumun icra kurulu
iiyeleri ve yoneticileri ile bir araya
geldi. Genis bir katilimla gercekle-
sen etkinlikte yonetici ve brokerler
keyifli bir sohbet ortammda sekto-
riin ilk yarisim da degerlendirme
firsat1 buldular, basar1 dolu islerini
kutladilar.

Bogaz'in essiz manzarasmaleziz ik-
ramlar ve keyifli miizigin eslik ettigi
davette Doga Sigorta yoneticilerive
brokerler, sektordeki giincel gelis-
meleri ve is birligi firsatlari go-
riisme imkam da buldu. Sektoriin
onemli temsilcileri eski dostlartyla
bir araya gelme firsat1 yakalarken,
organizasyon yepyeni dostluklara
da sahne oldu.

Gecenin karsilama konusmasini
gerceklestiren Kurumsal Satis ve
Alternatif Dagitim Kanallar1 Di-
rektorii Ipek Giiner, Doga Sigor-
tamin brokerlerine verdigi 6nemi
ve onlarla olan giiclii iliskilerini
bir kez daha vurguladi. Davet-
lilere hosca vakit gecirmelerini
diledi.

Ipek Giiner’in ardindan gecenin
acilis konusmasimi gerceklestiren
Genel Miidiir Coskun Golpmar,
“Geleneksellesen broker davet-
lerimizde, siz, sektoriin 6nde ge-
len kurum ve yoneticileri ile bir
araya gelmekten biiyiik mutluluk
duyuyoruz. Sigortacilik, sadece
finansal giivence saglamanin 6te-
sinde, giiven ve istikrar insa etme
sanatidir. Her bir policemiz, bir
hayati, bir kurulusu, bir hayali,
bir gelecegi giivence altina alma
soziidiir. Bu sorumlulugun bilin-
cinde olarak, sektordeki her bir
profesyonelin gosterdigi caba ve
azim takdir edilesidir. Doga Si-
gorta olarak 10 yilimz geride
biraktigimiz bu sektorde bizlere
duydugunuz giiven ve verdiginiz

emek icin cok tesekkiir ederim.
Gerek kurumsal duruslariniz
gerek vizyon ve networkiiniizle
sizler bu sektorde rolii cok 6nemli
olan profesyonellersiniz, sigorta
sektoriiniin tanitim ve farkida-
Iiginin artmasi misyonumuzu da
omuz omuza sizlerle siirdiirmek-
teyiz. Hem degerli Doga Sigorta
yoneticilerimize hem de sizlere,
tesekkiirlerimi sunarken artarak
devam eden basarili ve karl isler
diliyorum.” dedi.

Doga Sigortaicrakuruluve yone-
ticileri etkinlige gosterilen yogun
ilgiden duyduklart memnuniyeti
dile getirerek, bu tiir bulusma-
larm sektordeki diyalogu giic-
lendirdigini ve karsilikl anlayis
ve iiretkenligi artirdigini belirtti.
Kokteyl, samimi sohbetlerin ve
yeni is baglantilarinin kuruldugu
verimli bir gece olarak hafizalarda
yerini aldr.

Selva
Eren

Tark Reasurans
Genel Muduaru

Gelecege daha gii¢lii

adimlarlailerliyoruz

Itty1l 6nce Tiirkiye’nin rea-
Aziirans kapasitesini giiclen-
irmek hedefiyle yola ¢cikan
Tiirk Reasiirans, bugiin yalmzca
sektordeki liderligini pekistir-
mekle kalmayip, finansal giicii,
stratejik vizyonu ve uluslararasi
etkinligiyle Kkiiresel olcekte bir
oyuncuya doniistii.

Tiirk Reasiirans olarak, 2024 sonu
itibariyla 6z kaynaklarimiz 6 mil-
yar TLyi asarken, net donem ka-
rimiz 3,1 milyar TL'ye ulasti ve 17,1
milyar TL'lik briit prim {iretimiyle
yurtici reasiirans piyasasinda %48
oraninda pazar payim elde ettik.
Ayrica 1,16 milyar TL kurumlar
vergisi 0deyerek Tiirkiye genelinde
en fazla vergi 6deyen ilk 100 sir-
ket arasinda yer almanin gururunu
yasiyoruz. Bugiin, kiiresel olcek-
te 17 iilkede yerlesik 27 sigorta ve
reasiirans sirketiyle kurdugumuz
is birlikleriyle, 57 iilkeye teminat
sunuyoruz.

Sirketimizin elde ettigi basarilar,
istiraklerimizle de destekleniyor.
Tiirkiyenin ilk katilim esash re-
asiirans sirketi olan Tiirk Katihm
Reasiirans, istikrarli biiyiimesine
devam ediyor. Diger istirakimiz
olan T-Rupt Teknoloji ise yerli
miihendislik giiciiyle gelistirilen
katastrofik modelleme platformu
CATMOD ile afet risklerinin 61-
ciilmesi ve yonetilmesi alaninda
hizmet veriyor. T-Rupt, diinyada
yalmizca birkac yetkinlik merkezi
tarafindan sunulabilen ve Tiirki-
ye'de bir ilk olan CATMOD ile 2024
yilinda 37 sigorta sirketine bekle-

nen Marmara Depremi icin senar-
yo bazl modelleme calismasi yapti.

Teknik isleticiligini iistlendigimiz
Dogal Afet Sigortalar1 Kurumu
(DASK) ve Ozel Riskler Yonetim
Merkezi (ORYM) ile de hem sektd-
re hem de iilke ekonomisine katki
sunmay1 siirdiiriiyoruz. Tiirk Re-
asiirans olarak, DASK’in 6deme
giiciinii 355 milyar TL'ye cikardik.
Bu kapasite, biryil icinde meydana
gelebilecek iki ayr1 deprem icin iki
kez kullanmlabilecek sekilde tasar-
landi. Ankara’da devreye aldigimz
DASK Olaganiistii Yonetim Merke-
zi ve yenilenen teknolojik altyapi-
mizla, 6 Subat Kahramanmaras ve
23 Nisan istanbul depremlerinde,
gelen ihbarlarmn {izerinden 24 saat
gecmeden tazminat 6demelerine
basladik. Kahramanmaras dep-
remlerinde yaklasik 40 milyar TL
tutarinda tazminat 6demesi ger-
ceklestirilmis olup, bu tutarmn 26
milyar TL'lik kismi yurt disi rea-
siirorler tarafindan karsilanmstir.
Afetanlarinda etkin iletisim sagla-
mak ve sigortalihk oranim artirmak
hedefiyle gerceklestirdigimiz DASK
Bolge Irtibat Ofisleri, Gaziantep ve
Bursa’da faaliyete basladi. Gelecek
donemde, bu yapilanmanin iilke
genelinde stratejik oncelige sahip
illerde yayginlastirtlmasi planlan-
maktadir.

Ozel Riskler Yonetim Merkezi
(ORYM) hem devlet destekli hem
de 0zel nitelikli sigorta iiriinleriy-
le hizmet vermeye devam ediyor.
Devlet Destekli Alacak Sigortasi
iiriiniiyle 2024 sonunda toplamda

K=

Gencken BES'e gi,
yaslaninca keyfini siir!

ireysel Emeklilik Sistemi’ne
B(BES) genc yasta adim at-

mak, ilerleyen yaslarda
sisteme dahil olmaya kiyasla pek
cok acidan daha avantajhidir. Bu
avantajlarm basinda, uzun vadede
birikim yapma imkaninin bulun-
masi gelir.

Erken yasta tasarrufa baslamak,
zamanla biriken katkilarin bilesik
geliri etkisinden daha fazla fay-
dalanmilmasini saglar. Yani, sadece
yapilan 6demeler degil, bu 6deme-
lerden elde edilen getiriler de yat1-
rima yonlendirilerek uzun vadede
ciddi birikimlere ulasilabilir. Bu da
emeklilik doneminde ek gelir elde
etme potansiyelini artirir.

Ayrica, diizenli katkr pay1 odemek
bireylerde finansal disiplin ve ta-
sarruf ahiskanhg kazandirir. Kii-
ciik tutarlarla bile olsa uzun siireli
yatirimlar sayesinde anlaml bir
birikim olusturmak miimkiindiir.

Sistemde uzun siire kalan katilim-
cilarm fon biiyiikliiklerinin daha
yiiksek oldugu dikkat cekmektedir.
Kidem siiresi arttikca hem toplam
birikim artmakta hem de devlet
katkilarindan daha uzun siire ya-
rarlanilabilmektedir. Uzun vadede
sistemde kalanlar, devletin sundu-
gu katkilardan daha biiyiik oranda
fayda saglama imkani bulur.

41bini asan firmaya 21 milyar TLlik
teminat sagladi. Rusya-Ukrayna
savasinin yarattigi krizin yansima-
s1 olan teminat acigina da ¢oziim
saglamadakilitrol iistlenen ORYM,
bolge iilkeleri ile Tiirkiye arasinda,
Tiirk menfaati iceren tarifeli yolcu
tasimacihigr yapan hava araclari-
na iligkin sigorta islemlerini ger-
ceklestirdi ve turizm siirekliligini
sagladu.

ORYM ayrica, Tiirk ihracatcilarmin
ticari faaliyetlerinin aksamamasi
icin, Rusyave Belarus’ayonelik ih-
racatislemleriicin alacak sigortasi
teminat1 destegi sagladi. Devlet po-
litikasina paralel olarak uygulanan
Tahil Koridoru kapsaminda, Tiirk
armatorleri tarafindan Rusya ve
Ukrayna’dan Tiirkiye limanlarina
yapilan tarim iiriinleri sevkiyatla-
rinda emtiave tekne harp sigortasi
teminati sundu. Boylece artan jeo-
politik risklere ragmen dis ticaretin
devamlihgr saglandi.

Altyillik yolculugumuzda elde et-
tigimiz basarilar, yalmzca bugiinii
degil, gelecege yonelik stratejik
kararhihgimzi da yansitiyor. Tiirk
Reasiirans olarak vizyonumuz net:
Tiirkiye’nin risklerini yoneten,
global pazarlarda teminat sunan,
yerli kapasiteyi artiran ve sektore
siirdiiriilebilir giivence saglayan
bir yap1 olmak. Finansal istikrar,
teknoloji yatirmm, insan kaynagma
duydugumuz giiven ve stratejik is
birliklerimizle gelecege daha giiclii
adimlarla ilerliyoruz.

Kaynak: Inbusiness Sigorta ve BES
Eki

Geng yasta sisteme girmenin bir
diger avantaji da dahayiiksek riskli
fonlara yatiriom yapma esnekligi-
dir. Erken yasta yapilan yatirimlar,
zaman icinde piyasalardaki dalga-
lanmalardan daha az etkilenerek
potansiyel yiiksek getiriler saglaya-
bilir. Buna karsilik, emeklilige ya-
kin donemde sisteme giren bireyler
genellikle daha diisiik riskli, dola-
yisiyla daha diisiik getirili fonlara
yonelme egilimindedir.

Son olarak, sistemde emeklilik
hakkim kazanmis fakat bu hakki
heniiz kullanmamis ¢ok sayida
sozlesme bulunmakta. Bu sozles-
melere ait birikimler hala yatirima
yonlendirilerek deger kazanmaya
devam etmektedir.
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Mehmet

Tugtan

Anadolu Sigorta
Genel Mudurt

XA Tiirkiye’nin YouTube

kanalinda yaymlanan “AXA

Tiirkiye ile Farklh Bakis”
programinin 6zel boliimiinde, si-
gorta sektoriiniin iki giiclii ismi
bulustu. 100. yilim kutlayan Ana-
dolu Sigorta’min Genel Miidiirii Z.
Mehmet Tugtan’in konuk oldugu
vayinda, sektoriin siirdiiriilebilir
biiyiime hedefleri, yapisal ihtiyac-
lar1 ve dijital doniisiim siireci kap-
samh sekilde ele alinda.

AXA Tiirkiye CEO’su Yavuz Olken
ve Anadolu Sigorta Genel Miidiirii
7. Mehmet Tugtan’in katilimiy-
la gerceklesen program, sektorel
siirdiiriilebilirlik vizyonuna 1s1k
tutan degerli bir yayina doniistii.
Keyifli ve samimi bir sohbet orta-

minda gerceklesen yayinda, Tiirki-
ye’de artan afet risklerinin ve iklim
krizinin etkilerinin sadece dogay1
degil; ekonomiyi ve toplumsal yapiy1
da derinden etkiledigi vurgulandi.
Sigorta sektoriiniin yalmzca hasar
sonrasi devreye giren bir mekaniz-
ma olmaktan cikip, riskleri onleyici
ve toplumu dayanikli hale getiren
stratejik biryapiya evrilmesi gerek-
tiginin alt1 ¢izildi.

Programda dikkat ¢ekilen bir diger
onemli konu, sektoriin biiyiimesi-
nin yalnizca prim iiretimiyle degil;
giiclii bir 6zkaynak yapisl, siirdiirii-
lebilirlik yaklagimi ve sosyal faydayla
oOlciilmesi gerektigi oldu. Reasiirans
maliyetlerinin artmasi ve yiiksek
disa bagimhlik, sektoriin uzun va-

deli dayamikhiligi acisindan yeniden
ele ahnmasi gereken temel konular
arasmda yer aliyor. Bu cercevede,
yerel reasiirans kapasitesinin ge-
listirilmesi ve maliyetlerin kontrol
altma alimmas1 hem ekonomik siir-
diiriilebilirlik hem de ulusal sigorta
sisteminin direnci acisindan énem
tastyor.

AXA Tiirkiye CEO’su Yavuz Olken,
programla ilgili su degerlendirme-
lerde bulundu: “Bugiin, giinlerden
Anadolu diyebiliriz; ¢ilinkii giinde-
mimiz yalnizca sigortacilik degil,
ayni zamanda Ulu Onder Mustafa
Kemal Atatiirk’iin imzastyla kurulan,
Cumbhuriyet tarihimizin en 6nemli
imza islerinden biri olan Anadolu
Sigorta’y1 agirlamak. Bu canliyayin,
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sektoriimiiziin birlikte diisiinme,
dayanisma ve hareket etme giiciinii
bir kez daha ortaya koydu. Anadolu
Sigorta'nin 100. yilini kutlamak, si-
gortacilik tarihimizdeki onemli yapi
taslarmdan birini anmak anlamma
geliyorve bu bizler icin ayr1 bir gurur
vesilesidir. Kokleri Cumhuriyet’le
ayn1 zamanda atilan, Tiirkiye'nin
en seckin sigorta sirketlerinden biri
olan Anadolu Sigorta ile aym sektor-
de omuz omuzayiiriimek, hepimize
biiyiik bir ilham veriyor.”

Anadolu Sigorta Genel Miidiirii Z.
Mehmet Tugtan ise programda su
ifadeleri kullandz: “Ulkemizde sigor-
tacilik sektoriiniin gelisimi icin var
giiciiyle miicadele eden AXA Tiirkiye
ve sektoriin en kiymetli duayen li-

| ixi sigortac

bulustu,
sektorin
nabzi arsa

cikti!

derlerinden biri olan Yavuz Olken’in
daveti icin cok tesekkiir ederim.
Anadolu Sigortanin 100. yihnda ge-
nel miidiirliik gorevi bana diistiigii
icin ¢ok sansliymm. 100 y1l 6ncesine
gittigimizde cok sayida savas, ciddi
bir ekonomik c¢okiintii ve aslinda
Cumhuriyet’in ilanindan énce de
yiikselen bir iktisadi bagimsizhk si-
ar1var. Anadolu Sigorta’nm kurulus
fikri ilk o donemlere dayaniyor. 8
Mart 1925 tarihinde Ulu Onder Mus-
tafa Kemal Atatiirk’iin imzastyla ku-
rulmus bir sirketiz. Yillaricinde iilke
sanayilestikce demir celik fabrika-
larmdan cam fabrikalarina kadar
bircok yatirnmin arkasimda teminat
saglayan bir Anadolu Sigortavar. Bir
sigorta sirketinden 6te toplumsal
ve ekonomik doniisiimiin destek-

cisi olan kuruluslardan bir tanesi.
Ciinkii sigortacilik bir meslek degil,
topluma verilmis bir sozdiir.”

Dijitallesmenin sektoérdeki donii-
stimiin merkezinde yer aldigia
dikkat cekilen programda, yapay
zeka destekli hasar siireclerinden
dijital saghk platformlarma kadar
bircok alanda miisteri deneyiminin
yeniden tanimlandig ifade edildi.
Yayinda ayrica, veri analitigi temelli
uygulamalarve 7/24 erisilebilir dijital
hizmetlerin, miisteri beklentileri-
ni karsilamada kritik rol oynadig
belirtildi.

>,

Turkiye

TSB'den tarimsal
afetlere karsi gugld mesayj:
Ureticinin yanindayiz

iirkiye Sigorta Birligi (TSB),
TTBMM Zirai Don Arastirma

Komisyonu toplantisinda
2025 yilinda tarim sektoriinii de-
rinden etkileyen zirai don felake-
ti karsisinda sigorta sektoriiniin
iistlendigi rolii ve ¢oziim onerile-
rini paylasti.

TSB Genel Sekreter Yardimcisi Atil-
la Oksay yaptig1 sunumda, sigorta
sektoriiniin yalnizca bireysel iire-
ticileri degil, kamu harcamalarm
destekledigini ve gida giivenligini
de koruyan stratejik bir mekanizma
oldugunu vurguladi. 2025 yilinda
meydana gelen don riski nedeniyle
21.6 milyar TUlik hasar 6n eksper-
tizi yapildigim belirten Oksay, bu
zararin ihracat, kirsal istihdam ve
fiyatistikrariiizerindeki etkilerine
dikkat cekti. Sigortalilik oraninin
%30 oldugu dikkate alindiginda
TARSIM ve sigorta sektoriiniin
sigortalilik oraninin yiikseltilmesi
durumunda daha fazla sorumluluk

alacak giicte ve kapasitede oldugu
belirtildi.

Sigorta Sistemi Ureticinin
Giivencesi

TSB’nin sundugu bilgiler dogrultu-
sunda; TARSIM sistemi, kamu-o6zel
sektor is birligiyle calisan onemli
bir model olarak, 2024 sonu itiba-
riyla 3,26 milyon policeye ulasmis
durumda. Don teminati ise meyve,
fidan, fide ve agaclar1 kapsiyor.

“Sigorta, iireticinin afet sonrasi
ayakta kalmasim saglar; yeniden
iiretime gecisini miimkiin kilar,”
diyen Oksay, Ozellikle zirai don gibi
iklimsel afetlerin kirsal ekonomiyi
tehdit eden temel unsurlardan biri
haline geldigini soyledi.

Tiirkiye Sigorta Birligi'nden Uc
Kritik Oneri

Sigorta Birligi

FNJ

TSB tarafindan Komisyon’a sunu-
lan politika 6nerileri ise su sekilde
siralandi:

Parametrik Sigorta Uriinlerinin
Yaygmlastirilmasi: Don gibi iklim
olaylarinda tazminat siireclerini
hizlandirmak amaciyla.

Mikroiklim ve Bolgesel Risk Veri-
lerinin Gelistirilmesi: Etkin risk
yonetimi ve fiyatlama icin temel
bir gereklilik.

Sigorta Farkindahgmni Artirict
Kampanyalar: Uretici nezdinde si-
gorta bilincinin yiikseltilmesi icin.

Oksay konusmasini, “iklim degi-
sikliginin etkileri artik daha sik
ve siddetli hissediliyor. Bu yeni
risk iklimine karsi iireticiyi yalmz
birakmamali, kamu-6zel sektor
dayanismasim giiclendirmeliyiz”
diyerek noktaladi.

corpussigorta.com.tr

SIGORTACILIK

o

ONLEYI

.....

Kurumsal Sigortacilikta 21. ylizyil anlayisi.

onlemek mumkun.

is hayatinda riskleri dogru saptamak énemlidir. Corpus,
sigortalisi olun ya da olmayin isletmenizdeki olasi farkli
senaryolari degerlendirir, analiz eder, raporlar ve ¢ézUm sunar.
Corpus Sigorta ile riskleri 6ngérmek, dngdrduklerini dnlemek,
onleyemediklerinin ise 6denebilir primlerle sonuglarini

Kisacasi, iginiz rahat, 6ncesi de sonrasi da bizde.
Onleyici sigortacilik, Corpus'ta!

CORPUS

SIGORTA
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TSB Bagkani Ugur Gulen:
Sigorta sektorii 2030 hedefine
emin adimlarla yiiriiyor

iirkiye Sigorta Birligi (TSB)
I Baskami Ugur Giilen, “2030
vizyonumuz sadece finansal
biiyiikliige degil, dijitallesmeden
miisteri deneyimine, siirdiiriile-
bilir iiriinlerden sigorta bilincine
kadar cok boyutlu bir doniisiimii
hedefliyor.” dedi. Tiirkiye sigorta
sektorii olarak 2024 yili itibariyla
vaklasik 25 milyar dolarlik bir bii-
yiikliige ulastik. Bu rakam gelecek
adma bizi umutlandirirken bunu
daha cok bir baslangi¢c noktasi
olarak goriiyoruz. Hedefimiz net,
2030 yilina kadar bu biiyiikliigii iki
katia ¢ikararak 50 milyar dolarin
iizerine tasimak.

Bu biiyiime sadece ekonomik veri-
lerle sinirh degil. Sektoriimiiz bugiin
saglik, arac ve konut sigortalari gibi
bircok alanda artan taleple destekle-
niyor. 2025’inilk ¢ceyregi itibartyla da
bu istikrarh biiyiimeyi siirdiirdiik;
toplam aktif biiyiikliigiimiiz 2,6 tril-
yon TLye ulasti. Karlilik oranlarimiz
da giiclii seyrini koruyor.

Ancak sunun da farkindayiz. Ra-
kamlarla birlikte sektoriimiiziin
niteligini, etkisini ve toplumla olan
bagmi da biiylitmemiz gerekiyor.
2030 vizyonumuz sadece finansal
biiyiikliige degil, dijitallesmeden
miisteri deneyimine, siirdiiriile-
bilir iiriinlerden sigorta bilincine
kadar cok boyutlu bir doniisiimii
hedefliyor.

Sektoriimiiziin gelecegine
dair kapsaml bir yol haritasi
olusturduk

Bu hedefe ulasmak icin tiim paydas-
larmmzla birlikte yola ciktik. Eyliil
2024’te baslattigimiz Arama Konfe-
ransli serisi, sektoriimiiz acisindan
tarihi bir adimdi. Onlarca temel ve
cevre paydasla bir araya gelerek sek-
toriimiiziin gelecegine dair kapsaml
biryol haritasi olusturduk. Bu siirec
sonunda 11 temel gelisim alanini be-
lirledik. Tamamlayic1 emeklilikten
gomiilii sigortacihga, mesleki egi-
timden dagitim kanallarimimyeniden
vapilandirilmasina kadar uzanan
bu baslhiklar, sadece sektoriimiiziin
degil iilkemizin de risklere karsi di-
rencini artiracak yapisal coziimleri
iceriyor.

Acikca ifade etmek isterim Ki,
sigorta sektorii, sadece finansal
bir sistem degil, toplumsal daya-
niklihgm da temelidir. Sigortahilik
oran arttikca bireylerin, isletme-
lerin ve toplumun direnci de artar.
Afetlerde, hastaliklarda, kazalarda
yiik sadece vatandasin degil, sis-
temin omuzladig bir sorumluluga
doniisiir. Bu da devletin {izerin-
deki baskiy1 hafifletir, vatandasin
toparlanma siirecini hizlandirir.

Toplanan sigorta primleri, uzun
vadeli yatirnmlara doniiserek ko-
nuttan altyapiya, tahvilden kalkin-
ma projelerine kadar ekonomimi-
zin cesitli alanlarina kaynak saglar.
Aym zamanda bu biiyiime, istih-
damu artirir, teknolojik yatirmmlari
hizlandirir ve Tiirkiye’nin kiiresel
sigorta arenasindaki konumunu
da giiclendirir. Ekonomik istikrara
katkimizi biraz daha acmak gere-
kirse: Daha fazla birey ve isletme
sigortalandiginda, beklenmedik
risklerin mali yiikii 6zel sektore
dagilir, devletin ve bireyin iizerin-
deki yiik hafifler. Aym zamanda bu
sistem, gelir esitsizliginin azaltil-
masina ve yasam standartlarinin
korunmasina da katki sunar.

Bu noktada, Tiirkiye Sigorta Birligi
olarak en temel gorevimizden biri
de sigorta bilincini yaygimlastir-
mak. Bugiin okullarda, dijital
platformlarda, medya iizerinden
yiiriittiigiimiiz bilinclendirme
kampanyalariyla toplumun her
kesimine ulasiyoruz. Ciinkii ina-
niyoruz ki; sigorta bilinci artuikca
sadece bireyler degil, ekonomi de
giiclenir.

Sigorta okuryazarhgim
gelistirmek Kkritik bir 6neme
sahip

Ote yandan sigorta sektdriiniin
siirdiiriilebilir biiyiimesi ve top-
lumsal faydasinim artmasi acisin-
dan, sigorta okuryazarhgim ge-
listirmek kritik bir 6neme sahip
oldugunun ozellikle altimi ¢cizmek
isterim. Tiirkiye Sigorta Birligi
olarak bu bilincle hareket ediyor,
toplumun sigorta kavramim dogru
anlayip, dogru degerlendirmesini
saglamak amaciyla cesitli projeler

hayata geciriyoruz.

Bu kapsamda 6ncelikli amacimiz,
sigortanin yalmzca bir zorunluluk
degil, aym zamanda bireylerin ve
isletmelerin gelecegini giivence
altia alan 6nemli bir finansal arac
oldugunu anlatmak. Bu dogrultu-
da; Toplumun farkli kesimlerine
ulasan farkindahlk kampanyala-
11 diizenliyor hem dijital hem de
geleneksel mecralarda sigortanin
Onemini anlatan icerikler iireti-
yoruz.

Genclerimize ve iiniversite 0g-
rencilerine yonelik etkinlikler,
seminerler ve kariyer bulusma-
lariyla onlar1 sigorta sektoriiyle
tamistirtyor, bu alandaki istihdam
firsatlarm aktariyoruz. Web site-
miz ve sosyal medya kanallarimz
iizerinden, herkesin kolayca an-
layabilecegi gorseller, videolar ve
bilgi notlar1 paylasiyoruz.

Ayrica, erken yasta farkindalik
olusturmak amaciyla okul cagin-
daki cocuklarmmiza yonelik egitim
icerikleri gelistirmek iizere calis-
malar yiiriitiiyoruz.

Tiim bunlara ek olarak, kamu
spotlar1 ve basm iletisim faaliyet-
leriyle sigortamin hayatimizdaki
yerine dikkat cekiyoruz. Tiirkiye
Sigorta Birligi olarak inancimiz su,
Sigorta bilinci yiiksek bir toplum,
ekonomik olarak daha direncli ve
sosyal olarak daha giivendedir. Bu
hedefle calismaya, iiretmeye ve is
birliklerine acik olmaya devam
ediyoruz.

Sonuc olarak, sigorta sektorii ola-
rak onemli bir esigin arifesindeyiz.
2030 hedefimizi gerceklestirmek;
regiilasyonlardan egitime, tek-
nolojiden tesviklere kadar bircok
alann birlikte calismasimi gerek-
tiriyor. Ama en énemlisi; sektor
olarak aym hedefe yonelmis bir
kararhihik ve vizyona sahibiz.

Gelecek nesillere daha giivenli,
direncli ve istikrarh bir Tiirkiye
birakmak istiyoruz. Sigorta, bu
vizyonun en saglam yapi tasla-
rindan biridir.

Kaynak: nbusiness Sigorta ve BES
Eki

TURFILO ile Istanbul'da
Yeni Bir Donem Basliyor!

siiriiciilerin her anyaminda olan

TurAssist, asistans alaminda ge-
tirdigi yeniliklerle sigorta sektorii-
ne katma deger yaratmaya devam
ediyor. Yol yardim hizmeti siirec-
lerini daha giivenli, hizh ve tekno-
lojik hale getiren TURFILO ile ilgili
olarak Tur Assist Genel Miidiirii
Timur Selcuk Turan, “Kendimize
aitaraclarla kardugumuzyeni filo-
muz TURFILO, sadece operasyonel
bir doniisiim degil; aym zamanda
sektore yon verecek bir basariya
isarel ediyor. 4 farkli noktada ka-
merayla ve aplikasyonla siirekli
izlenen cekicilerimiz istanbul’da
kilit lokasyonlarda konuslanarak
elektrikli aractan biiyiik SUV’la-
ra, her tiirlii aracin kaza ve ariza
durumunda hizla yaminda oluyor.”
aciklamasinda bulundu.

1 996 yilindan bu yana Tiirkiye’de

Tur Assist, kendine ait 6z mal 20
yeni arac kurtaricisiyla TURFi-
LO’yu kurarak sigorta ve asistans
sektoriinde bir ilki gerceklestirdi.
Istanbul’da hizmetvermeye basla-
yan TURFILO, Avrupa ve Anadolu
Yakasr'ndaki onemlilokasyonlarda
acil durumlar icin konumlandiril-
di. Ahtapot ve kayar kasa yapiya
sahip filo araclar1; binek otomo-
billerin yam sira, ozel teknik ge-
rektiren biiyiik SUV ve elektrikli
araclari da ariza ve kaza durumun-
da olay yerinden cekebiliyor.

Farkli senaryo ve arac tiplerine
uygun sekilde filoyu kurduklarimi
aktaran Tur Assist Genel Miidiirii
Timur Selcuk Turan, “Operasyonel
esnekligimizi her kosulda stirdii-
rerek arac sahiplerinin yaninda ol-
maktan mutluluk duyuyoruz. Ote

yandan araclarimiz 4 farkh kamera
ve GPS sistemiyle de an be an takip
ediliyor.” dedi.

Olasi riskleri 6nceden gorebilen
teknolojik alt yapn

29 yillik saha tecriibesini tekno-
loji yatirimlariyla pekistiren Tur
Assist, yeni filo araclarinda akill
mobil uygulama sayesinde olasi
riskleri onceden gorebildigi gibi
lokasyon eslestirmesi, rota op-
timizasyonu, anlk gorev takibi
islemleri gerceklestirebiliyor.
Siiriiciilerin kaza veya ariza son-
rast bekleme siirelerini minimu-
ma indiren ve giivenligi 6n planda
tutan Tur Assist, TURFILO ile her
anlamda sektorde bir ilki gercek-
lestirmis oldu.

SEDDK'dan yeni duzenleme:
Kredi alanlara sigorta
bilgilendirmesi artik zorunlu

igortaciik ve Ozel Emekli-
Slik Diizenleme ve Denetleme

Kurumu (SEDDK), Bireysel
Kredilere Baglantili Sigortalarda
Kredi Kullananlarin bilgilendiril-
mesi hakkinda aciklama yapti.

Sigortacilik ve Ozel Emeklilik Dii-
zenleme ve Denetleme Kurumu
(SEDDK), Bireysel Kredilere Bag-

lantil Sigortalarda Kredi Kulla-
nanlarin bilgilendirilmesi hakkm-
da aciklamalarda bulundu. Buna
gore 13.03.2015 tarihli ve 29294
Resmi Gazetede yayinlanan Birey-
sel Kredilere Baglantili Sigortalar
Uygulama Esaslar1 Yonetmeliginin
7.maddesinde degisiklik yapildi.
Duyuruda sigorta sozlesmesinin
akdi sonrasinda, kredi kurulusu

tarafindan kredi kullanan Kisiye
ilgili sigorta sozlesmesine iliskin
mevzuattan kaynakli haklari konu-
sunda policenin yiiriirliige girme-
siyle es zamanli olarak kisa mesaj
veya Kurumca belirlenecek ileti-
sim araclariyla bilgi verilecek. Bu
fikra uyarmca yapilacak bilginin
usul ve esaslar1 kurum tarafindan
belirlenecek.
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Mobilite'nin

Karadeniz’'deki ilk
adresi Samsun Atakum

aher Holding’in yenilik-
¢i arac kiralama mar-
kas1 QCAR Mobilite,

Karadeniz’deki ilk subesini acti.
6 Agustos’ta Samsun Alakum’da
gerceklesen yeni sube acilisiyla
birlikte marka, Tiirkiye genelin-
deki 33’iincii subesini hizmete
almus oldu.

Acilis torenine Maher Holding Si-
gorta Grubu Baskani Ahmet Yasar,
QCAR Mobilite Genel Miidiirii Ba-
r1s Sezen, sirket yoneticileri, bolge
acentelerive davetliler katildi. Yeni
subenin sahibi ise Quick Sigorta
acentesi Uslu Grup Sigorta’dan
Okan Uslu oldu. Acilis, bolgedeki
mobilite ¢Oziimlerine 6nemli bir
katki sunarken, QuickFinansall
ekosisteminin sahadaki varhigimi
da giiclendirmis oldu.

“Karadeniz’in ilk QCAR Mobilite
subesi hayirh olsun”

Maher Holding Sigorta Grubu Bas-
kani1 Ahmet Yasar, acihstaki konus-
masinda Quick Sigorta ve Corpus
Sigorta basta olmak iizere Quick
Hayat, QCAR Mobilite, Quick Fi-

nans, Qpay, MHR GYO, QC insaat
gibi sirketlerin yarattigi ekosistem-
den bahsederek sunlari kaydetti:
“Tiirkiyenin hemen her nokta-
sindaki 8 bin acentemizle birlikte
bu ekosistemi hayat gecirip hem
kendilerine hem de miisterilerine
Kkaliteli ve giivenilir bir hizmet sun-
mak istiyoruz. Bunu da hiitiinlesik
bir sekilde yapma hedefindeyiz. Bu
amacla da her gecen giin daha ileri
gidiyoruz. Bugiin burada da aci-
lisim gerceklestirecegimiz QCAR
Atakum subesi de yine acenteleri-
mizden sevgili Okan Uslu'nun bir
yatirimi. Bu halkanin 6nemli bir
parcasi ve Karadeniz'deki ilk sube
olmasi acisindan da cok onemli.
Umuyoruz ki hem Samsun’da hem
de Karadeniz’in diger illerinde yeni
subelerle bu biiyiime devam ede-
cek. Tiirkiye genelinde sube sayi-
miz1 hizla artirmay1 hedefliyoruz.”

“Otomotivi bilen bir acente
tarafindan isletilecek olmasi cok
degerli”

QCAR Mobilite Genel Miidiirii Baris
Sezen’in acihistayaptig1 konusmada
sunlar1 dile getirdi: “Okan Bey ¢ok

hizh basladi calismaya, bosta arac
kalmiyor. Bu subenin otomotivi
bilen bir acente tarafindan isleti-
lecek olmasi da ayrica bizim icin
cok degerli. Bu sayede cok hizh
adimlar atiyoruz. Web sitemiz de
yenilendi bir taraftan. Dilerim ki
bu adimlar daha da hizlanir ve biz
de ayn1 hizla hem web sitemiz hem
de ikame iizerinden rezervasyon
yonlendiririz.”

Atakum subesinin sahibi Okan Uslu
ise sunlar1 soyledi: “Karadeniz’in
ilk subesi olma sansini elde ettik,
cok mutluyum. Umuyorum cok kisa
zamanda merkezde ve havalima-
ninda da subelerimizi acacagiz. Ma-
her Holding ailesinin giiciinii hep
arkamda hissettim, desteklerinden
otiirii cok tesekkiir ediyorum.”

Yeni subelerle yola devam!

QCAR Mobilite, Tiirkiyenin dort
bir yaminda bireysel ve kurumsal
kullanicilar icin mobiliteyi kon-
forlu, ekonomik ve erisilebilir hale
getirmeye devam ediyor. Marka, y1l
sonuna kadar 100 subeye ulasmay1
hedefliyor.

GIGE

TURKEY

GIG Sigorta‘dan
Sektorde Esi Benzeri
Zor Bulunur Bir
Seyahat Kampanyasi

glgltlm Kanallarma 2025’.in
IKinci Yarisina Giiclii ve I1-
ham Verici Bir Baslangic!

GIG Sigorta, 2025 yilina 6zel seya-
hat kampanyasini duyurarak yilin
ikinci yarisma coskulu bir baslan-
g1c yapl! Salis giiciinii sahadaki is
ortaklarmin azmive kararhligmdan
alan sirket, bu 6zel kampanyayla
dagitim kanallarma hem tesekkiir
ediyor, hem de yepyeni hedeflere
ilham veriyor. Sektordeki giiclii
konumunu ve siirekli biiyiimesini
dagitim kanallarimin 6zverili calis-
malariyla elde ettiginin bilincinde
olan GIG Sigorta, is ortaklarmin
siirdiiriilebilir basarilarma katkida
bulunmak, onlar1 desteklemek ve
bu basarimnin keyifli bir karsihigini
sunmak amaciyla bu 6zel kampan-
yay1 hayata gecirdi.

1 Haziran - 31 Aralik 2025 tarihleri
arasmda gecerli olacak kampanya-
dabelirlenen prim hedeflerine ula-

san kampanya kosullarini saglayan
katilmcilar, iiretim performans-
larina 6zel olarak hazirlanan genis
seyahat katalogundan diledikleri
deneyimi secme ayricaligina sahip
olacaklar. Ustelik kazandiklari se-
yahati kampanya bitimini bekleme-
den, takip eden herhangi bir ayda
kontenjan ve program uygunlugu
cercevesinde kullanabilecekler ve
yeni destinasyonlar1 hedeflerine
koyabilecekler.

Seyahatkatalogunda; Miami cikish
Bahamalar-Karayiplerya da Akde-
niz’in essiz limanlarimi kapsayan
liiks cruise turlari, Maldivler, Bali
ve Cancun gibi yiiksek segment
yurtdist tatil destinasyonlari, Tiir-
kiye Milli Takimi'nin maclarina 6zel
seyahatler, Strashourg Noel Paza-
ri’nda masalsi bir atmosfer ya da
Formula 1 tutkunlari icin adrenalini
yiiksek temali turlar yer aliyor. Av-
rupa'nin gozdesi Barselona, Paris ve
Londra gibi sehirlerle birlikte Du-

bai'nin isiltih diinyasma uzanan cok
sayida rota da secenekler arasinda
bulunuyor.

Yogun is temposuna kisa ama keyifli
bir molavermek isteyenlericin ya-
ki mesafeli hafta sonu kacamaklari
diisiiniiliirken, istanbul Havalima-
nr'ni sik kullanan is ortaklari icin 1
yillik IGA Pass Plus iiyeligi de bu
unutulmaz kampanyanin sundugu
ayricaliklar arasinda yer ahyor.

GIG Sigorta bu kampanyayla, yal-
nizca bir odiil dagitmiyor; ayni
zamanda is ortaklarmin emekleri-
nin karsithgini ilham verici rotalarla
taclandiriyor. Coskuyu, motivasyo-
nu ve baglihg artiran bu essiz kam-
panya hakkinda daha fazla bilgi ve
detayh kampanya sartlari icin tiim
dagitim kanallar1, GIG Sigorta holge
miidiirliikleri ile iletisime gecebi-
lirler.

Kasko poligelerinde
elektrikli aracg etkisi

SB Genel Sekreteri Ozgiir

I Obali, elektrikli arac¢ sa-
hiplerinin kasko policele-

rine, duvar tipi sarj iinitesi, sarj
kablosu, batarya gibi teminatlarin
eklenmesinin, sigortalilarin bek-
lenmedik durumlarda giivende
olmalarmi saglayacagim soyledi.

Tiirkiye'de elektrikli arac sayisi-
nin hizla artmasiyla birlikte sigorta
sektorii de yeni mobilite anlayisina
uyum saglarken, policelerin icerigi
konusunda tiiketicileri uyariyor.
Uzmanlar, elektrikli arac¢ sahip-
lerini kasko policesi yaptirirken
standart teminatlarin yani sira
araclariin ozelliklerine 6zgii baz
hizmetleri de policelerine dahil et-
meleri konusuna dikkati ¢ekiyor.
Her aracta oldugu gibi elektrikli
otomobiller icin de zorunlu trafik
sigortas1 yaptirmak yasal bir yii-
kiimliiliik durumunda bulunuyor.
Bununla birlikte, kasko sigortasi
arac sahibinin istegine bagh ol-
makla beraber elektrikli araclarin
yiiksek bakim maliyetleri ve ge-
lismis teknolojik donamimlari g6z
oniine almdiginda ¢ok daha kritik
hale geliyor.

Sigorta sirketlerinin sundugu te-
mel kasko policelerinde carpma,
calinma, yanma gibi klasik temi-
natlaryer alirken, elektrikli araclar
icin batarya kaynakl arizalar, sarj
kablosu ve istasyonu hasarlari ile
yiiksek voltaj kaynakli risklerin de
policeye eklenmesi 6neriliyor. Si-
gorta sektorii ise elektrikli aracla-

ra 0zel iiriinlerini cesitlendirmeye
devam ediyor. Elektrikli ara¢ paza-
rinin biiyiimesiyle birlikte, sigorta
alaninda da bilincli tercihler yap-
mak, olas1 yiiksek maliyetli hasar-
larm Oniine gecmenin en etkili yolu
olarak 6ne cikiyor.

"Batarya teminat kritik bir
unsur”

Tiirkiye Sigorta Birligi (TSB) Ge-
nel Sekreteri Obali, elektrikli arac
kullananlara, aracin carpma-car-
pisma, yanma, calinma ve dogal
afetlere maruz kalma gibi riskleri
kapsayan klasik kaskolari yani
sira policelere 6zel teminatlari
da eklenmesinin 6nemli oldugu-
nu soyledi. Obal, elektrikli arac
sahiplerinin kasko policelerine,
duvar tipi sarj iinitesi teminati,
sarj kablosu teminati, batarya (pil)
teminati, siber giivence teminati
ve yerinde sarj hizmeti gibi temi-
natlarm eklenmesinin sigortali-
larin beklenmedik durumlarda
giivende olmalarm saglayacagini
belirterek, sunlar1 kaydetti: "Kla-
sik anlamda yapilan kaskonun yan
sira elektrikli araclarda bu risk-
lere ilaveten ozellikle bataryaya
bagh riskler ile sarj siireclerinde
yasanmasi muhtemel aksaklik-
lardan kaynakli riskleri de ihtiva
etmekte dolayisiyla standart arac
kaskosundan daha kapsamli ol-
makta. Arac bataryalar1 elektrikli
araclarin ana bilesenlerinden biri.
Arac sahipleri evve is yerlerindeki
sarj cihazlar ile alakali gerekli te-

KlclUk detaylar
buyuk fark yaratir.

Konut Sigortasi
fark yaratir.

“@ Tlrkiye
*y

SigortaBirligi

#SigortasizOlmaz

Tlirkiye
Sigorta Bl

Ozgiir Obal

TSB Genel Sekreteri

minatlar1 almal, araclarmdaki sarj
ekipmanlar1 ve batarya hasarlar:
icin verilen teminatlar1 dikkatli
inceleyerek police satin almah-
lar.” Batarya teminatinin kritik
bir unsur oldugunun altin cizen
Obal1, kullanicilarm bu teminat ile
aracin bataryasiyla ilgili her tiirlii
hasar veya ariza durumunda mali
koruma ve uzun vadede tasarruf
ederek, sorunlar1 énlemek icin
fayda saglayabilecegini ifade etti.

"Police kapsaminda mobil
sarj hizmeti ve iicretsiz cekKici
hizmetlerinin yer almasina
dikkat edilmeli”

Obali, elektrikli araclarda sarj
bitmesiyle yolda kalma ihtimali-
nin oldugunu, police kapsaminda
mobil sarj hizmeti ve iicretsiz ceki-
ci hizmetlerinin yer almasina dik-
kat edilmesi gerektigini vurguladi.
Sarj ekipmanlarmin korunmasima
yonelik teminatin da 6nemli oldu-
gunaisaret eden Obali, "Aracin sarj
olmasi icin gereken giic kablosu,
alisiilmadik ortamlarda takildig:
zaman aracin soketi ya da kab-
lonun kendisi zarar gorebilir. Bu
teminat ile aracimizin soket giri-
sinde ya da aktarimda olusabilecek
bir arizaya karsi aracimzi giivence
altina alabilirsiniz." diye konustu.

Obal, elektrikli araclarm yaklasik
yiizde 80-85'inin kasko policesi
yaptirdigin belirterek, "Sektorii-
miiz, elektrikli araclardayiikselen
trendi yakindan takip etmekte.
Bu araclarin yayginlasmasiyla,
oncelikle iiriin tasarimi, teminat
kapsami, hizmet altyapisi, fiyat-
landirma gibi tiim calismalar hizli
bir sekilde yapilarak adaptasyon
saglandi." dedi.
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Taha
Cakmak

Turkiye Sigorta
Genel Muduru

Turkiye Sigorta rekor kirdy,
Tiirkiye Hayat Emeklilik
BES'i buyiittii!

igorta ve hayat emeklilik

sektoriiniin oncii sirketleri

Tiirkiye Sigorta ve Tiirkiye
Hayat Emeklilik, 2025 yilinin ilk
varisinda da istikrarh biiyiime-
lerini siirdiirerek; toplamda 16,6
milyar TL rekor net karlihiga imza
att.

Tiirkiye Sigorta, siirdiiriilebilir bii-
yiime ve karhihigini yihin ilk yarisi-
da da devam ettirerek, gecen yilin
ayni donemine gore %42 artisla
9,33 milyar TL net kar aciklarken;
prim iiretiminde de %44 artisla72,7
milyar TL'ye ulasti.

Tiirkiye Hayat Emeklilik ise ilk 6
ayda, gecen yilin aymi donemine
gore %45 artisla 352 milyar TL BES
fon biiyiikliigiine, 5 milyon kati-
Iimc1 sayisma ve %35 artsla 7,22
milyar TL karlihiga eristi.

Tiirkiye Sigorta ve Tiirkiye Hayat
Emeklilik ayn1 zamanda, kuru-
luslarindan bu yana kendi rekor-
larimni da kirarak; gecen yilim ayni
donemine gore %48 bilyiimeyle, iki
sirkette toplam 16,6 milyar TL net
kar elde etti.

“Sigortanin erisilebilir
ve ulasilabilir olmasi icin
calistyoruz”

Finansal basarilarinin yaninda en
temel amaclarinin sigorta iiriinle-
rinin herkes icin erisilebilir, ulasi-
labilir olmasini saglamak ve sigor-
tahiik oranini artirmak oldugunun
altini cizen Tiirkiye Sigorta Genel
Miidiirii Taha Cakmak; “2025 yili
ilk yarisinda kendi rekorlarmmzi
kirarak, piyasa beklentilerinin
iizerinde prim iiretimi ve karhihk
gerceklestirdik. Bu pozitif per-
formansimmizda 2024’ten bu yana
izledigimiz siirdiiriilebilir biiyiime
politikalar1, saghk, kasko gibi bi-
reysel iiriinler ile yangin bransinda
aldigimz stratejik aksiyonlar ve
giiclii sermaye yapimizin etkisi-
ni goriiyoruz. Sektoriin geneliyle
karsilastirildiginda ilk 6 aydaki
finansal sonuclarmzla 6ne ¢iki-
yor; fiyatlama, risk secimi, miisteri
odakl ¢oziimler ve ¢oklu dagitim
kanallarim dengeli ve etkin kul-
lanmamizla fark yaratiyoruz” dedi.

“Kasko ve saghkta dengeli
biiyiime ile farklilasiyoruz”

Kasko ve saghik branslarmda hem
sigortal sayisindaki artis hem
de primlerdeki dengeli biiyiime-
ye iliskin aciklamalarda bulunan
Taha Cakmak sunlar1 soyledi; “Bi-

reysel sigortalarda birincil onceli-
gimiz vatandaslarmmzin sigortaya
kolayca erismesini saglamak. Bu
dogrultuda; fiyatlama calismala-
rimizda sigortalilarimizin dav-
ranmislarim modelliyor, giiclii ve
etkin hasar yonetimiyle hem 0l-
cek biiyiimesini saglhiyor hem de
hedefledigimiz teknik karlhiliklara
ulasiyoruz. Oto bransinda bek-
lentilerimiz ve teknik stratejimiz
dogrultusunda prim iiretimimiz
gecen yilin ayni1 dénemine gore
%29 artarak 14,4 milyar TLye
ulasti. Kasko prim iiretimimiz de
%35 artisla 7,6 milyar TLye yiiksel-
di. 30 Haziran itibariyla yasayan
kasko police sayimmiz 1 milyona
yaklasti. Kaskoda fiyat rekabeti-
ni siirdiirmemize ragmen teknik
karhiligimizi koruyabilmeyi basar-
dik. Saghk bransinda ise, sigor-
talilarmmzin saghk hizmetlerine
erisimini kolaylastirmak ve kaliteli
saghk hizmetlerinden daha genis
kitlelerin faydalanmasimni sagla-
mak adina iiriinlerimizi ve hizmet
kalitemizi siirekli gelistiriyoruz.
Bu bransta yilin ilk 6 ayinda ge-
cenyilin aym dénemine gore %155
artsla 9,4 milyar TL prim iireti-
mine ulastik. Portfoyiimiiziin en
hizli biiyiiyen bransi olan saghkta
1 milyon sigortali sayisini asarak,
onemli bir kilometre tasini geride
biraktik. Saghk tazminat siirec-
lerimizde dijitallesmeyi operas-
yonlarimizin merkezine aliyoruz.
Ay zamanda, teminat limitleri-
mizi artirip, alternatif anlasmali
kurum aglarmmzi genisletip, risk
kabul kriterlerimizi de giincelle-
yerek, iiriinlerimizi daha da de-
rinlestirdik.”

Sirketlerin aktiieryal disiplin kali-
tesinin her zamankinden daha faz-
la one ciktigim belirten Cakmak;
“Dezenflasyon siirecine girerken,
sirketlerimizin aktiieryal disip-
lin kalitesinin her zamankinden
daha fazla 6ne ciktigim goriiyoruz.
Teknik karhihgimiz bu ceyrekte de
etkileyici bir seyir izledi. Dezenf-
lasyon siireci, Tiirkiye Sigortamin
fiyatlama ve etkin hasar yonetimi
odagini daha da giiclendirecek ve
teknik sonuclarim destekleme-
siyle birlikte 6nemli bir ayrisma
unsuru olacaktir” dedi.

“Zor giinde ciftcimizin
yanindayiz”

2025 y1hmin ilk yarisinda etkin saha
yonetimi ve basarih kurumsal per-
formansla bilanco yapisimi giiclen-
dirdiklerini ifade eden Tiirkiye Si-
gorta Genel Miidiirii Taha Cakmak

sozlerini; “Sirketlerimiz bu yihm ilk
yarisinda, kuruluslarmdan bugiine
kadarki basarilarim da asarak, yeni
rekorlaraimza atti. Disiplinli hasar
ve maliyet yonetimimiz sayesinde
ilk yar1 yilda bilesik rasyomuzu
rakiplerimizden ayristirdik ve
%975 seviyesinde kapattik. Hede-
fimiz y1l sonunda da ayni finansal
kararhilikla benzer teknik karlilik
seviyelerini koruyarak yili tamam-
layabilmek. Hasar tarafindaise ilk
6 ayda oto ve oto dist, saglik olmak
lizere toplamda 20,9 milyar TL ha-
sar 0demesi gerceklestirdik. 11k 6
aydakaskoda %358 hasar prim ora-
niyla 3,5 milyar TL, saglikta ise %90
hasar prim oraniyla 5,9 milyar TL
hasar yiikiimliiliigii gerceklesmis-
tir. Tarim segmentindeki don ha-
sarlar1 nedeniyle 6denen hasarlar
%61 artarken, bu zor siirecte cift-
cilerimizin yaninda olmaya devam
ettik. Biiyiik bir cogunlugu zirai
kaynakli don olmak iizere tarim
bransinda toplamda 2,66 milyar
TLlik hasar 6demesi iistlendik”
seklinde siirdiirdii.

“Hissedarlarmmiza deger ve
giiven sunmayu siirdiiriiyoruz”

Piyasa degeri en yiiksek sigorta
sirketi olan Tiirkiye Sigorta, ser-
maye piyasalarmdaki goriiniir-
liigiinii ve varligim artirmaya da
devam ediyor. Sirketin hisseleri,
BIST Siirdiiriilebilirlik Endeksi ve
BIST 50 yedek listesi gibi 6nem-
li endekslerin yani sira FTSE ve
MSCI gibi bircok uluslararasi
endekste de yer aliyor. Tiirkiye
Sigorta ayni zamanda, hayat dis1
sigorta sektoriinde BIST Temettii
25 Endeksi’nde yer alan tek sirket
olma o6zelligi tastyor.

Sirketin kayith sermaye tavanimi
on kat artirarak 50 milyar TL'ye,
o0denmis sermayesini ise ikiye
katlayarak 10 milyar TL'ye ¢ikar-
diklarma isaret eden Cakmak; “28
Agustos’ta 2 milyar TL nakit kar
pay1 dagitacaguz. istikrarh olarak
%50’nin iizerinde seyreden orta-
lama 6zkaynak karliligi ve diizenli
yillik kar pay1 6demelerimiz sa-
yesinde hissedarlarimiza deger
ve giiven sunmayi siirdiiriiyoruz”
dedi.

“Sadece fon biiyiikliigiimiizde
degil, fon getirilerimizle de
sektorde onciiyiiz”

Tiirkiye Hayat Emeklilik’in perfor-
mansiylailgili de degerlendirmede
bulunan Taha Cakmak; “Bireysel
EmekKlilik ve Otomatik Katilim sis-
temlerinde sektoriin toplam fon
biiyiikliigii 2025 yihnin ilk yarism-
da %z25,6 artisla1 trilyon 535 milyar
TLi asarken; sirketimizin fon bii-
yiikliigii %45 ile sektoriin izerinde
bir biiyiime kaydetti ve 352 milyar
TLyi asti. Sadece yonettigimiz fon
biiyiikliigiinde degil; sunmus ol-
dugumuz getirilerle de sektorde
oncii bir rol iistleniyoruz. Yilin ilk
yarisinda BES ve OKS olmak iizere
tiim sektor genelinde agirlhikh ge-
tiri %20,14 iken, biz katihimcilari-
miza %23,22 geliri sunarak seklor
lideri olduk” seklinde konustu.

“Fon yelpazemizi yeni temalarla
genisletmeye devam ediyoruz”

Yatirim trendlerinin izl degisi-
minin sirketler icin giiclii bir adap-
tasyon kabiliyeti ve yenilikci yak-
lasimlar: beraberinde getirdigini
soyleyen Genel Miidiir Cakmak,
degerlendirmesini soyle tamam-
lady; “Tiirkiye Hayat Emeklilik ola-
rak katihmeilarimiza sundugumuz
genis fon yelpazesine yeni temalar1
eklemeyi siirdiiriiyoruz. Faizsiz ta-
rafta tek olan Para Piyasas1 Katilim
Emeklilik Yatirom Fonumu nisan
ayinda hayata gecirdik. Bununla
birlikte; yine faizsiz tarafta Kira
Sertifikalar1 Fonu’nu kurarak, bu
fon tiiriine sahip olan az sayida sir-
ketten biri olduk. Tarim ve Gida
Fon Sepeti Emeklilik Yatirim Fo-
numuzu katthmeilarimizin takdir-
lerine sunduk. Bor¢lanma Araclari
Fonumuz, ythn ilk yarisindaki %20
,97 getiri ile Borclanma Araclar:
Fonlar1 arasinda en yiiksek geti-
riyi elde etti. Hisse senedi fonlar
arasmda Teknoloji Sektorii Hisse
Senedi Fonumuz Ocak-Haziran
doneminde %9,5 getiri ile ikinci
sirada yer aldi. Kiymetli Maden-
ler Katihm Fonumuz ise Kiymetli
Maden Katilim fonlar:1 arasimda
%40,83 getiri ile birinci sirada
konumlaniyor. Devletimizin ver-
digi katkr paylarmin biinyesinde
yonetildigi devlet katkisi fonlari-
nin performansi olduk¢a miihim.
Katki Emeklilik Yatirim Fonumuz
da yilin ilk yarisinda %9,33 getiri
ile yine ilk sirada yer ald1.”

SBD Bagkani Cenk Ecevit:

Vizyonumuz uluslararasi
Olcekte diisiinen bir SBD

yaratmaktir

igortave Reasiirans Broker-
leri Dernegi (SBD) Baskani
Cenk Ecevil, dernegin viz-

yonunu ve baskanlhg siirecindeki
gelisimi aktard.

Sigorta ve Reasiirans Brokerleri
Dernegi’nin kurulus amacim ve
bugiine kadarki gelisim siirecini
paylasir misimz?

Dernegimiz Tiirkiye’deki bro-
kerlik mesleginin mesleki ve etik
standartlarm yiikseltmek, kamu
ile brokerler arasidaki iliskileri
saglamak ve sigorta-reasiirans
aracilariin ortak menfaatlerini
temsil etmek amaciyla kurulmus-
tur. Dernegimiz, kurulusundan
bu yana hem sektorel gelismeleri
desteklemis hem de kamu ve 0zel
sektor arasinda yapici bir koprii
gorevi tistlenmistir. SBD, yalmizca
iiyelerinin sesi olmakla kalmayip
aym zamanda sektorel politikala-
rin olusumunda aktif rol oynayan,
mevzuat siireclerine katki sunan
ve uluslararas: standartlara uyu-
mu onceleyen bir yap1 haline gel-
mistir.

Sizin baskanhgmzdaki donem-
de SBD’nin faaliyetlerinde doniim
noktasi diyebileceginiz gelismeler
neler oldu?

Gorevi devraldigimiz giinden bu
yana Onceligim, SBDyi yalmizca

bir meslek orgiitii degil, ayn1 za-
manda sektoriin ortak aklini tem-
sil eden bir referans noktasi haline
getirmek oldu. Bu dogrultuda atti-
gimiz bazi adimlar hem dernek ici
kurumsallasmayi giiclendirdi hem
de sektor nezdinde daha etkin ve
goriiniir bir yapiya doniismemizi
sagladi.

Kamu ile iletisimde etkinlik ka-
zandik. SEDDK ve SAIK basta
olmak iizere ilgili kamu otorite-
leriyle daha diizenli ve yapici bir
diyalog ortami kurduk. Mevzuat
degisiklikleri, uygulama sorunlari
ve brokerligin stratejik onemi iize-
rine goriis bildiren, oneri gelisti-
ren bir aktor olarak konumlandik.
Kadm Brokerler Komitesi'ni kura-
rak sektorde onemli bir boslugu
doldurdugumuza inaniyoruz. Tiirk
brokerliginin kiiresel sigorta pi-
yasasindaki temsiliyetini artirma
yoniinde adimlar attik, tilkemizi 2
yiliistiiste Dubai‘de yapilan diinya
sigorta kongresinde temsil ettik.
Kurumsallasma ve iletisim dilimi-
zi yeniden yapilandirdik. Hem ic
paydaslarahem kamuoyunayone-
lik daha giincel, seffaf ve proaktif
bir iletisim yaklasimi benimsedik.

Baskanhk donemimde sekillenen
kurumsal vizyonumuz; seffaf,
katilimel, ¢oziim odakl ve ulus-
lararasi olcekte diisiinen bir SBD
yaratmaktir.

S i

Sigorta ve reasiirans brokerleri-
nin sektordeki konumunu nasil
degerlendiriyorsunuz?

Sigorta ve reasiirans brokerle-
ri, bugiin yalnizca police temin
eden aracilar degil; risk yonetimi
danismanhg, piyasa istihbarati,
uluslararasi kapasite erisimi ve
katma degerli sigorta coziimleri
saglayan stratejik is ortaklaridir.
Brokerlik meslegi, hem teknolojik
gelismelerin hem de miisteri bek-
lentilerindeki degisimin etkisiyle
yeniden sekilleniyor. Brokerlik
meslegi degismekte ama Oziinii
koruyarak degerini artirmaktadir.

2024 y1h, gerek ekonomik dalga-
lanmalar gerekse regiilasyonlar-
daki degisikliklerle dikkat cekli.
Bu ortamda brokerlarin karsi-
lastig1 temel zorluklar nelerdi, siz
dernek olarak nasil biryol haritas
izlediniz?

2024 y1l1, hem kiiresel hem de yerel
diizeyde ekonomik belirsizlikle-
rin ve regiilasyonel revizyonlarm
yogun yasandig1 bir donem oldu.
Sigorta ve reasiirans brokerleri
acisindan bu tablo hem teknik
hem de operasyonel anlamda
ciddi sinamalar dogurdu. Yiiksek
enflasyon ve kur oynakligl, rea-
siirans piyasasindaki daralma ve
istihdamda yasanan sikintilar ile
nitelikli personel yetistirme zor-
luklar1 yasandi. Bu zorluklar kar-
sisinda, Dernek olarak proaktif ve
yapicl bir yaklasim benimsedik.
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Auto King Oto Servis
yenilikc¢i ¢coziimler ve
teknolojik yatirnmlariyla
kaliteli hizmet sunuyor

uto King Oto Servis olarak
Alz:: yildir; Tiirkiye genelinde
ini onarim, mekanik ba-
kim, hasar onarmmi, oto bakim ve
koruma gibi genis bir yelpazede
hizmet veriyoruz. 42 yetkili servi-
simizle dijitallesme ve miisteri de-
neyimini odagimiza alarak hizmet
kalitemizi siirekli gelistiriyoruz.

Elektrikli ve hibrit arac segmenti
onarmmi ve hizmetlerimizle sek-
tordeki yenilikleri yakindan takip
ediyor; coklu markaya hizmetveren
bir sirket olarak tiim markalarda
standart, giivenli bir onarimm hiz-
meti saglayabilmek amaciyla calis-
malarmmiz siirdiiriiyoruz.

Yapay zeka destekli hasar tespit
coziimleri gelistiriyoruz

Otomobil servis, bakim ve onarim
hizmetlerin biiyiik bir dijital do-
niisiimden geciyor. Auto King Oto
Servis olarak miisterilerimizin ih-
tiyac ve taleplerine yanit verebilmek
icin is siireclerimizi yeniden sekil -
lendiriyoruz. Dijital ortamda islev
bulacak, yapay zeka destekli hasar
tespit coziimleri gelistiriyoruz.

Yakim zamanda tamamlanmasinin
ardindan, damismanlarmmizla daha
hizli hasar tespit yapip siirecleri
hizlandirarak sigorta miisterile-
rine daha yalin bir hizmet vermek
icin calistyoruz. Bu yil icerisinde
uygulamanin metodolojisini can-
Iiya almak oncelikli hedeflerimiz
arasmda yer aliyor.

Miisterilerimize dijital platform-
lar iizerinden hizli randevu alma
ve onarim siirecini anlk takip etme
imkam sunuyoruz. Kullanicilar,
planlamalarmi daha kolay yapa-
bilmek icin araclarmm durumunu
net zaman araliklarimda gormek,
onarim oncesi ve sonrasi hakkinda
bilgi sahibi olmak istiyor. Auto King
Oto Servis olarak, bu beklentilere
yanit vererek tiim siireci dijital or-
tamda, es zamanh ve seffaf sekilde
paylasiyoruz.

Yapay zeka destekli bakim tahmin
sistemleri ile siireci hizlandirip
maliyetleri optimize etmeyi he-
defliyoruz. Burada periyodik hakim
ihtiyac1 olan miisterilere hizh bir
sekilde dogru fiyat saglayip kar-
silastirabilir ve takip edilebilir bir
hizmet sunuyoruz.

CRM tarafinda, miisteri deneyimi-
ni daha derinlemesine 6lcebilmek
icin stratejik yatirmmlar yapiyoruz.
Dijital doniisiim siireclerimizin
tamami, miisteri deneyimini mii-
kemmellestirmeye yonelik adimlar
atmay1 amachyor. Bu alanda 6nemli
bir mesafe kat etmis olup, miisteri
deneyimini en iist seviyeye tagsimak
icin calismalarimiza hiz kesmeden
devam ediyoruz.

Dijitallesen operasyonel siirecleri-
miz hasar yonetiminde benzersiz
bir hiz, kolaylik ve seffaflik sagli-
yor. Merkezi isletme programi olan
AKIS sayesinde, tiim hasar islemleri
dijital olarak takip edilebiliyor ve
miisteri bekleme siireleri minimu-
ma indiriliyor. Bu altyapi, sigorta
sirketlerine operasyonel verimlilik
saglarken, miisterilerimize de so-
runsuz bir deneyim sunuyor.

Mini onarim hizmetimizin miisteri
memnuniyet orani %87
Miisterilerimiz Auto King Mini
Onarimi ¢ok seviyor. Policelerinde
Auto King anlasmasi olmasa dahi
Auto King Oto Servis noktalarimiza
yoneliyorlar. Mini Onarim sigorta-
Iillar icin hasarsizlik indirimini de
koruyan sihirli bir iiriin Mini ona-
rim hizmetimizin miisteri mem-
nuniyet oranm %87. Aslinda miiste-
rilerin Mini Onarin denilince Auto
King tercih etmelerinin anahtar1
burada gizli.

Sigorta sektoriiniin yiizde 92’siyle
hasar anlasmamiz bulunuyor. Bu
giiclii is birlikleri sayesinde, sigor-
ta sirketlerinin hasar yonetiminde
daha ongoriilebilir hale gelmeleri-
ni sagliyor ve siireclerin verimli bir
sekilde islemesine katki sunuyoruz.
Kaza sonrasi, arac sahipleri Auto
King Oto Servis noktalarina gele-
rek, sigorta policelerinde belirti-
len kriterlere uygun parca degisimi
yapabiliyor. Ayrica, aracin dis ak-
samindaki deger kaybmi énlemek
icin onarim imkani varsa, araclari
hizli bir sekilde onararak deger-
lerini koruyoruz. Hem hasar hem
de mini onarim hizmetimizle, ithal
ikamesine ve dongiisel ekonomiye
pozitif katki saglamis oluyoruz.

Yaygn servis ag1 olan Auto King Oto
Servis, boya ve kaporta islemlerine
2 yiliscilik garantisi sunarak hizmet
kalitesine olan giiveni ortaya koyu-
yor. Ote yandan, giiclii sermaye ya-
pimiz kesintisiz hizmet sunumunu
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garanti ederken sahibinden.comun
yiizde 100 sahibi oldugu bir istiraki
olmamiz da miisteri baghhigini per-
cinleyen bir giiven unsuru.

Auto King’i ayricalikli kilan en
onemli fark, genis hizmet yelpa-
zemizdir. Arac sahiplerine sadece
mini onarmmlar degil; periyodik
bakimlar, mekanik ariza giderimi,
kaza sonrasi hasar onarmmlari, se-
ramik kaplama, pasta cila ve PPF
kaplama gibi kozmetik ve koruyu-
cu hizmetleri de tek bir cati altin-
da sunuyoruz. Hem ekonomik hem
de garantili olan bu hizmetlerimiz,
miisterilerimizin tiim ihtiyaclari-
n1 kolayca karsilamalarina olanak
taniyor. Auto King, sektordeki tiim
paydaslar ve arac sahipleri icin
giivenilir, seffaf, ongoriilebilir ve
miisteri odakli bir ¢oziim ortagidir.

TESLA onayli hasar onarim
merkeziyiz

Otomotiv sektorii, son yillarda
elektrikli ve hibrit araclarm yay-
gmlasmasiyla birlikte biiyiik bir
doniisiim yasiyor. Ulkemizde de
hizla gelisen elektrikli arac paza-
r1, bakim ve onarmm alaninda yeni
ihtiyaclar1 beraberinde getiriyor.
Bu degisimde vakitlice yer almak
icin Auto King olarak biz de 6nemli
adimlar atuk.

Kiiresel pazarda oéncii konumda
olan ve Tiirkiye’de de hizla yaygin-
lasan Tesla ile gerceklestirdigimiz
is birligi sayesinde, Kartal Servis
Merkezimiz “Tesla Onayl Hasar
Onarim Merkezi” unvanim aldi.
Bu dogrultuda, dzel egitim almis
teknik ekiplerimiz ve Tesla’ya 6zel
ekipmanlarimizla hizmet sunu-
yoruz. Yiiksek voltaj sistemleri ve
batarya yonetimi gibi konularda
calismalarimiz siirekli egiterek
giivenli ve etkin onarim siirecleri
yiiriitityoruz.

Sadece TESLA degil diger marka
elektrikli araclar icin de belirle-
nen onarim standartlarma uygun
hizmet sunacak sekilde siirecleri-
mizi standardize edip servis agimizi
siirekli egitim, bilgi ve deneyimle
besliyoruz. ISG buradaki en 6nemli
konulardan biri. Servis noktalarm-
da, elektrikli araclarin ilk karsila-
madan hasar tespitine kadar olan
siirecte gorevyapan arkadaslarimi-
z1hem egitiyor hem de gorev tanim-
larini net bir sekilde belirliyoruz.

DOGAL

AFET
SIGORTALARI
KURUMU

7, tirk reasurans

DASK ile Tiirk Reasiirans
arasindaki teknik igleticilik
Sozlesmesi Yenilendi

iirk Reasiirans, depreme
kars finansal giivence su-
nan Dogal Afet Sigortalar:

Kurumu’'nun teknik isleticiligine
devam ediyor.

Sigortacilik ve Ozel Emeklilik
Diizenleme ve Denetleme Kuru-
mu’nun (SEDDK) 30.07.2025 tarih-
li karar1 dogrultusunda, DASK ile
Tiirk Reasiirans arasidaki mev-
cut teknik isleticilik s6zlesmesinin
giincel kosullara uyarlanarak yeni-
lenmesine karar verildi. Bu kap-
samda, 8 Agustos 2020 tarihinde
Tiirk Reasiirans tarafindan devra-
Imarak yiiriitiilmeye baslanan ve 5
vildir basariyla siirdiiriilen teknik
isleticilik sozlesmesi, 8 Agustos
2025 itibartyla yeniden imzalandi.

Gecen 5 y1l boyunca, ozellikle
6 Subat 2023’te meydana gelen
Kahramanmaras merkezli dep-
remler basta olmak iizere, bircok
kritik siire¢ basariyla yonetildi.
DASK'1in devralindig1 donemde 25
milyar TL olan 6deme giicii, 5 y1lm
sonunda 355 milyar TL'ye cikarildi.
Aymyil, icinde meydana gelebile-
cek iki ayr1 depreme karsi finan-
sal teminat saglayabilecek bir yapi
olusturuldu. Bu siirecte DASK'm
fon biiyiikliigii yiizde 65 artisla 17,4
milyar TL'ye yiikseltildi.

Tiirk Reasiirans, riskin 6nemli bir
kismini kiiresel reasiirans piyasa-
styla paylasarak Kahramanmaras
depremleri kapsaminda 6denen
toplam 40 milyar TL'lik tazminatin
26 milyar TL’sinin yurt disindan te-
min edilmesini sagladi. Bu sayede
hem sektoriin hem de iilke ekono-
misinin iizerindeki mali yiik azal-
tilirken, olusturulan giiclii altyap:
ve nitelikli insan kaynagi sayesinde
tiim tazminat 6demeleri 6 ay gibi
kisa bir siirede tamamland.

Deprem anlarinda kesintisiz hiz-
met sunabilmek adina DASK'in
teknolojik altyapisi da yenilendi.
[hbar sistemleri giiniin kosullarma
uygun hale getirilerek ayn1 anda
sinirsiz hasar ihbar1 alinabilecek
ve 24 saaticinde es zamanli 96 bin
hasar dosyasi acilabilecek kapasi-
teye ulasild.

Olas1 Marmara depremine karsi
onlem olarak Ankara’da DASK Ola-
ganiistii Yonetim Merkezi'ni hayata
geciren Tiirk Reasiirans, ana veri
merkezini de istanbul’da yedekli
olacak sekilde, deprem riskinin
diisiik oldugu bir bolgeye tasidi.
Ayrica istirak sirketi T-Rupt Tek-
noloji ile birlikte Tiirkiye'de birilk,
diinyada ise iiciincii 6rnek olan ka-
tastrofik modelleme iiriinii CAT-

MOD u gelistirdi. Tiirkiye'ye 6zgii
bina envanteri ve yerel kosullar
esas alan bu sistem sayesinde,
biiyiik depremler sonrasi olusa-
cak hasarlarm finansal karsiliklar:
dahahassas sekilde hesaplanabilir
hale geldi.

Kurumsal altyapimin giiclendiril-
mesi adma e-Devletiizerinden ile-
tisim bilgilerinin giincellenmesi,
police iiretim sistemine metrekare
kontrolii getirilmesi, bilgi giiven-
ligine yonelik erisim Kisitlamalar1
ve kurum/sirket fonksiyonlarinin
ayristirilmasi gibi bircok onemli
adim hayata gecirildi. Boylece sii-
recler dijitallestirilerek daha hizh
ve etkin hale getirildi. Tiirkiye
genelinde acilan bolgesel irtibat
ofisleriyle DASK'In operasyonel
kabiliyeti artirildi. Boylece hem
afet aninda sigortalilara daha
hizl erisim saglandi hem de ye-
rel yonetimlerle is birligi olanag:
gelistirildi.

Tiirk Reasiirans, bunlarm yani
sira, yiizde 100 sigortalihk hedefi
dogrultusunda, yalnizca depre-
me karsi degil tiim dogal afetlere
karsi kapsaml finansal giivence
sunmay1 amaclayan Zorunlu Afet
Sigortasi siirecinde de aktif bir rol
iistleniyor.
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Tirkiye'ninilk 2. El

Oto Zirvesi'nin Bolge

gah;taylan'nm ikincisi
nkara’'da Gerceklestirildi

tirkiye’nin ilk ve tek 2. el

I otomobil zirvesi olan Qui-

ck 2. El Oto Zirvesi’nin Orta

Anadolu bolge calistay1 18 Haziran

giinii Quick Finans ev sahipliginde
Ankara’da diizenlendi.

“Tiirkiye Otomotiv Pazarimi 2. El
Belirler!” mottosuyla yola cikan
organizasyon, sektoriin 6nde gelen
paydas ve temsilcilerini bu kez de
AnKkara’da bir araya getirdi. Divan
Ankara’da gerceklesen Calistay’a;
Neziroglu Motorlu Araclar, SCB
Motorlu Araclar / Cem Automoti-
ve, Atasoy Grup, Sungurlu Motorlu
Araclar, Alsac¢ Turizm, Dogus Oto-
motiv, NSN Motorlu Araclar, Tas-
tanlar Otomotiv, Troyka Otomotiv,
UNS Motors ve Ozen Oto gibi bol-
genin giiclii 2. el oyuncularmin yani
sira; Otokog, Borusan ihale, Celik
Motor/Ikinciyeni.com, Otobid ve
Arabam.com gibi Tiirkiye'nin 6nde
gelen ihale platformlari ile QCar
yoneticileri katilim sagladi.

Sektore Isik Tutan Aciklamalar

Quick Finans Genel Miidiirii Nihat
Karadag, etkinlikte yaptig1 konus-
mada Izmir'de gerceklestirilen ilk
bolgesel calistaydan sonra Anka-
ra’daki bulusmayi da sektoriin siir-

diiriilebilir ve seffaf gelisimi adina
diizenlediklerini belirtti. Karadag
konusmasinda su ifadelere yer
verdi:

“Tiirkiye ekonomisinin lokomotif
sektorlerinden biri olan otomoti-
vin, 2. el ekosistemi yeterince ta-
ninmayan dev bir alan. Bu alanin
biiyiikliigii 100 milyar USD’nin
iizerinde hesaplaniyor. Zirvemizin
dikkat ceken mottosu, sektordeki
tiim paydaslarm yarattigr degerle
otomotivin yoniinii belirledigini
vurguluyor.”

Karadag ayrica, Smart IQ is bir-
ligiyle her ay yayinlanan 2. El Oto
Raporu ile baslayan bilgi iiretim
yolculugunun, diizenlenen bolgesel
calistaylarla sahaya yayildigini, bu
toplantilarda elde edilen ciktilarla
satis noktalarmin gelisimi ve miis-
teri deneyiminin zenginlestirilme-
sinin hedeflendigini aktardi.

Quick Finans’tan Pazara Yonelik
Yeni Adumlar

Quick Finans Pazarlamave Satistan
Sorumlu Genel Miidiir Yardimcisi
Oguz Korkmaz, toplantida kredi
piyasalarma dair giincel trendleri
paylasti ve Quick Finansal Ekosis-

A Tlrkiye
&/ Sigorta Birligi

temi hakkinda bilgilendirme yap-
ti. Katimeilarin ortak goriisleri
dogrultusunda; Quick Finans’in
sektore yonelik sahiplenici yakla-
simu biiyiik takdir toplarken, ben-
zer etkinliklerin Ankara’da daha sik
diizenlenmesi yoniinde beklentiler
dile getirildi.

Hayat Sigortasi Hediyeli Kredi
Kampanyasi Dikkat Cekti

Calistay’da, Quick Finansin Quick
Hayat giivencesiyle sundugu Hayat
Sigortas1 Hediyeli Kredi kampanya-
sinin da ara¢ alimlarmda bireysel
miisterilerin karar siireclerinde et-
kili oldugu belirtildi. Katihmcilar,
bu kampanyanin sektore canlhiik
kazandirdigimi ifade etti.

Sektorel Gelismeler ve Gelecek
Beklentileri Masaya Yatirildi

Calistay’da, 2. el oto pazarimnin
2025'in ilk yarisia dair degerlen-
dirmeleri yapilirken, yilin ikin-
ci yarisina iliskin beklentiler de
paylasildi. Katilhmeilar; Quick Fi-
nans’m sundugu hizh ve istikrarh
finansman desteginin, sektordeki
memnuniyeti artirdigim ve bu yak-
lasimun siirdiiriilmesini bekledikle-
rini belirtti.

Sigorta sektoru goz doldurdu:

6 ayda 576

milyar TL prim!

iirkiye Sigorta Birligi (TSB),
T2025ylll Haziran sonu itiba-

riyla sektoriin prim iiretim
verilerini paylasti.

Tiirkiye Sigorta Birligi (TSB), 2025
yili Haziran sonu itibariyla sekto-
riin prim iiretim verilerini paylas-
t1. Aciklanan verilere gore, sigorta
sektorii yilm ilk alti aymda gecen
yilin aynm1 dénemine Kiyasla yiizde
51,6 oraninda artisla toplam 576
milyar 813 milyon TL prim iireti-
mine ulasti. Aym1 donemdeki reel
biiyiime orani ise yiizde 12,3 olarak
kaydedildi.

Hayat dis1 sigortalar 498,3 milyar TL
ile toplam iiretimin biiyiik kismini
olusturdu. Bu alandaki prim iireti-
mi gecen yila gore nominal olarak
yiizde 47,9, reel olarak ise yiizde 9,5
oraninda artti. Hayat sigortalarida
ise 78,5 milyar TLlik iiretim gercek-
lesirken, yillik biiyiime yiizde 81,2;
reel biiylime ise yiizde 34,1 olarak
belirlendi.

Branglara gore incelendiginde, en
yiiksek prim iiretimi 143,9 milyar TL
ile zorunlu trafik sigortasinda ger-
ceklesti. Bu bransta yillik biiyiime
yiizde 55.8; reel biiyiime ise yiizde

15,4 oldu. Trafik sigortasin 107,5
milyar TL ile saglik sigortasvizledi.
Saghik brans1yillik bazdayiizde 70,5
oraninda biiyiirken, reel biiyiime
yiizde 26,2 olarak gerceklesti.

Kasko sigortasinda ise toplam
prim iiretimi 65,7 milyar TL oldu.
Bu bransta nominal biiyiime yiiz-
de 30.4 seviyesindeyken, reel bazda
yiizde 3,5 oraninda kiiciilme yasan-
d.

Katihm sigortacihigi kapsaminda
da 2025 yili Haziran sonu itibariyla
toplam prim iiretimi yiizde 53,5 ar-
tisla 32,5 milyar TL'ye ulasti.

" {/SicorTA PosTasI

T A N YENI HALI

X o f in = @ sigortapostasi

Sor
Uveys Altun

: 11 Yenibosna istanbul

psolasi.ne

sma Adresi

Yapi Avm Kat: 8

» Ozel Haber

Tamamlayicit Emeklilik

Sistemi

(TES):

Tiurkiye'nin Yeni
Emeklilik Modeli

iirkiye, emeklilik sistemin-
I de onemli bir doniisiim
siirecine giriyor. Cum-
hurbaskam Recep Tayyip Erdo-
gan’in aciklamalari ve Orta Va-
deli Program cercevesinde, 2025
vili itibariyla yiiriirliige girmesi
planlanan Tamamlayic1 Emek-
lilik Sistemi (TES), calisanlarin
emeklilik donemlerinde ek gelir
elde etmelerini amachyor.

TES, calisanlarin Sosyal Giiven-
lik Kurumu'na (SGK) 6dedikleri
primlere ek olarak, isveren ve
devlet katkilariyla olusturulan
birikimlerin emeklilik yatirim
fonlarinda degerlendirildigi ikinci
basamak bir emeklilik sistemidir.
Bu sistem, emeklilikte olusabile-
cek gelir kaybim telafi etmeyi ve
calisma donemindeki yasam stan-
dartlarimm korumay1 hedefliyor.

Kimler Katilacak?

TES, 0zel sektorde calisan tiim bi-
reyler icin zorunlu olacak. Kamu
sektoriinde calisanlar da sisteme
dahil edilecek. 45 yas ve iizeri ca-
Iisanlar da TES ten yararlanabi-
lecek. Sistem, SGK primlerinin
yani sira calisan, isveren ve devlet
katkilariyla "iiclii" bir prim yapisi
sunacak.

Katki Oranlari ve Birikim
Modeli

TESte, cahsanlarm maaslarindan
belirli bir oranda kesinti yapilacak.
Ayricaisveren ve devlet de katkida
bulunacak. Ornegin, karma TES
modelinde, isveren katkisi yiizde
3, calisan katkis1 ise maasin belirli
bir oraninda olacak. Bu birikimler,
emeklilik yatirim fonlarinda de-
gerlendirilecek ve calisanlar fon-
lar arasindaki dagilim kendileri
belirleyecek.

Emeklilik Sartlar

TES’ten emekli olabilmek icin,
calisanlarin en az 10 yil prim
o0demesi ve 56 yasim doldurmasi
gerekecek. Bu sartlari saglayan ca-
Iisanlar, SGK emekliligine ek ola-
rak TES maasi alabilecek. Emekli
olduktan sonra calismaya devam
edenler de TES avantajlarindan
faydalanabilecek.

Kidem Tazminati ve TES

Mevcut kidem tazminati uygula-
masi, TES ile birleserek yeni bir
model olusturacak. Isverenler,
calisanlarmim maaslarmm yiizde
8.,33’iinii tazminat olarak 6deye-
cekve bu miktar calisanin bireysel
hesabida birikecek. Cahsanlar,
isten ayrildiklarmda bu birikimi
emeklilik doneminde kullanabi-
lecekler.

Ne Zaman Baslayacak?

TES’in yasal diizenlemeleri, 2025
yilinin son ceyreginde tamam-
lanmasi planlaniyor. Sistem, ka-
demeli olarak devreye girecek ve
tiim calisanlar icin zorunlu hale
gelecek.

TES’in Avantajlari

EKk Gelir: Emeklilikte SGK maasina
ek olarak TES maas alarak gelir
kaybini 6nler.

Tasarruf Tesviki: Bireylerin tasar-
ruf ahskanliklari artirir.

Erken Emeklilik imkanr: 10 yil
prim 6deyen ve 56 yasimi doldu-
ranlar erken emekli olabilir.

Kisisellestirilmis Yatirmm: Birikim-
ler, bireylerin tercihlerine gore
yatirim fonlarinda degerlendiri-
lebilir.

TES, Tiirkiye'nin emeklilik siste-
mini giiclendirmeyi ve calisanla-
rin finansal giivenligini artirmay1
amachyor. Sistem, SGK emeKkli-
ligine ek olarak sunacagi ikinci
bir maasla, calisanlarin emeklilik
donemlerini daha rahat gecirme-
lerini saglayacak.
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Serkan Ugras
Kaygalak

Anadolu Hayat Emeklilik
Genel Muduru

Anadolu Hayat Emeklilik,
bu ceyrekte de sovunu yapti!

nadolu Hayat Emeklilik,
A;oz; yili ikinei ceyregine
it finansal sonuclarimi
paylast. Bireysel Emeklilik Sis-
temi’ndeki toplam fon biiyiikliigii
270 milyar TL'ye ulasan Anadolu
Hayat Emeklilik, gectigimiz yilin
aym1 donemine gore aktif biiyiik-
liigiinii yaklasik yiizde 48 oraminda
artirdi.

2025 yilimin ikinci ¢eyrek finansal
sonuclarina gore aktif biiyiikligii-
nii 323 milyar TL seviyesine yiik-
selten Anadolu Hayat Emeklilik’in
ozkaynaklari 9,6 milyar TL olarak
kaydedildi.

Anadolu Hayat Emeklilik Genel
Miidiirii Serkan Ugras Kaygalak,
2025 yilimin ikinci ceyrek finan-
sal sonuclarma iliskin yaptig de-
gerlendirmede sunlar1 soyledi:
“Anadolu Hayat Emeklilik olarak
bireysel emeklilik ve hayat sigor-
tas1 branslarinda 2025 yilinda da
istikrarh biiyiimemizi siirdiirmeye
devam ediyoruz. Emeklilik Gozetim
Merkezi'nin 30 Haziran 2025 tarihli
verilerine gore, Bireysel Emeklilik
Sistemi (BES) toplam fon biiyiiklii-
glimiiz yi1l basina gore yiizde 24,9
oraninda artarak 269,6 milyar TL'ye
ulasty, katulimer saymmiz ise 3,1 mil-
yonu astl. Bunun yani sira sirketi-
miz, sayis1 1,6 milyonu asan goniillii
BES katilimcisi ve 14,4 milyar TL'ye
ulasan otomatik katilim fon biiyiik-
liigii tutar ile her iki kategoride
ozel sermayeli sirketler arasmdaki
liderligini yihn ikinci ceyreginde de
siirdiirdii. Sirketimiz, 360 bin co-
cuk katilimeisiile 18 yas alti miisteri
grubunda sektordeki oncii roliinii
devam ettiriyor. Hayat sigortasi
prim iiretimimiz, 2025 yilmnin ikinci
ceyreginde gectigimiz yila gore yiiz-
de 70,7 oraninda artarak 8,9 milyar
TLyi asti. Aktif biiyiikliigiimiiz 323
milyar TL, 6zkaynaklarmmiz ise 9,6
milyar TL seviyesinde gerceklesti”.

“Herkes icin Gelecek Sigortasi, di-
jital kanallarmmizdan satisa sundu-
gumuz on birinci iiriin oldu”

XA Tiirkiye’nin Degerler

Ortagi Bengisu Avel, acik

su yiizme diinyasinin en
zorlu parkurlarindan biri olarak
kabul edilen Ocean’s 7 serisini ta-
mamlayarak Tiirk spor tarihinde
birilke imza atti. Bu basari, yalniz-
ca bir spor miicadelesi degil; ayni
zamandaAXA Tiirkiye'nin "insan-
Iigin gelismesi adina insanlar icin
degerli olan1 korumak” vizyonunu
da temsil eden giiclii bir adim ni-
teligi tasiyor.

Dijital kanallar iizerinden gercek-
lesen satislara da deginen Kaygalak
sunlar1 soyledi: “Dijital kanallari-
miz iizerinden satisa sundugumuz
iiriin yelpazemizi cesitlendirerek
hayat sigortasi ve bireysel emeklilik
sektoriinde dijital yetkinlige sahip
lider sirket unvanimizi kuvvet-
lendiriyoruz. Gelecek icin diizenli
yatirmmlar yaparken yasam temi-
natiile finansal giivenceye de sahip
olmak isteyenlere yonelik Herkes
icin Gelecek Sigortast, dijital kanal-
larimizdan satisa sundugumuz on
birinci iiriin oldu. AHE Online ve
AHE Mobil platformlar iizerinden
satisa sundugumuz iiriin gami-
n1 arttirarak miisteri deneyimini
gelistirmeye ve kagit tiiketimini
azaltarak gezegenimizin gelecegi-
ne katki sunmaya devam edecegiz”.

“Tiirkiye Siirdiiriilebilirlik
Raporlama Standartlarr’na
uygun ilk raporumuzu
yaymmladik”

Tiirkiye Stirdiiriilebilirlik Raporla-
ma Standartlar’’na uygun ilk rapor-
larmi yayimlamaktan duyduklar
memnuniyeti dile getiren Serkan
Ugras Kaygalak, konuya iliskin de-
gerlendirmesinde soyle konustu:
“Anadolu Hayat Emeklilik olarak,
siirdiiriilebilir biiylimeyi merkeze
alan yaklasimimizla; miisterileri-
mizden calisanlarimiza, yatirmm-
cillarimizdan is ortaklarimiza kadar
tiim paydaslarimz icin uzun vadeli
deger iiretmeye devam ediyoruz.
Bu anlayisla gerceklestirdigimiz
faaliyetlerimizi yatirimcilarimiz
basta olmak iizere tiim paydasla-
rimizla seffaf bir sekilde paylasma
vizyonumuz dogrultusunda, 2023
yilinda yaymmladigimiz ilk entegre
siirdiiriilebilirlik raporumuzun ve
sonrasinda yayimladigimiz enteg-
re faaliyet raporumuzun ardindan,
2024 yilma iliskin olarak Tiirki-
ye Siirdiiriilebilirlik Raporlama
Standartlar1 (TSRS) kapsaminda
hazirladigimz ilk raporumuzu da
icinde bulundugumuz 2025 yilinda
temmuz ay1 itibariyla kamuoyuyla

Bengisu Avci, bu tarihi yolculugu
AXA Tiirkiye ile birlikte yalmz-
ca sportif bir hedef olarak degil,
iklim degisikligine ve cevresel
risklere dikkat cekmek amaciyla
gerceklestirdi. “Gelecek neden bir
risk olsun ki?” mottosuyla yiizerek
hem dogaya hem de gelecek nesil-
lere olan sorumlulugu vurguladi.
Avel, yaklasik 15 saat siiren bu zorlu
miicadelede 30 kilometreyi asan bir
mesafeyi yiizerek tamamladi.

paylastik. Paydaslarimiz bu raporda
siirdiiriilebilirlikle ilgili risklerimi-
ze iliskin bilgiler ile bu konudaki
yonetim yaklasimimizi TSRS’ye
uygun bir sekilde gorebilecektir”.

“Bilgi giivenligi alammndaki
basarimiz ISO 27001
sertifikasiyla tescillendi”

Bilgi giivenligine yonelik 6zenli
yaklasimlarma da deginen Kaygalak
“2025 yilimm ikinci ¢eyreginde, bilgi
giivenligi alaninda yiiriittiigiimiiz
titiz calismalar sonucunda, ISO
27001 Bilgi Giivenligi Yonetim Siste-
mi Sertifikasi’ni almaya hak kazan-
dik. Bu prestijli belge, aynm zamanda
sirketimizin sahip oldugu ilk ISO
sertifikas1 olma ozelligini de tasi-
yor. Bilgi giivenligini kurum kiiltii-
riimiiziin temel unsurlarmdan biri
olarak gormeye devam edecek; bu
alandaki yetkinliklerimizi siirekli
gelistirerek, paydaslarimiza giiven
veren bir dijital altyapr sunmay1
siirdiirecegiz” diye konustu.

“Bireysel emeklilik sektoriinde
giimiise dayal ilk emeklilik
yatirim fonunu kurduk”

Fon cesitliligiyle yatirmmcilara yeni
secenekler sunmaya devam ettikle-
rini belirten Kaygalak, su ifadeleri
kullandr: “Sirketimiz, BES biinye-
sinde giimiise dayali ilk emeklilik
yatirom fonunu kurarak bir ilke
imza atti. AHE Giimiis Fon Sepeti
Emeklilik Yatirim Fonu, katilhmei-
larin yatirim alternatiflerini genis-
letme hedefiyle portfoy cesitliligi
arayanlara benzersiz bir secenek
sunuyor.

2025 yilmin ikinci ceyreginde 35.
yihmi kutlayan sirketimiz, siirdiirii-
lebilirlik ve dijitallesme odagindaki
vizyoner adimlartyla fark yaratma-
ya devam ediyor. Paydaslarimiz icin
uzunvadeli deger iiretme hedefimiz
dogrultusunda, sektoriimiizdeki
oncii roliimiizii daha da pekistir-
meyi amacliyoruz”

AXA Turkiye

ile Bengisu
Avcidan
gelecege ilham
veren zafer

AXA Tiirkiye, sporun doniistiiriicii
ve ilham verici giiciine inanarak
destekledigi bu yolculukla, sade-
ce riskleri teminat altina alan bir
sigorta sirketi olmanin otesinde,
toplumda farkindalik yaratan bir
deger ortagi oldugunu bir kez daha
ortaya koydu.

Sigortacilar igin sessiz
tehdit: Asir1 sicaklar!

wiss Re’nin 2025 SONAR
Sraporuna gore, asir1 sicak-
lar nedeniyle hayatin1 kay-
bedenlerin sayisi, deprem, sel ve

kasirgalarim toplam can kaybini
gecmis durumda.

Raporda, 1s1ya bagh tehditlerin
yalnizca insan saghgi degil; orman
yanginlari, altyapi sistemleri, ta-
rim ve saghk hizmetleri iizerinde
de ciddi baski yaratugina dikkat
cekiliyor.

Sicak Hava Dalgalar: Her Y1l Yiiz
Binlerce Can Aliyor

Bilimsel verilere dayanan arastir-
maya gore, diinyada her y1l yak-
lasik 480 bin kisinin oliimii asir
sicakliklarla iliskilendiriliyor. Bu
oliimler arasinda 6zellikle yashlar
ve hamile kadmlar gibi savunmasiz
gruplar 6ne cikiyor. Uzayan sicak
hava dalgalarmin, kalp-damar
hastaliklarmdan solunum prob-
lemlerine kadar bircok saghk so-
rununu tetikledigi belirtiliyor.

Swiss Re’nin analizine gore, 2024
Temmuz ay1, kayit altina aliman en

sicak ii¢ giinii barmdirarak bu teh-
didin ne kadar biiytidiigiinii bir kez
daha gozler oniine serdi. ABD'de
ise 1960’lardan bu yana sicak hava
dalgalarmin iic kat daha sik goriil-
diigii ve ortalama bir derece daha
sicak gectigi ortaya kondu.

Yangin, Tarim, Altyapi:
Zincirleme Etki

Asir1 sicaklik, orman yanginla-
rmin riskini artirirken; enerji ve
telekomiinikasyon gibi sektorler
de ciddi zararlar gorebiliyor. Veri
merkezlerinin sogutma sistemle-
rinde yasanan aksakhklarya dayer
alt1 kablolaridaki deformasyon-
lar, altyapisal zafiyetlerin bashca
ornekleri arasinda.

Tarim da sicak hava dalgalarm-
dan dogrudan etkileniyor. Uriin
kayiplarive verim diisiisi, kiiresel
gida giivenligi acisindan risk teskil
ederken, sahada calisan iscilerin
maruz kaldig fiziksel zorlanmalar
da tazminat taleplerini beraberin-
de getirebiliyor.

YOU
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Sigortacilar icin Yeni
Sorumluluk Bashklar:

Raporda, asir1 sicaklarin yalmzca
fiziksel degil, aym zamanda hukuki
sonuclar1 da beraberinde getirece-
givurgulaniyor. Kurumlarin yeter-
li 6nlem almamalar1 durumunda
dava riskinin arttigi ve bu duru-
mun sigorta sirketlerini ek yiiklerle
karsi karsiya birakabilecegi belirti-
liyor. Nitekim ge¢cmis yillarda bazi
fosil yakit sirketlerine iklim krizine
katkilar1 nedeniyle milyarlarca do-
larlik tazminat davalar: acilmisti.

Yapay Zeka ve Giiven Erozyonu
da Listede

Swiss Remin SONAR raporu yal-
nizca iklim kaynaklh tehditleri
degil, yapay zekanin yiikselisiyle
birlikte olusan yeni yapisal riskleri
de mercek altina aliyor. 2024 yilin-
dayapay zekaya dayal olaylarmn bir
onceki yila gore %60 arttigi ifade
edilirken, bu olaylarin iicte birinin
sistem arizalarindan kaynaklandi-
&1 bildirildi. Sigorta sirketleri icin
bu alandaki iiriin ve teminat yapi-
larim gelistirme cagrisi yapihyor.

GLOBALLY
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ANADOLU
SIGORTA

Anadolu Sigorta'dan
istikrarl biiyiime

var TL prim iiretimi gercek-

lestiren Anadolu Sigorta, ge-
¢enyilin ayn1 donemine gore prim
iiretimini %41 oraminda artirdi.

2 025’inilk alt1 ayinda 44,5 mil-

Gecligimiz yilin aym dénemine gore;
prim {iretimini %41 oraninda arti-
ran Anadolu Sigortann aktif toplami
11,9 milyar TL'ye ulasirken yatirmma
yonlendirilen portfoy biiyiikliigii de
yilbasindan bugiine %15,1°lik artisla
63,9 milyar TL oldu.

ikinci yiizylhnda da karliik odak-
It {iretim hedefi kapsaminda prim
iiretiminde %41 biiyiime kaydeden
Sirket 2025 yili 6. ay sonu itibartyla

5,2 milyar TLnetkar elde etti. Oz ser-
maye toplan 31,5 milyar TUye ula-
sirken, ortalama 6z sermaye karlihig
ise %36.,4 olarak gerceklesti.

Sirketin ikinci ¢ceyrekte sergiledi-
&i basarili performansla net kari 3
milyar TL'ye ulasarak hem 2025 yili
birinci ceyregine, hem de bir 6nceki
yilin ayni ¢eyregine gore biiyiime
kaydetti. Gecen yilm aym ceyregi-
ne kiyasla net karda %z15,1 oraninda
artis saglanirken, 2025 yih birinci
ceyregine gore bu arts %31,2 olarak
gerceklesti.

ikinci ceyrek sonuclarma gore, ha-
sar prim oraninda bir 6nceki ceyrege

Branslara gove Anadolu Sigorta’'min 2025 vili 6 ayhk prim iiretimleri su sekilde:

gore 3,4 puan, bilesik rasyoda ise 1,9
puan iyilesme gerceklesti.

Aciklanan sonuclara gore Anadolu
Sigorta’mn en yiiksek prim iirettigi
brans, 10,1 milyar TL ile “Hastalik/
Saghk” oldu. Bu bransi, 8,9 milyar
TL ile “Yangin ve Dogal Afetler”, 8,6
milyar TLile “KaraAraclar1”ve 8 mil-
yarTLile “KaraAraclar1 Sorumluluk”
branslari takip etti.

Branslara gore Anadolu Sigorta’nin
2025 y1l 6 ayhk prim iiretimleri su
sekilde:

Degisim (%)
06.2025 06.2024 06.25-06.24
KAZA 944.782.966 575.014.071 64,3
HASTALIK/SAGLIK 10.087.493.178 5.566.429.660 81,2
KARA ARACLARI 8.621.805.898 6.868.241.138 25,5
HAVA ARACLARI 174.196.235 408.857.076 =574
SU ARACLARI 1.064.105.968 786.474.967 35,3
NAKLIYAT 1.000.149.928 807.616.347 23,8
YANGIN VE DOGAL AFETLER 8.948.262.439 6.724.293.408 33.1
GENEL ZARARLAR 3.390.650.722 2.549.040.767 33,0
KARA ARACLARI SORUMLULUK 8.016.222.010 5.647.026.899 42,0
HAVA ARACLARI SORUMLULUK 174.002.321 261.629.723 -33.5
GENEL SORUMLULUK 1.377.582.345 882.083.755 56,2
KREDI 28.015.203 23.312.229 20,2
KEFALET 21.626.569 71.494.953 -69,8
FINANSAL KAYIPLAR 319.687.258 213.225.432 49,9
HUKUKSAL KORUMA 300.375.100 160.353.000 87,3
HAYAT DISI TOPLAM 44.468.958.139 31.545.093.428 410
HAYAT 0 0
GENEL TOPLAM 44.468.958.139 31.545.093.428 410

Turk Nippon Sigorta
Gilicli Sermaye
Yapisiyla Yoluna
Devam Ediyor

991 yilinda Tiirkiye Kalkinma

Bankasi ve Japonya'nin koklii

sigorta firmas1 Nippon Fire
& Marine is birligiyle kurulan
Tiirk Nippon Sigorta, 30 yih askin
tecriibesiyle Tiirkiye sigorta sek-
toriiniin onemli oyuncularindan
biri olmaya devam ediyor. Zaman
icinde el degistiren ortakhk yapi-
siyla, 2008 yilinda Harel Grubu ¢a-
tis1 altina giren sirket, bugiin arac,
saghk, konut, nakliyat ve ferdi kaza
gibi bircok bransta sigortalilarma
genis kapsamli ¢oziimler sunuyor.

Son olarak, sirketle ilgili dikkat ce-
kenbir gelisme yasandi. Tiirk Nippon
Sigorta'nin satis siireci iptal edildi.
Satisin neden iptal edildigine dair
resmi bir aciklama yapilmazken,
sirketin eski sermayedarlari ile yola
devam etme karar1 aldig1 belirtildi.
Toplam 904.000.000 TLlik sermaye
ile sirketin faaliyetlerine giiclenerek
devam edecegi ifade edildi.

Tiirk Nippon Sigorta’nin 2024 yilinda
ozellikle kasko ve tamamlayici sag-
Iik branglarmda biiyiime hedefini

siirdiirdiigii, 2025 icin ise nakliyat
sigortalarinda iddiah bir stratejiyle
ilerledigi ifade ediliyor. Sirket, sek-
tordekiyerini daha da giiclendirmek
adma dijitallesme ve miisteri deneyi-
mi odakh yatirmmlarim siirdiiriiyor.

Miisteri memnuniyeti, diiriistliik ve
giivenilirlik ilkeleriyle hareket eden
Tiirk Nippon Sigortamin, oniimiiz-
deki giinlerde satis siirecinin iptaline
iliskin resmi bir aciklama yapmasi
bekleniyor.

OtoKonfor'dan Arag
Sahiplerine Buyuk Kolaylik:

Sigorta Takibi
Artik Ucretsiz

S Otomotiv Grubu tarafin-
dan hayata gecirilen dijital

latform OtoKonfor, arac
sahiplerine yonelik sundugu hiz-
metlere bir yenisini daha ekledi.
Arac¢ bakimindan cekici hizmetine,
lastik degisiminden oto yikamaya
kadar 35’in iizerinde farkli hizme-
ti tek bir cati alunda sunan Oto-
Konfor, simdi de trafik ve kasko
sigortasi takibini kullamcilar icin
tamamen iicretsiz hale getirdi.

Kullanicilar, sigorta policelerinin
yenileme tarihlerini unutma der-
dinden kurtuluyor. OtoKonfor’'un
sundugu iicretsiz sigorta hatirlat-
ma modiilii, ara¢ sahiplerini hem

Otopark

Sorumluluk
Sigortasi Nedir,
Neleri Korur?

ark halindeki araclarda
Pmcydana gelen kazalar ya

da otopark isletmelerinde
olusabilecek hasarlar, maalesef
sik rastlanan ve mali acidan ciddi
sonuclara yol acabilen durumlar-
dir. Bu tiir risklere karsi "Otopark
Sorumluluk Sigortasi” olarak bili-
nen sigorta tiirii, hem isletmeleri
hem de sahiplerini giivence altina
alhiyor.

Otopark, garaj, vale hizmeti veren
isletmeler, servis merkezleri gibi
araclara hizmet sunan isletmeler
icin 6nerilen ya da zorunlu hale
getirilen bu sigorta tiirii; hem ti-
cari uygulamalar hem de hukuki
sorumluluklar acisindan Kkritik
onem tasiyor.

Neleri Teminat Altna Alir?

Maddi Hasarlar: Otopark isletenin
kontrolii alundaki araclarda, park,
giris-cikisya da manevra sirasida
olusabilecek carpma, cizilme gibi
fiziksel zararlar kapsar.

ISTANBUL'da TUR Filo ile

maddi hem de yasal risklere karsi
koruyor. Zamaninda gelen bildi-
rimlerle trafik ve kasko sigortasi
siiresi dolmadan kullanicilar ha-
berdar ediliyor, olas1 gecikmelere
bagl ceza ya da giivencesiz kalma
riski ortadan kalkiyor.

RS Otomotiv’in genis servis ag1 ve
dijital entegrasyon giiciiyle gelis-
tirilen OtoKonfor, kullanicilarm
tiim arac islemlerini tek bir mobil
platform iizerinden takip etmesini
saglyor. Ozellikle yogun tempoda
yasayan arac sahipleri icin tasarla-
nan bu sistem, “aracimiz icin dijital
asistan” mottosuyla her gecen giin
daha fazla kullaniciya ulasiyor.

Kisisel Yaralanmalar: Uciincii sa-
hislarm 6liimii, yaralanmasi veya
sagliklarinin bozulmasi halinde
dogabilecek tazminat taleplerine
kars1 da teminat saglar.

Yangin, Patlama, Hirsizlik, Dogal
Afet: Otoparkta meydana gelebile-
cekyangn, patlama, arac hirsizligi
vada deprem, sel gibi dogal afetler
sonucu olusabilecek kayiplar da,
policeye bagh olarak teminat kap-
samina girer.

Personel Hatalart: Otopark calisan-
larmin ihmal veya dikkatsizligi so-
nucunda olusan zararlar da police
ile giivence altina almabiliyor.

Teminat Disinda Kalan
Durumlar

Kasith zarar verme,
Arac icindeki Kisisel esyalar,
Miisteriye teslim sonrasi olusan

zararlar,

Ehliyetsiz calisanlarin yol actigi
hasarlar genelde kapsam disidir.

Konfor

Sigorta hizmetinin yam sira uygu-
lamaicinde yer alan cekici cagirma,
arac muayenesi hatirlatmalari, oto
kuaforve periyodik bakim gibi hiz-
metlerle OtoKonfor, arac sahipligini
zahmetsiz ve giivenli bir deneyime
doniistiiriiyor.

Arac kullanicilarinin giindelik ih-
tivaclarmi sadelestirme vizyonuyla
yola cikan platform, dijital sigorta
takibi ozelligiyle sigorta sektoriinde
de fark yaratmaya aday. Hem koru-
ma hem konforvadeden buuygula-
ma, teknolojiyi ara¢ kullanicilarmin
lehine c¢eviriyor.

Ayrica, otopark duvarmndaki “so-
rumluluk kabul etmiyoruz” ibarele-
ri hukuken gecerli degildir. Ciinkii
kanun, isletmeyi birtakim durum-
larda sorumlu kilar.

Trafik ve Kasko Sigortalarindan
Ne Farka Var?

Zorunlu trafik sigortasi, otopark
disinda bazi kosullarda tasinan
yiikiimliiliikleri karsiliyor olsa da,
park halindeki aracimizm zararini
teminat altina almaz. Boyle durum-
lardakasko sigortasi gerekli oluyor.
Ancak, otopark sorumluluk sigor-
tasi isletmeyi dogrudan sorumlu
tutarak miisteri haklarmi koruyan
bir alternatif sunuyor.

"Otopark Sorumluluk Sigortast',
arac giivenligi ve isletme sorum-
lulugunu dengelemenin anahtari.
Hem finansal riskleri minimize
eder hem de miisteri giivenini ar-
tirir. Otopark isletmelerinin hem
yasal hem de etik sorumlulukla-
rimi yerine getirebilmeleri icin bu
sigorta tiirii, goz ard1 edilmemesi
gereken bir adim.

]

GUcUMUZ FILOMUZDA!

Her biri teknolojiyle donatilmis cekici araclarimiz,
Avrupa ve Anadolu Yakasi'nda anlik takip ve
kamera istemleriyle giivenli, hizli ve seffaf bir
cekici deneyimi sunuyor.

0O TUR | ASSIST

turassist.com 0(850)2210011 f © in @ @turassist

Istanbul yollarinda artik TUR Assist’in
kendi cekici filosuyla hizmetinizdeyiz.
TUR Assist olarak asistans sektoriindeki
oncliliigtimiizti bir adim Gteye tagiyoruz:
TUR Filo aduyla, istanbul'da tamamen
6zmal araclanimizla hizmet veriyoruz.

Binek, SUV, elektrikli ve hafif ticari
araclara ozel cekici destegi

7/24 anlik takip ve mobil uygulama
ile operasyon yonetimi TUR Assist
giivencesiyle uctan uca ¢oziim

Sektére yon veren bu déniisimde,
0z gliclimiizle sahadayiz.

Kalite bizimle yola cikiyor.
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Poligcede
Goniilleride
Kapsasak Ya?

Sigorta Sektoriinde Sosyal
Sorumlulugun Ayak Izine Bakis

Bir sigorta policesiyle evi, arabay,
diikkam koruyabilirsin. Pekiya bir
okulun kitaphgm? Bir 6grencinin
hayalini? Son yillarda sigorta sir-
ketlerinin bazilar1 “sadece satma-
yalim, katki da sunalim” demeye
basladi. Sonu¢ mu? Tiiketici mem-
nun, toplum mutlu, finanslar tab-
lolar ucusta ve sirketin itibar1 da
dort kose!

Bu konu hakkinda Sri Lanka’dan
gelen giincel bir arastirmavar; bu-
radan 6grendik ki sosyal sorum-
luluk projeleri, tiiketiciyi yiizde 65
oraninda olumlu etkiliyor. Yani
sigorta sirketi “ben sadece para
kazanaymm” diye degil, “topluma
da faydam dokunsun” dediginde,
miisteri de bunu anliyor. Miisteri
giiveni yiizde 70, memnuniyet ise
yiizde 60 artiyormus. Hani derler
ya, “Giiven satin alimmaz, kazani-
Iir” diye, tam da oyle.

Finansal olarak da durum fena de-
gil. Sosyal sorumluluk projelerine
yatirim yapan sirketlerde miisteri
sadakatiyiizde 50, pazar pay1 yiiz-
de 30 artmis. Yani, topluma iyilik
yapmak sadece vicdana degil, sir-
ket kasasma da iyi geliyor sevgili
yoneticiler.

Quick Sigorta’y1 ornek verelim.
Hani hizhdirlarya, sadece policeyi
hizl yapmakla kalmiyorlar; okul,
yurt yaptirryorlar. Tabii, “Sigorta
Miihendisligi” dali acsalar sasir-
may1z artik. Ama esas onemli olan
bu iyi niyetin finansal tablolarda
da karsihik bulmasi. TSB’nin ay-
ik verilerinde yiikselislerini fark
etmeyen yoktur zannediyorum?

Bugiiniin tiiketicisi sadece “Kac
yasina kadar saghk sigortasi var?”
demiyor artik. “Bu sirket kac cocu-
ga burs veriyor?”, “Kadin istihda-
mini nasil destekliyor?”, “Afet bol-
gesine ne yapu?” diye de soruyor.

Ozetle, sigorta artik sadece police
satmak degil; goniilleri de kapsa-
mak. Yani policenizin vicdani ol-
sun. Ciinkii her police biraz umut,
biraz da vicdan isi.

Elbette bu tiir 6rneklerin artma-
s1, sadece birkac sirketin iizerine
diismemeli. Sigorta sektorii koca-
man bir catiysa, bu catimin altinda
biraz daha fazla iyilik birikmesi-
ne hepimizin ihtiyaci var. Sosyal
sorumlulugu énceliklendiren her
yeni adim, sektore sadece itibar
kazandirmakla kalmaz; ayni za-
manda miisterinin giivenini de
kokiinden besler. Umariz ki “bir
koy okulu da bizden olsun”, “bir
burs da bizim policeden ciksin”
diyen sigorta sirketlerinin sayisi
giin gectikce cogalir. Ciinkii bu
sadece sektoriin degil, toplumun
da sigortasi olur.

0 Km Oto Rekor
Tazelerken 2. E1 Oto
Daralmaya Devam

Bupa Acibadem Sigorta,
LEED Gold Sertifikas:
ile Cevre Dostu Ofis
Standartlarinda
Zirveye Ulast1

aha yesil ve daha saghkh
bir yasamu onceliklendiren

BupaAcibadem Sigorta’nin
Istanbul’daki ofisi, cevresel siir-
diiriilebilirlik ve enerji verimliligi
alanlarindaki iistiin basarisi ile
diinyanin en prestijli yesil bina
sertifikasyon sistemlerinden biri
olan LEED'den "Gold" sertifikasimi
almaya hak kazand.

Bupa Actbadem Sigorta’'nin istan-
bul’daki genel merkezi, siirdiirii-
lebilir bina tasarimi ve enerji ve-
rimliligi alanlarindaki basarisi ile
diinyanin en prestijli yesil bina ser-
tifikasyon sistemlerinden biri olan
LEED'den "Gold" sertifikas1 almaya
hak kazandi. Bu basari, Bupa Aci-
badem Sigorta’nin cevreye duyarl
yaklasiminin ve siirdiiriilebilirlik
alanmdaki kararlihginin 6nemli bir
gostergesi olarak 6ne cikiyor.

Bupa Acibadem Sigorta ofisi, ta-
sarim asamasindan itibaren siir-
diiriilebilirlik ilkeleri dogrultu-
sunda hayata gecirildi. LEED v4
for Commercial Interiors katego-
risinde "Gold" sertifikasi ile tescil-
lenen bina, enerji ve su verimliligi,
ic mekan hava kalitesi, malzeme
kullanimi ve atik yonetimi gibi pek
cok kritik kriterde One cikti.

Su Verimliligi ile Dogaya Saygi

Bupa Acibadem Sigorta ofisin-
de su tiiketimini minimize etmek
amaciyla cesitli yenilikci ¢oziimler
uygulandi:

o EPA (Environmental Protection
Agency) standartlarma uygun su
tasarruflu batarya ve rezervuarlar
kullanilarak su tiiketiminde %48'in
iizerinde tasarruf saglandi.

« Gri su geri doniisiim sistemleriy-
le suyun daha verimli kullanilmasi
saglandi.

e Enerji Verimliligi ile Siirdiiriile-
bilir Gelecek

BupaAcibadem Sigorta ofisi, enerji
tasarrufu konusunda da ¢1gir acan
uygulamalari ile dikkat cekiyor:

e Verimli aydilatma sistemleri ve
otomasyon kullanilarak %2o0'den
fazla enerji tasarrufu saglandi.

« Bina kabugu ve mekanik ekip-
manlarin secimi sayesinde, ASH-
RAE 90.1-2010 standardi baz alina-
rak %12 daha verimli bir bina insa
edildi.

« Ofis sogutma sistemlerinde kiire-
sel Isinmaya etkisi diisiik sogutucu
gazlar kullanmildi.

Saglikli ve Konforlu ic Mekéanlar

Bupa Acibadem Sigorta ofisi, bina
sakinlerinin saghikli ve konforlu bir
ortamda calismasi icin tasarlandi:

« Taze hava sirkiilasyonu, ASHRAE
62.1-2010 standartlarma uygun ola-
rak optimize edildi.

e VOC (Ucucu Organik Bilesik)
emisyonlari diisiik sertifikali mal-
zemeler tercih edilerek ic hava ka-
litesi iyilestirildi.

« Kullanic1 dostu aydinlatma ve ik-
limlendirme sistemleri ile bireysel
konfor artirildi.

Siirdiiriilebilir Malzeme Secimi
ve Auk Yonetimi

Projede kullanilan malzemeler,
cevresel etkiyi minimize etmek
amaciyla secildi:

e EPD (Environmental Product
Declaration) sertifikali malzeme-
ler kullanildi.

e Geri doniisiimlii ve yerel malze-
meler tercih edilerek karbon ayak
izi azaltild.

o Atik ayristirma ve geri doniisiim
alanlar1 bina sakinlerinin erisimine
sunuldu.

« Bupa Acibadem Sigorta ofisinin
LEED Gold sertifikas1 almasi, sir-
ketin siirdiiriilebilirlik alanindaki
kararh durusunu ve cevreye duyarli
bina tasarimindaki liderligini bir
kez daha gozler 6niine seriyor. Bu
proje, sehir yasaminda daha yesil
ve verimli ofis alanlar1 yaratma
konusunda onemli bir adim olma
niteligi tasiyor.

75 yili askin siiredir kiiresel bir
saglik sirketi olarak insanlarin
saghgimi korumaya yonelik calis-
malaryiiriiten Bupa Grubu, “Better
World” stratejisiyle insan saghg ile
gezegen saghgimin kesisim nokta-
sina odaklaniyor. Bu kapsamda; ilk
olarak saghk hizmetlerinin cevresel
etkilerini azaltmay1 ve paralelde in-
san saghgim destekleyen siirdiirii-
lebilir saghik hizmetlerinin yaygin-
lasmasini hizlandirmayi ve ticiincii
olarak gezegenin saghgini yeniden
iyilestirerek insanlarin daha saglhik-
I1 bir yasam siirmesini saglamay1
hedefliyor.

uick Finans i SmartlQ is

birligiyle yaymladigi 2. El

Oto Raporu’nun Haziran
ayina ait verilerinin yer aldigi giin-
cel sayisinda, sektore dair en yeni
trendler paylasildi.

2025 yil Haziran ay1 o km otomo-
bil ve hafif ticari arac pazar1 bir
onceki aya gore %10 artis goste-
rirken 2024 yih Haziran ayina gore
de %11,6 artarak 118.611 adet oldu.
2025 yili Ocak-Haziran doneminde
ise bir onceki yilin aym1 donemine
gore %s5,2 oraninda artarak 607.977
adede ulasti. Bu sekilde Haziran
ayinda ve ilk 6 ayda son 15 yilm en
yiiksek satis rekorlarma ulasilns
oldu. Haziran aymda gerceklesen
OTV diizeltmesinin, yalnizca 4x4
araclar etkilemesi nedeniyle arac
fiyatlar1 ve satis adetlerinde etkili
olmadig1 izlenmistir.

2. El Oto’da 15 yasina ve 350.000
km’ye kadar olan araclarda ise; bir
onceki aya gore %12 diisiis yasanir-
ken, gecen y1lin Haziran ayma gore
ise %15 diizeyinde artis gerceklesti.
Yaz doneminin baslamasi, okulla-
rinkapanmasive OTV artisina bagh
beklentilere karsm, 2025 yilinda Ma-
yis ve Haziran aylarida iist {iste iki
ay da diisiis gerceklesmesi, pazarda
diisiik bir performans yasanmasina
neden oldu. Piyasa oyuncular1 bu
gerilemede; onceki aylardayasanan
etkilerin devam ettigine vurgu ya-
parken; o km araclardayeni model-
lerin rekabetci kampanyalarmm ah-
cilart o km otoya yonlendirmesine
karsm ikinci el otodaise piyasadaki
faiz indirimine iliskin haberlerin
beklemeye yol acmasimin etkili ol-
dugunu ifade ettiler.

Tiirkiye'nin ilk 2. E1 Oto Zirvesi'nin
Bolge Cahistaylarmmn ikineisi An-
kara’da Gerceklestirilerek Pazarve
Bolgesel Trendler Masaya Yatirildi

2. El Oto Pazarmdaki trendlerin ve
yaraticl fikirlerin masayayatirildigi
“Tiirkiye Otomotiv Pazarmi 2. El Be-
lirler!” mottosuyla diizenlenen 2. El
Oto Zirvesi'nin Bolge Calistaylarmmn
ikincisi Ankara’da diizenlenirken,
son donemdeki gelismeler ve pa-
zarin durumu ele alindi. Sektoriin
onde gelen paydas ve temsilcilerinin
bir araya geldigi ve Divan Ankara’da
gerceklesen calistaya; Neziroglu
MotorluAraclar, SCB Motorlu Arac-
lar / Cem Automotive, Atasoy Grup,
Sungurlu MotorluAraclar, Alsac Tu-
rizm, Dogus Otomotiv, NSN Motorlu
Araclar, Tastanlar Otomotiv, Troyka
Otomotiv, UNS Motors ve Ozen Oto
gibi bolgenin giiclii 2. el oyuncula-
riin yani sira; Otokog, Borusan
ihale, Celik Motor/ikinciyeni.com,
Otobid ve Arabam.com gibi Tiirki-

Y

“‘

ye'nin onde gelen ihale platformlart
ile QCaryoneticileri katihm sagladi.

“2, El Oto"Ekosistcmi 100 Milyar
USD’nin Uzerinde Biiyiikliigii ile
Lokometif Sektor”

Quick Finans Genel Miidiirii Nihat
Karadag, etkinlikte yaptig1 konus-
mada izmir'de gerceklestirilen ilk
bolgesel calistaydan sonra An-
kara’daki bulusmay1 da sektoriin
siirdiiriilebilir ve seffaf gelisimi
adimna diizenlediklerini belirtti. Ka-
radag konusmasinda su ifadelere
yer verdi: “Tiirkiye ekonomisinin
lokomotif sektorlerinden biri olan
otomotivin, 2. el ekosistemi yeterin-
ce taninmayan dev bir alan. Bu ala-
nin biiyiikliigii 100 milyar USD nin
iizerinde hesaplaniyor. Zirvemizin
dikkat ceken mottosu, sektordeki
tiim paydaslarin yarattigi degerle
otomotivin yoniinii belirledigini
vurguluyor.”

Quick Finans’tan Pazara Yonelik
Yeni Adimlar

Katihmeilarm ortak goriisleri dog-
rultusunda; Quick Finans’in sektor
temsilcilerini ilk defa bir araya geti-
rerek Sektorii sahiplenici yaklagim
biiyiik takdir toplarken, benzer et-
kinliklerin Ankara’da daha sik dii-
zenlenmesi yoniinde istekler dile
getirildi. One cikan ciktilardan biri
olarak, gelenyogun talepleriizerine
Quick Finans, Temmuz ayma 6zel,
cumartesi giinleri saat 16.00’ya
kadar kredi degerlendirmesi ve
rehin islemlerinin yapilabilecegini
duyurdu.

Hayat Sigortas1 Hediyeli Kredi
Kampanyasi Dikkat Cekti

Calistayda, Quick Finans'm Quick
Hayat giivencesiyle sundugu Hayat
Sigortasi Hediyeli Kredi kampanya-
sinin da arac almlarmda bireysel
miisterilerin karar siireclerinde et-
kili oldugu belirtildi. Katihmcilar,
bu kampanyanin sektore canlihk
kazandirdigim ifade etti.

Rapordaki verilere gore (15 yasina
ve 350.000 km'ye kadar olan arac-
larda);

2025 Haziran Ayinda Satislar Ma-
yis'a Gore Geriledi, Ancak Yilin Ik
6Ayinda Gecen Yila Gore Giiclii Bir
Arts Gergeklesti!

Bayram ve yaz donemi oncesi bek-
lentilere ragmen, 2025 Haziran
aymda bir onceki aya gore %12 ora-
ninda diisiis yasandi. Ancak Hazi-
ran 2024’e gore satislarise %15 artis
gosterdi. 2025'in ilk 6 aymda Mayis
ve Haziran aylarindaki gerilemeye

-

YIKIMI ONARIYOR

ragmen toplam satis adetleri, gecen
yilin aym donemine gore %16 arta-
rak giiclii seyrini korudu.

2. El Araclarda Haziran Ayida
Saus Siiresi Tiim Segmentlerde
Uzadh!

2025 Haziran aymda, ikinci el arac-
larmm stokta kalma siiresi bir 6nceki
aya gore tiim segmentlerde uzad.
Pazar ortalamasinda stokta kalma
siiresi Mayis'ta 50 giin iken Hazi-
ran’da 52 giine cikti. Binek araclar-
da satis siiresi 51 giinden 53 giine
yiikselirken, ticari araclarda da 48
giinden 49 giine cikt.

2. El Hafif Ticari Araclar Satisla-
rinda Aylik Diisiise Ragmen Yillik
Arlis %16’y1Asti!

Haziran ayinda satislar, Mayis’a gore
%15 diiserek 51.334 adede gerilese de,
2024 Haziran ayma gore %15lik artis
gosterdi. Mart'tan itibaren sirasiyla
59.370, 62.326 ve 60.324 adetlik satis
seviyeleriyle devam eden giiclii ta-
lep, Haziran'daki donemsel diisiise
ragmen gecen yila gore yiiksek se-
viyesini korudu.

Haziranda 2. El Elektrikli Arac Sa-
uslari %89 Artarak Yilbasina Gore
Neredeyse Ikiye Katlandi!

2025 inilk altn ayindaikinci el elekt-
rikli arac satislar diizenli bir yiik-
selis trendi sergiledi. Ocak ayinda
2.542 adet seviyesinde olan satislar,
haziran ayinda %89 artisla 4.805
adede ulasti. May1s ayinda 5.151 ile
zirve yapan satislar, haziranda si-
nirh bir diisiis gostermesine rag-
men yiiksek seviyesini korudu.

0-3 Yas Segmentinde Satislar Ha-
ziran’da Gerilese de Yilbasina Gore
%20 Artis Siirdii!

0-3 yas segmentinde satis endeksi,
Mayis ayinda 137ile zirveye ulastik-
tan sonra Haziran aymda 120 se-
viyesine geriledi. Ancak bu deger,
yilbasina kiyasla halen %20’lik bir
artisaisaret etmektedir. Bu durum,
tiiketicilerin sifirkilometre araclara
erisimde yasadig1 zorluklara paralel
olarak genc ikinci el araclarayonel-
digini gostermektedir.

Sadece hasari degil, gtiveni de onariyoruz. TOBB Turkiye 100
Listesinde yer almanin gururuyla, HGR Hasar Restorasyon olarak,
inovasyon ve uzmanligimizi sektortin her kosesine tasiyoruz.
BugUnun ihtiyaglaring, yarinin teknolojileriyle cevap veriyoruz.
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Ozel saglik
sigortasi
zorunluluk
haline mi
geliyor?

on bir y1lda 6zel saghk si-
Sgorlas1 yapuranlarin sayisi

yiizde 60 artarak 8 milyonu
gecti. Sigortacilar, fiyatinin uy-
gun olmasimdan dolay1 6zellikle
tamamlayici saghk sigortasina
ciddi talep yasandigim soyliiyor.

Ozel saglik sigortalarma talep art-
t1, sigortall sayis1 8 milyonu gecti.
2024’iin Temmuz aymda toplam 5
milyon saglik sigortalist bulunurken,
bugiin bu say1 yiizde 60 artarak 8
milyona ulasti. Sadece bir yil icinde
3 milyon Kkisi 6zel saglik sigortasi
yvaplirdi. Seyahat saghk sigortasi
yaptiranlarm sayis1 da eklendigin-
de toplam sigortali sayis1 10 milyona
yaklasti. Sigortah sayisindaki artis,
prim iiretimine de yansidi ve 2025
yilmin ilk yarisinda 110 milyar TL
prim iiretilerek, gecen yilin aym
donemine gore sigorta sirketleri
saghkta yiizde 7o iiretim artis1 ger-
ceklestirdi. Bu haliyle saghk en izl
biiyiiyen sigorta bransi haline geldi.

Her 10.5 Kisinin 6zel saghgi var

Sigorta sirketleri iKi tiir saghk sigor-
tast sunuyor. Biri, tiim hastaneler-
de gecen ve tiim saghk masraflarmm
karsilayan 0zel saglik sigortas; ikin-
cisi de SGKile anlasmal 6zel hasta-
nelerin ayaktave yatarak tedavilerde
talep edecegi her tiirlii fark iicretini
karsilayan (SGK'nin 6dediginin iize-
rini tamamlayan) tamamlayici saglik
sigortasi. Son yillarda tiiketicilerin
en cok talep ettigi saghk sigortasi
ise tamamlayici saglik sigortasi. Son
aciklanan verilere gore 5.4 milyon
Kkisinin tamamlayici saghk, 2.7 mil-
yon Kisinin de 6zel saghk sigortasi
bulunuyor.

on yillarda sigorta sektorii-
S niin sundugu en dikkat ceki-

ci teminatlardan biri haline
gelen Bina Tamamlama Sigortasi
(BTS), ozellikle kentsel doniisiim
ve on 6demeli konut projelerinde
hak sahiplerine giiclii bir koruma
sunuyor. Tiirkiye Sigorta Birli-
&i (TSB) Baskani1 Ugur Giilen, bu
iiriiniin hem tiiketicilerin hem de
sektoriin gelecegi acisindan kritik
bir rol oynadigimni varguladi.

BTS, insaat firmalarmin iflas ya da
projeyi tamamlayamama gibi du-
rumlarinda devreye girerek, tiike-
ticilere projenin tamamlanmasi ya
da maddi kayiplarinin karsilanmasi
seceneklerini sunuyor. Bu yoniiy-
le hem bireylerin magduriyetinin
oniine geciliyor hem de sektore
olan giiven artiyor. Sigorta sirket-
leri, iistlendikleri bu teminatile ayn
zamanda projeye yonelik idari, tek-

En cok talep tamamlayici saghga

Sigortacilar, toplam 8 milyonun
iizerinde saglik sigortalisi oldugunu
vurgulayarak, “Tiirkiye'nin niifusu
85 milyon. 70 yas iizerini cikartir-
sak, 75 milyonayakim sigortalanabilir
niifus var demektir. Bu da her 10.5
Kkisinin 6zel saghk sigortasi oldugu
anlamina gelir” dedi.

Sigortacilar, 6zellikle tamamlayici
saglik sigortasina ciddi talep yasan-
digim, bunun da sigortalilarin daha
uygun iiriin arayisina girmesinin bir
sonucu oldugunu belirterek, “Ta-
mamlayici saglik, ozellikle toplumun
orta smif dedigimiz kesiminin tercih
ettigi bir {irtin haline geldi. Tiirki-
ye'de giiclii bir kamu saghk sistemi
var. Toplam saghk harcamalarmin
yiizde 80’ini kamu yapiyor, yiizde
3l sadece ozel sigortalardan, geri
kalanyiizde 15-16’davatandasm cep-
ten yaptig1 6demeler. Buralardaki
beklemeler, son donemlerde saghk
hizmetlerindeki yasanan sikintilar
artik vatandasi parasm odeyerek,
daha iyi saglik hizmeti almaya dog-
ru yonlendirdi. Tamamlayici saghk
sigortalar1 da fiyat olarak cok daha
ucuz ve ekonomik iiriinler.”

Ozel saghk hizmetlerinin maliyetin-
deki artisa da dikkat ceken sigorta-
cilar, SGK anlagsmal hastanede en
basit muayene ve tetkik maliyetinin
8-10 binliralara cikugmu ifade ede-
rek, yillik 20 bin lira primle satilan
tamamlayici saghk sigortasinin,
tiiketicinin ihtiyacim karsiladigin,
ameliyat durumunda ise sigortanm
limitsiz olmasinin tamamlayici sag-
hgin cazibesinin artirdigim kaydetti.

Ugur
Giilen
TSB Bagkani

»

nik ve mali denetim siirecini de
baslatiyor.

Yeni Diizenleme ile Kapsam
Genisledi

2024 Temmuz aymda yiiriirliige
giren yeni diizenlemelerle birlik-
te, BTSnin kapsamu genisletile-
rek artik sadece 6n 6demeli konut
projeleri degil, kentsel doniisiim
dahil olmak iizere tiim insaat
projeleri sigorta kapsamina ali-
nabiliyor. Bu sayede artik yalmzca
konut alicilar1 degil, arsa sahipleri
de miiteahhit ile yaptiklar1 anlas-
malar cercevesinde bu giivenceyi
talep edebiliyor.

ikinci Bir Kontrol Mekanizmasi
BTS, yalnizca sigortalama isle-

viyle stmirli kalmayip, ayni za-
manda bir kontrol mekanizmasi

iste ozel ve tamamlayici saghk
sigortasi fiyatlar

Tamamlayici saghk sigortasive 6zel
saghk sigortasmin fiyatlar1 kisinin
yasina, saghk gecmisine, sigortanin
gecerli oldugu hastanelere ve sigorta
sirketine gore farkhlik gosteriyor.

Ortalama tamamlayici saglik sigor-
tasimn fiyat1 genc yasta biriicin 15-17
bin lira arasinda degisiyor.

40 yasinda kadin bir sigortalinin
tamamlayic1 saghk sigortasina
odeyecegi yillik prim 24-30 bin lira
arasinda.

40-43yasinda erkek bir sigortalinin
tamamlayici sagliga 6deyecegi prim
26.500-28.000 lira arasinda.

30 yaslarinda bir kisinin 6zel saghk
sigortasi primi ortalama 40-45 bin
lira arasinda.

Ozel saghik sigortasmdabelirliA plus
hastaneler sigortanin fiyatin1 ¢ok
yiikseltiyor. Bu hastaneler police-
ye dahil edilmezse sigortann fiyati
yiizde 30, hatta yiizde 40 diisiiyor.

Tiim A plus hastaneler dahil edil-
diginde ve limitsiz ayakta tedavi de
alindiginda 45 yasinda bir kadm si-
gortalmin 6deyecegi prim 180 bin
liray1 geciyor. Ayakta tedavi almma-
vIp, yatarak tedavi alinirsa fiyat 75
binliraya iniyor.40-45yasinda erkek
bir sigortali, A plus hastaneler dahil
ozel saghk sigortasiyaptirdigindave
limitsiz ayakta tedavi de aldiginda
primi 170 bin lira tutuyor. Sadece
yatarak tedavi alimrsa fiyat 60 bin
liraya diisiiyor. Aym sigortali A plus
hastaneyi kapsam dismda birakir-
sa Ozel saglik sigortasma odeyecegi
prim o5 bin lira.

Temeli atin,
geri kalani
Bina
Tamamlama
Sigortasi
hallediyor!

da sunuyor. Sigorta sirketlerinin
projeye yonelik yaptigi degerlen-
dirmeler, kaliteyi artirirken pro-
jelerin siirdiiriilebilirligini ve gii-
venilirligini de artirryor. Bu yapu,
ekonomik dalgalanmalara kars1
sektorii daha direncli hale getirir-
ken, sigorta sektoriiniin finansal
sigortalarda gelismesine de katki
sagliyor.

Giiclenen Giivence, Artan
Farkindalik

Bina Tamamlama Sigortasi, 6zel-
likle son donemde artan kentsel
doniisiim ihtiyaci ve konut arzinda
yasanan duraganhga coziim ola-
bilecek potansiyele sahip. TSB ve
ilgili kurumlarin farkindalik ar-
tiric1 calismalariyla, bu iiriiniin
daha fazla Kisi ve proje tarafindan
tercih edilmesi hedefleniyor.

2025'in ilk yarisi, dogal
afet ve zarar listesi gibi

on tarafindan yayimlanan
Aiozs viliilk yar1 kiiresel afet
aporu, iklim kaynakh fela-
ketlerin diinya genelinde hem eko-
nomik hem de sigortali kayiplarda
ciddi artislara yol achigim ortaya
koydu.

Rapora gore, yiln ilk 6 ayinda dogal
afetlerden kaynaklanan ekonomik
kayiplarin en az 162 milyar dolar
oldugu tahmin ediliyor.

Bu rakam, 21. yiizyihn ilk yari
ortalamasinin (141 milyar dolar)
iizerinde yer alirken, 2024’iin ilk
yarisimdaki 156 milyar dolarhk ka-
yiplarla da benzer diizeyde. Eko-
nomik hasarm biiyiik kismi1 ABD’de
meydana gelirken, ozellikle siddetli
konvektif firtinalar, orman yangim-
lar1ve Myanmar’daki yikici deprem
one cikan afetler arasmda yer aldi.

Sigortal Kayiplar 100 Milyar
Dolar1 Gecti

2025’'inilk yarisindakiiresel olcekte
sigortali kayiplar 100 milyar dolar1
asti. Bu tutar, son 20 yihn ortalama-
s1 olan 41 milyar dolarhk degerin
cok iizerinde. 2011 yihindaki 140

milyar dolarhk rekorun ardindan
enyiiksek ikinci sigortali kayip ola-
rak kayitlara gecti.

Sigortah kayiplarin biiyiik cogun-
lugu ABD’de yasanirken, basta or-
man yangmlarive agirt hava olaylar:
olmak iizere pek cok afetin etkili
oldugu belirtildi. Ote yandan, ge-
lismekte olan iilkelerde sigorta
penetrasyonunun diisiik olmasi
nedeniyle ciddi bir koruma acigi
bulundugu vurgulandi.

Kiiresel Sigorta Koruma Acigi
%38 Seviyesinde

Sigortali ve toplam ekonomik ka-
yiplar arasindaki fark, 2025’in ilk
varisinda kiiresel olcekte yaklasik
%38’lik bir koruma acigina isaret
etti. Bu oran, 21. yiizyil ortalamasi
olan %69’un oldukca altinda. Diisiik
koruma acigi, ABD gibi sigortalan-
ma oranlarmin yiiksek oldugu hol-
gelerde yasanan afetlerin agirhikta
olmasindan kaynaklandi.

Buna karsin, Myanmar depremi
gibi gelismekte olan iilkelerde si-
gortalilik oram ¢ok diisiik kaldi.
Ornegin 12 milyar dolarlik toplam

ekonomik zarara karsilik, sigorta
kapsami yalnizca 100 milyon do-
larm altindayda.

Afetlerde Hayatini
Kaybedenlerin Sayisi 7.700’ii Asti

Yilm ilk 6 aymda afetler nedeniyle
diinya genelinde en az 7.700 Kisi
yasamin yitirdi. Bu say1, 21. yiizyil
ortalamasi olan 37.000'in altinda
kalmasina ragmen, 6zellikle Myan-
mar’daki depremin 5.400’den fazla
can kaybina neden olmasi dikkat
cekti.

1 Milyar Dolar1 Asan 19 Felaketin
18'i ABD’de

Rapor, 2025’in ilk yarisinda sigor-
tali zarar1 1 milyar dolar1 asan 19
felaket yasandigim ve bunlardan
18’inin ABD’de meydana geldigini
ortaya koydu. ABD disindaki tek
olay ise Haziran ayinda Avrupa’yl
etkisi altina alan siddetli firtina
oldu. Ayrica, Avustralya’da yasanan
Alfred Kasirgasi yaklasik 9oo mil-
yon dolarlik sigortah zarara, Birle-
sik Krallik ve irlanda’da etkili olan
Eowyn Kasirgasi ise yaklasik 690
milyon dolarhik kayba neden oldu.

Nissan sahiplerine
Sompo’'dan ayricalikli
kasko avantaji

igorta sektoriiniin giiclii
Smarkas1 Sompo ile otomotiv

diinyasimmin koklii temsilcisi
Nissan, kullanici deneyimini oda-
g1na alan bir is birligine imza atti.
Niskasko sayesinde arac sahipleri,
yvalmzca standart kasko koruma-
siyla yetinmeyip Sompo Sigorta
ayricaligiyla, orijinal yedek par-
calarm kullanildigr Nissan yetki-
li servis onarimlarmdan smirsiz
anahtar kayb1 teminatina kadar
bircok ek avantajdan faydalana-
biliyor.

Tiirkiye nin lider sigorta sirketle-
rinden Sompo Sigorta ile olomotiv
sektoriiniin Oncii firmasi Nissan
arasinda gerceklestirilen yeni is
birligi, kasko hizmetlerinde kul-
lanic1 odakl yepyeni bir donemi
baslatiyor. Niskasko ile siiriiciiler,
ihtiyaclarma 6zel olarak tasarlan-
mis policelere ulasirken, aynm za-
manda onarim siireclerinde Nis-

san Yetkili Servis giivencesinden
faydalanabiliyor. Bu is birligiyle
sunulan Nissan Markali Kasko,
yalnizca teminat kapsamiyla degil;
araclarin orijinalligini koruyan
parca kullanimu, egitimli teknisyen
destegi ve hizmet kalitesine dayali
miisteri deneyimiyle de 6ne cikiyor.
Hasar anlarmda araclar, Nissan'in
ileri teknoloji altyapisi ve uzman
ekipleriyle, giivenli ve hizh sekilde
marka standartlarinda onariliyor.

Niskasko’ya Tiirkiye genelindeki
5.000’in iizerindeki Sompo Sigor-
ta acentesi aracihigiyla ulasmak
miimkiin. Kullanicilar hem kendi
biitcelerine hem de kullanim ahs-
kanliklarma uygun alternatifleri
degerlendirerek, Nissan araclari
icin 0zel olarak hazirlanms kap-
saml bir giivence paketine sahip
olabiliyor.

“Nissan kullanicilarma sadece
police degil, biitiinsel bir
giivenlik deneyimi sunuyoruz”

s birligine iliskin degerlendirme-
de bulunan Sompo Sigorta Satis ve
Pazarlamadan Sorumlu Genel Mii-
diir Yardimcist Burak Bayhan, su
ifadeleri kullandi: “Bu is birligiyle
birlikte Nissan kullanicilarma sa-
dece police degil, biitiinsel bir gii-
venlik deneyimi sunuyoruz. Kasko
alanindaki uzmanhgimizi, miiste-
ri ihtiyaclarina odaklanan hizmet
anlayisimizla bir araya getiriyor;
Nissan’n yetkili servis agi ve teknik
giivencesiyle destekliyoruz. Sompo
olarak hedefimiz, kullanicilarimiza
hem giivenilir hem de uzun vadeli
bir memnuniyet sunmak. Miisteri
deneyimini merkezine alan bu gibi
stratejik is birliklerini oniimiizdeki
donemde de siirdiirmeyi amach-
yoruz.”
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Furkan Ereriken

Santra Marketing Medya
ve lletisim Uzmani

Sektordeki
Surdiiriilebilirlik

Yanilgisi

igorta sektorii ve ‘hep biiyiisiin
bu cicek’ sendromu iizerine
kiiciik bir taslama

Siirdiiriilebilirlik... Ne tath kelime
degil mi? Soylerken bile bir ferahlik
hissi veriyor. Sanki dogayla barisiyo-
ruz, karbon ayak izimizi toprakla or-
tityoruz, biitiin canhlara sariliyoruz
da bir tek panda kaliyor sarilmadik.

Ama gercek suki, sigorta sektoriinde
siirdiiriilebilirlik kelimesi genellik-
le ‘biiyiimenin bozulmadan devam
etmesi’ anlamina geliyor. Hani su
Avrupa’dan ithal ettigimiz siislii kav-
ramlar var ya, onlardan biri daha.
Geldigi yerde yesil doniisiim, cev-
resel hassasiyet, sosyal adalet gibi
anlamlar tastyan bu kavram; burada
geldigi gibi degil, giydirildigi takim
elbiseyle anlasiliyor: “Karlarimiz
siirdiiriilebilir mi?” O zaman siir-
diiriilebilirlik tamamdir.

Sirketin CEO’su “siirdiiriilebilir
biiyiime hedefliyoruz” dedi mi, sa-
nirsimiz ekosistemi kurtaracaklar.
Oysa hedefledikleri sey cogu zaman
daha cok police, daha cok miisteri,
daha cok ciro ve haliyle daha biiyiik
ikramiyeler. Ekosistem dedikleri
de kendi sistemleri oluyor genelde.
Eco’su yok, sistem kismi kar hane-
sine yazilmuis.

Sigorta sektoriinde “siirdiiriilebi-
lirlik” sozii gectiginde, akla gelmesi
gereken sey aslinda su olmali: Do-

Yesim
Aksiit

Marsh Turkiye
CEO'su

iisterilerinin sektorleri-
Mnc ozel riskleri etkili bir

sekilde yonetmeleri icin
yaratici ¢oziimler sunan Marsh’in
vaymladig1 ‘Kiiresel Sigorta Piya-
sa Endeksi’ne gore kiiresel ticari
sigorta fiyatlar1 2025 yitlimin ikinci
ceyreginde yiizde 4 diisiis gosterdi.
Diinyanin lider sigorta brokeri ve
risk damismam Marsh, ‘Kiiresel Si-
gorla Piyasasi Endeksinin 2025 y1li
ikinci ¢eyrek sonuclarmi acikladi.
Verilere gore, kiiresel ticari sigor-
ta fiyatlarn yiizde 4 diiserek, yediyil
siiren artis trendinin ardindan ilk
kez iist iiste dort ceyrek boyunca
geriledi.

Sigorta sektoriinde artan rekabet;
piyasa kapasitesindeki biiyiimenin,
daha avantajh oranlarin ve cesitle-
nen teminat seceneklerinin baslica
nedeni olarak one cikiyor.

ABD haric¢ tiim bolgelerde, yillik
bilesik faiz oranlari ikinci ceyrekte
yiizde 4 ile yilizde 11 arasinda diisiis
gosterdi. ABD’de ise oran sabit kaldi.
Yedi yildir siiregelen fiyat artislarimin
ardindan, piyasa iist iiste dordiincii
ceyregini de diisiisle kapatti. Bu egi-
lim, 2021’in ilk ¢eyreginden bu yana
1hmli seyreden fiyatlarm devami ni-
teliginde degerlendiriliyor.

En yiiksek bilesik faiz diisiisii yiizde
1t ile Pasifik bolgesinde goriiliirken,
Birlesik Krallik’ta bu oran yiizde 6
oldu. Asya, Latin Amerika ve Kara-

gayla, toplumla, gelecek kusaklarla
uyumlu, uzun vadeli diisiiniilmiis
bir denge hali. Ama hayir. Onlar bu
kavrami aliyor, kurumsal strateji
dosyasmin icine bir buket grafik-
le gomiiyor. Iklim degisikligi mi?
“Risk primini artirdik, tamam.” Su
krizleri? “Hasar yonetimini yeni-
den yapilandirdik, o da tamam.”
Sosyal esitsizlikler? “Dijital sigor-
tacilik ¢coziimleriyle ulasamadigi-
muzyerlere bile erisiyoruz,” denilip
konu gecistiriliyor.

Yahu siz sigortay1 sadece satila-
cak bir iiriin, siirdiiriilebilirligi de
“karin siirdiiriilebilirligi” olarak
goriirseniz, bu isin icinden nasil
cikacagiz? Siirdiiriilebilirlik; her
yil ayni huizda biiyiimek degil, belki
de baziyillar hi¢ biiyiimemeyi goze
alip dogaya, topluma, calisanlari-
na nefes alacak alan birakabilmek
demektir. Ama anhyoruz ki bu ce-
saret degil, size gore “verimsizlik.”

Diisiinsenize, biri ¢ikip dese ki “Bu
yil daha az biiyiiyelim ama karbon
emisyonumuzu yariya indirelim,
calisanlarin ruh saghgmi 6nem-
seyelim, tedarik zincirimizi daha
adil hale getirelim.” Muhtemelen
o kisiye “performans diisiikliigii”
notu verilir. Kurumsal sistemde
siirdiiriilebilirlik, icinde siirdii-
riilemeyen tek sey barindirmiyor:
Gercekten siirdiiriilebilir olan bir
hayat tarz.

yipler (LAC) ile Hindistan, Orta
Dogu ve Afrika (IMEA) bolgelerin-
de faiz oranlariyiizde 5 gerilerken;
Kanada ve Avrupa'da yiizde 4 ora-
ninda diisiis kaydedildi.

Raporda one cikan bazi1 6nemli
bulgular soyle;

o Sabit kiymet sigorta fiyatlari, bol-
gelere gore farkhlhik gostermekle
birlikte, 2025’in ilk ceyreginde-
ki yiizde 6’lik diisiisiin ardindan
ikinci ceyrekte yiizde 7 oraninda
geriledi. ABD ve Pasifik bolgeleri,
sirastyla yiizde 9 ve yiizde 13 ile en
biiyiik diisiisleri yasarken, diger
tiim bolgelerde fiyatlar yiizde 4 ila
yiizde 7 arasinda azaldi.

Sorumluluk sigortasi fiyatlari, kii-
resel dlcekte yiizde 4 oraninda artis
gosterdi. Bu artisin temel nedeni,
ABD’de sorumluluk hasarlarmin
frekans ve biiyiikliigiindeki artisa
bagli olarak yasanan yiizde 9’luk fi-
yatartisi olarak degerlendirilebilir.

Finansal sigortalar ve mesleki so-
rumluluk sigortalarmda fiyatlar,
2025’in ilk ceyreginde kaydedilen
yiizde 6’k diisiisiin ardindan ikin-
ci ceyrekte kiiresel olarak yiizde
4 oraninda azalmaya devam etti.
ABD’de fiyatlar sabit kalirken,
diger tiim bolgelerde diisiis goz-
lemlendi.

> lose Yaszisi

Sigorta sektorii, iklim krizinden
en cok etkilenecek sektorlerden
biri. Afetlerin artisiyla risklerin
carpan etkisi biiyiiyor. Ama bu
durum, bazi yoneticilerde “Ooo,
daha fazla police!” sevinci yara-
tiyor. Riskin arttig1 bir diinyada,
sigortanin sorumlulugu yalmzca
riskleri fiyatlamak degil, risklerin
olusmasini onleyecek sistemler-
de aktif rol almak olmali. Ama gel
de anlat... O sunumda “proaktif
sigorta coziimleri” var, altina da
siirdiiriilebilirlik logosu konmus.
Oldu sana doga dostu vizyon!

Simdi diiriist olahm: Siirdiiriilebi-
lirlik sizin icin gercekten ne ifade
ediyor? Iki cam fidan1 dikmekle
bitmiyor bu is. Eger bu kavrami
sadece siirdiiriilebilir kar egrisi
cizmek icin kullamyorsaniz, bari
adim dogru koyun: “Karlilik 2.0”
deyin, “Yesil maskeli kapitalizm”
deyin, ama siirdiiriilebilirlik de-
meyin. Ciinkii gercek siirdiiriilebi-
lirlik, bazen biiyiimeyi durdurmak,
yon degistirmek, hatta geri cekil-
meyi bile goze almak demektir.

Kalkinma ve biiyiimeyi siirdiirii-
lebilirlikle ayn1 tencereye koyup
“bu harika bir yemege benziyor”
diyemezsiniz. Ciinkii o tencerede
bir siire sonra sadece karbon kalir,
ayakizi degil; bildiginiz yanik dibi.

Velhasil...

Siirdiiriilebilirlik sizin diistindii-
giiniiz gibi “hep daha fazlas1” degil.
Bazen “biraz az1”, bazen de “artik
yeter” diyebilmektir. Tabi diyebi-
lene ask olsun.

Kiiresel

ticari sigorta
fiyatlari1 2025
yil1ikinci
ceyreginde
yiizde 4 diistii

Siber sigorta fiyatlar1 ortalama
yiizde 7 oraninda diistii. Bu dii-
siis tiim bolgelerde goriiliirken,
en belirgin gerileme Asya, Latin
Amerika ve Karayipler’de yiizde
17, Avrupa’da ise yiizde 15 olarak
gerceklesti.

Rapor sonuclarmi degerlendi-
ren Marsh Tiirkiye CEO’su Yesim
Aksiit, “Iddial biiyiime hedefleri
olan sigorta sirketleri arasindaki
artan rekabet, daha diisiik fiyatlar
ve daha genis teminat secenekleri
sunulmasini beraberinde getiri-
yor. Ancak bu rekabetci ortamda,
ABD’de sorumluluk sigortasi fiyat-
larmin artist miisteriler acisindan
endise kaynagi olmaya devam edi-
yor. Giimriik tarifeleri, simr otesi
catismalarve diger jeopolitik gelis-
meler ise sigorta ve risk yonetimi
acisindan yeni belirsizlikler yara-
tryor. Bu karmasik risk ortaminda,
sirketlerin hem geleneksel hem de
alternatif finansman stratejilerine
erisimi bulunuyor; bu da risklerini
yonetmede daha esnek ve yaratict
coziimler gelistirmelerine olanak
tanmiyor. Miisterilerimize; maruz
kalabilecekleri riskleri deger-
lendirmek, bu risklere teminat
sunabilecek sirketleri belirlemek
ve onceki donemlere kiyasla daha
avantajh hale gelen teminat sece-
neklerini gozden gecirmek ama-
ciyla Marsh ile yakindan ¢alisma-
larim 6neriyoruz” dedi.

iirkiye Sigorta Birligi (TSB)
I Genel Sekreter Yardimcist
Aysun Yildiz Ozer, gecti-
gimiz hafta Bel¢ika'min Baskenti
Briiksel'de gerceklesen ve TSB
adina katilim sagladigi GFIA
(Sigorta Birlikleri Kiiresel Fede-
rasyonu) ve Insurance Europe
(Avrupa Sigorta ve Reasiirans
Birlikleri Birligi) Genel Kurul
Toplantilar1 ile Uluslararasi Si-
gorta Konferansi'nda éne ¢ikan
konular1 kaleme alda.

Aysun Yildiz Ozer, Linkedin hesa-
bindan paylastig1 ve "Briiksel’den
Notlar: Yeni Kiiresel Dinamikler,
Artan Riskler ve Sigortanin Kritik
Rolii" bashkl makalesinde, artan
risk ortaminda sigortanin kritik
roliiniin ve oneminin bir kez daha
on plana ciktigina vurgu yapti.

Aysun Yildiz Ozer'in paylasimi
soyle:

Briiksel’den Notlar: Yeni
Kiiresel Dinamikler, Artan
Riskler ve Sigortanin Kritik
Rolii

Gectigimiz hafta, iiyesi oldugu-
muz GFIA (Sigorta Birlikleri Kii-
resel Federasyonu) ve Insurance
Europe (Avrupa Sigortave Reasii-
rans Birlikleri Birligi) genel kurul
toplantilari ile uluslararasi sigorta
konferansma katildik.

Toplantilarda 6zellikle son do-
nemdeKi ticaret politikalarimin
kiiresel belirsizlikleri artirdigi ve
bu durumun kiiresel biiyiimeyi
onemli Olciide yavaslatmasinin
beklendigi vurgulandi. Artan risk
ortaminda sigortanin kritik rolii
ve onemi bir kez daha 6n plana
cikti.

Geneva Association’dan Kai-Uwe
Schanz, kiiresel parcalanma (glo-
bal fragmentation) kavramina ve
bunun sigorta sektoriinde faaliyet
gosteren sirketlerin zorlu piyasa
kosullarinda direncli kalma, si-
gortalanabilirligi siirdiirebilme
kabiliyetine etkilerine odaklanan
"Parcalanmis Bir Diinya Ekono-
misinde Sigortacihk" bashikl son
raporunu sundu.

OECD’den Tomasz Kozluk ise top-
lantilarda kiiresel makroekonomik
goriiniimii aktardi. Yeni yayimla-
nan OECD Ekonomik Goriinii-
mii cercevesinde, ticaretteki yeni
diizenlemeler, yatirmmlar iizerin-
deki baskilar, artan enflasyonist
egilimler ve 2024-2025 donemine
dairkiiresel ekonomik beklentiler
paylasildi. OECD analizine gore,
siiregelen belirsizlikler tiiketi-
ci giivenini olumsuz etkilerken
enflasyonist baskilar1 artirmakta,
yatirimlar ise kiiresel finansal kriz
(GFC) ve pandemi oncesi seviye-
lerin altinda seyretmektedir. Bu
baglamda, OECD, ozellikle G-20
iilkeleri icin biiyiime tahminlerini
asagl yonlii revize etmis durum-
da. Yatirnmlardaki bu yavaslama,
gelirleri azaltarak sigortaya olan
talebi de olumsuz etkileyebilir.

Tiim bu zorluklara ragmen, Avru-
pa sigorta sektoriiniin 10 trilyon
Euro'luk varhik yonettigi hatirlatil-
di. Bu belirsizlik ortaminin, sigorta
sektoriiniin sundugu hizmetlerle
liderlik etmesi icin bir firsat sun-
dugu vurgulandi. Ayrica su bashk-
larin altx ¢izildi:

o Belirsizlik donemlerinde sigor-
talanabilirlik daha da 6nem kaza-
niyor.

TRAMER
360rg

Aysun Yildiz Ozer'in
kaleminden:

"Yeni Kiiresel
Dinamikler,
Artan Riskler
ve Sigortanin
Kritik Rolui"

« Sigortaya erisim; iiriinlerin ula-
silabilirligi ve satin alinabilirligi
kritik oneme sahip.

« Sigorta, toplumlarm dayamkhh-
g1 artiran 6nemli bir giic.

« Sigortalanabilirlik, sadece sek-
toriin degil; regiilatorler ve kamu
otoriteleriyle birlikte paylasilmasi
gereken bir sorumluluk.

GFIA ve Insurance Europe’un onii-
miizdeki donem giindeminde ise
su basliklar 6ne cikiyor:

« Sigortanin bireyler icin sundugu
deger

« Sigortalanabilirligin siirdiiriile-
bilirligi

« Asir1 ve karmasik regiilasyonlar
yerine ‘Akilli Regiilasyon’ yakla-
simlari

« Risk azaltma ve onleme (risk mi-
tigation)

« Avrupaicinyatirnmlari destekle-
yen Tasarrufve Yatirim Birligi (SIU)

« Iklim degisikligi ve dogal afetlerle
miicadele

« Yenilikcilik, yapay zeka ve veri
yonetimi: Yeni teknolojilere ve
ozellikle yapay zekaya iliskin daha
esnek bir diizenleme anlayisi

Ozetle, yapay zeka ve yeni tica-
ret diizenlemeleriyle sekillenen
'slowbalisation’ ortaminda, sigor-
ta sektorii kiiresel ekonomiye en
yiiksek katkiy1 saglayan anahtar
sektorlerden biri olmaya devam
etmektedir.

Arac Alirken Surprizlere Yer Yok!

Yeni hizmetimiz TRAMER360 ile arag gecmisini
tek bir raporda gorintuleyin.

TRAMER360 ara¢ hasar
sorgulama raporuna simdi ulasin!

Hemen sorgula: Sigortam360.com




